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Za OZS je predlog

Ignac Cugelj’: Ze vec kot 8o partnerjev!

»Trgu smo uspeli ponuditi toploto in estetiko lesa mozaikpodjetnih.si
v kombinaciji z napredno tehnologijo.«

Svetovalec: Odgovornosti podjetnika za prekrsek, ki ga ni storil sam, Dela na verskih objektih in DDV



SEJEM ZA NOVE POSLE, DOBRE PARTNERJE, MOST V POSLOVNI SVET

sejemskih

dni, Osebni stik, prepoznavnost in velik obisk -
od torka do najvecdje prednosti MOSa po prepri¢anju razstavljavcev

nedelie ..................................................................................................................................................................................
Vse na enem mestu, lokacija sejmisc¢a, novosti in tradicija -

najvecje prednosti MOSa kot jih navajajo obiskovalci

Dobro je
vedeti!

Dobre prakse zadnjega sejma bodo dobile
ugodne dodatke (simboli¢na vstopnina prvi
dan sejma, cenejse vstopnice po 16. uri,
ugodnejse cene gostinskih storitev ...)

® Brezplaéne e-vstopnice za vsak m? najetega
razstavnega prostora

(PRIMER: 50 m2 = 50 brezpla¢nih unovcenih
e-poslovnih vstopnic).

® b2b sreéanja za nove poslovne priloznosti

Zgodba o lesu

Celostna
predstavitev
gozdno-lesne . 1.velika razstava
verige kampingain
: karavaninga { Premium Brands China
{  (8.-1.september,
sejemska dvorana A)
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Skupaj z vami
se bomo borili
se naprej!

Zelel bi si, da vsaj enkrat zatnem uvodnik s pozitivnimi novicami in pohvalami dela
Vlade ter resornih ministrstev. A Zal ne morem. Obrtniki in mali podjetniki smo ponovno
povsem upraviceno razocarani nad zadnjim predlogom zakona o javnem narocanju, ki ga
je pripravilo ministrstvo za javno upravo. Razocaralo pa nas je tudi ministrstvo za finance,
ki je z uvedbo davénih blagajn naloZilo dodatno finanéno in administrativno breme gospo-
darstvu.

Razocarani smo ugotovili, da je predlog zakona o javnem narocanju dobesedno skodljiv
za podizvajalce, saj bodo ti lahko tudi v prihodnje ostali nepoplacani, seveda pa za to ne
bo odgovarjal nihée. Se ve - izvajalci, ki ne bodo poplacali svojih podizvajalcev, bodo lahko
e naprej sodelovali na javnih razpisih. Drzava tako dopusca, da se bodo e naprej doga-
jale zgodbe o nepoplacanih podizvajalcih, kot jih poznamo v primeru Vegrada in SCT-ja.
Nemalokrat so taksne zgodbe obupanih podizvajalcev pripeljale celo do samomorov. Tega
preprosto ne smemo in ne bomo dopustili! Ministrstvo smo zato ponovno pozvali k trezne-
mu premisleku in popravku predloga zakona, ki bo skladen s pripombami nase zbornice. V
nasprotnem primeru nam ne preostane drugega kot oster protest.

Razocarani smo tudi, ker se je drzava odlocila, da uvede davéne blagajne in tako ka-
znuje legalne obrtnike in podjetnike. Davécnih blagajn namrec Susmarji, ki so nasa nelojalna
konkurenca, ne bodo uporabljali. Poleg tega pa drzava s kaznovanjem potro3nikov, ce ti ne
bodo hranili racunov, dobesedno preusmerja potrosnike k susmarjem. Tam ni ne racunov
ne kazni. Najprej nas torej financno obremenijo, nato pa nam odvracajo se kupce. Vse bolj
se sprasujem, ali si na ta nacin drzava res prizadeva pomagati slovenskemu gospodarstvu.
Trdno smo prepricani, da je uvedba davénih blagajn parcialen ukrep, ki ne bo zajezil sive
ekonomije in dela na ¢rno, bo pa zaradi visokih stroskov nakupa in vzdrzevanja blagajn
(tudi do 1800 evrov na leto) propadel marsikateri obrtnik ali podjetnik, ki je Ze sedaj na robu
prezivetja. Ob tem naj poudarim, da smo v Obrtno-podjetniski zbornici Slovenije izjemno
razo€arani, da nas v nasih prizadevanjih proti uvedbi davénih blagajn ni podprla Gospodar-
ska zbornica Slovenije. Kaj ni naloga zbornic, ki domnevno zastopajo interese gospodarstva,
da le-tega razbremenijo, ne pa da mu nalagajo 3e nova bremena. Tega preprosto ne morem
razumeti!

V zacetku junija se bo odvil najvecji zbornicni dogodek leta — Forum obrti in podjetni-
stva, na katerem bomo predsedniku Vlade in celotni ministrski ekipi predstavili letosnje
zahteve slovenske obrti in podjetnistva. O tem, kaj so nam obljubili in kaj bodo dejansko
tudi storili za malo gospodarstvo, pa boste izvedeli Ze v nasledniji stevilki nase revije.

Na koncu pa iskrena zahvala vsem ¢lanicam in €lanom, ki mi osebno, prek telefona ali
pisem vsak dan dajete spodbudne besede in pohvale za nasa prizadevanja. Brez Vas nam
to ne bi uspelo, zato hvala, ker ostajate nasi ¢lani tudi v prihodnje. Povezani smo mocnejsi!

Branko Meh,
Predsednik 0ZS
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Izkoristite brezplacno

Povezujte se

Brezplacno predstavite po panogah SR R0

. P P " . V strokovnih sekcijah se Zagotavljamo strokoven servis za mikro, mala in
svoje izdelke in storitve POV?ZUJ?t'e'OPrt.”'k' mn-o srednje velika podjetja. Predpise spremljamo zZe v
Predstavite se v spletnem katalogu podjetniki iz istih strok, i postopku sprejemanja in nanje tudi vplivamo.

izmenjujete izkusnje, reSujete
skupne strokovne probleme
in skrbite za uresnicevanje
skupnih interesov.

Moj obrtnik, ki deluje kot poslovni
imenik za potrosnike.
www.mojobrtnik.com
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Izobrazujte se

na seminarjih
in delavnicah

| Bodite na tekocem

Informacije, ki jih potrebujete pri

Pripravljamo seminarje s vsakodnevnem poslovanju, so vam na voljo
podrodja davkov, racunovodstva, v revijah Obrtnik, Obrtnikov Svetovalec in
delovne zakonodaje, poslovanja Podjetnik, e-novicah, rednih obvestilih, ki jin
v tujini, prodaje in ostalih posiljajo sekcije, in na spletni strani zbornice.

zakonodajnih podrocij, za katere
lahko izkoristite popuste v visini
od 10 do 90 % trzne kotizacije.
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Poiscite pomoc¢ -~

Na 62 obmocnih zbornicah po

Sloveniji ali na krovni organizaciji v
Ljubljani vam nudimo podporo pri
vasem poslu.

Prihranite z Mozaikom podjetnih

Izkoristite mnoge ugodnosti, ki jih ponujajo
partnerji Telekom Slovenije, Sberbank, Generali,
Zavarovalnica Triglav, Merkur, Big Bang, DZS,
Prigo, GA, Inpos in stevilni drugi, ki vam nudijo
posebne popuste. www.mozaikpodjetnih.si

% == = OBRTNO-PODJETNISKA
= = ZBORNICA SLOVENIJE

Poklicite nas, pisite nam, obiscite nas!
+386 158 30 500, info@ozs.si, WWW.0ZS.Si
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»Misticno« okno »
prepricalo zahteven
nemski trg
Podjetje Cugelj PVC okna iz Ivanéne
Gorice je marca letos trgu predstavilo
okno MYSTIC, ki zdruZzuje inovativno
tehnologijo in obliko. S svojo novo linijo
aluminijastih oken so se prvi¢ predstavili
javnosti na sejmu Dom 2015. Stran 10

(OBRTNIKOV
SVETOVALEC

stran 41

Imamo tudi izvrstne
sole, le sodelovati
moramo zaceti

Po nekaj prispevkih in iskanju

dobrih praks prenosa znanj iz ol in
raziskovalnih institucij v industrijo

in obrt smo na strani obrtnikov in
podjetnikov Ze zaznavali, da je z nasim
Solskim sistemom nekaj hudo narobe. A
vendarle ni vse tako ¢rno.. stran 74

|

KAZALO

Za OZS je predlog
zakona nesprejemljiv!

Svoje pripombe na predlog zakona o
javnem narocanju je posredovala tudi
Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije,
ki je do predloga izjemno kriti¢na, saj
ta z nicimer ne $¢iti podizvajalcev in ni
ni¢ bolj socialno naravnan od prejsnjega
zakona. stran 4

Hribovska idila,
le streljaj od prestolnice

Posest na Govejku, ki jo je skupina
ljubljanskih obrtnikov leta 1935 odkupila
na drazbi, je 80 let pozneje priljubljena
izletniska tocka s planinsko koco,
imenovano po nekdanjem sekretarju
Planinskega drustva Obrtnik Mihel¢icu.
stran 88
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PREDLOG ZAKONA O JAVNEM NAROCANJU

Za OZS je predlog zakona

Konec maja se je koncala javna obravnava predloga novega zakona o javnem narocanju, ki ga je
pripravilo Ministrstvo za javno upravo RS. Svoje pripombe na predlog zakona je posredovala tudi Obrtno-
podjetniska zbornica Slovenije, ki je do predloga izjemno kriticna, saj ta z nicimer ne 3citi podizvajalcev

in ni nic bolj socialno naravnan od prejSnjega zakona. O predlogu zakona so razpravijali tudi na zadniji
majski seji upravnega odbora OZS, na kateri so bili clani soglasni, da je predlog Skodljiv za podizvajalce,
saj dopusca, da se bodo $e naprej dogajale zgodbe Vegrada in SCT-ja o nepoplacanih podizvajalcih.

Iz predloga zakona so ¢rtana vsa varo-
vala, da bodo podizvajalci res popla-
¢ani, javno narocilo pa se bo 3e vedno
lahko oddajalo po dampinski ceni, ne po
ekonomsko najugodnejsi ceni. Zelimo,
da narocnik podizvajalce direktno po-

placa, sicer bo ponovno prislo do zlorab.
Nasi ¢lani nas Ze pozivajo k protestom,
¢e ministrstvo ne bo ustrezno popravilo
predloga zakona,« je stalisce OZS strnil
njen predsednik Branko Meh.

Tudi gradbinci so ogorceni. Predse-

dnik sekcije gradbincev pri OZS Zoran
Sim¢ic pravi, da je predlog zakona prevec
ohlapen in nepregleden. »Podizvajalci bi
morali biti znani Ze pred oddajo prijave
na razpis, sicer pride do manipulacij s
podizvajalci. Nesprejemljivo je, da tisti,

4 obrtNik | junij 2015



KLJUCNI POUDARKI MALEGA GOSPODARSTVA
NA PODROCJU JAVNEGA NAROCANJA SO:

. Zagotoviti je treba dostopnost javnih naroc¢il tudi manjsim
gospodarskim subjektom. Mala podjetja se velikokrat zaradi
nepotrebnih rigoroznih pogojev, neizpolnjevanja zahtevanih
referenc, omejitev in administrativnih postopkov tezko prijavljajo na
javne razpise.

2. Javno naro¢ilo mora temeljiti na institutu »ekonomsko
najugodnej$e ponudbe« in ne na najnizji ceni, s ¢imer bi se
zagotovila izbira kakovostnega izvajalca.

3. Izlo¢itev neobic¢ajno nizkih ponudb.

4. Zakonsko je treba zagotoviti pla¢ila vsem podizvajalcem v verigi, to
je od prvega podizvajalca napre;.

S. Zmanjsanje korupcijskih tveganj.
6. Odgovornost javnega naro¢nika.
7. Zahteve glede ekonomskega in finan¢nega polozaja ponudnikov.

8. Pripravi in predpise se obvezna uporaba standardiziranih popisov
del in splo$nih in posebnih tehni¢nih pogojev gradnje. Pripravi in
predpise se standardna gradbena pogodba (za javna narotila).

9. Ob razpisu narocila se objavi ocenjena vrednost naro¢ila in v

primeru narocila inzenirskih storitev tudi investicijska vrednost.

10. Na portalu javnih naro¢il po zaklju¢ku javnega narocila naro¢nik

objavi kon¢no obra¢unsko vrednost celotne investicije.

11. Narotilo se lahko razpi$e samo ob 100-odstotno zagotovljenem

financiranju oziroma ob »zaprti finan¢ni konstrukciji« Ze ob sami

objavi razpisa.

ki nastopa na javnih razpisih, nima de-
lovne sile. Problem je tudi pri banénih
garancijah, saj te podjetnike izérpavajo.
Mi zastavljamo vse svoje premozZenje za
banéne garancije,« je pripombe gradbin-
cev izpostavil Sim¢i¢. Gradbinci pricaku-
jejo, da bo ministrstvo pripravilo taksen
zakon o javnem narocanju, ki bo spreje-
mljiv tudi za podizvajalce.

»S predlogom zakona se ne resu-
jejo najbolj pereci problemi v sistemu
javnega narocanja. Iz predloga zakona
so namre¢ ¢rtana varovala za poplacilo
podizvajalcev, tako da se bodo 3e naprej

dogajale zgodbe, kot so Vegrad in SCT.
Oddaja javnih narocil pod ceno pa je
eden kljuénih vzrokov za nepoplacilo po-
dizvajalcev,« je poudarila Sabina Rupert,
pravna strokovnjakinja pri OZS, ¢lanica
skupine pri OZS, ki je pripravila pripom-
be na predlog zakona. »Glede na specifi-
ko slovenskega trga javnih narocil javna
narocila se vedno ne bodo bolj dostopna
malim subjektom, javna narocila pa se e
vedno lahko oddajo ob nepopolno zaprti
finanéni konstrukciji. Podizvajalci morajo
dati garancijo, da bodo delo kakovostno
opravili, naro¢niku pa ni treba dati ga-

rancije, da bo poplacal podizvajalce, kar
je kriviéno,« je 3e prepricana Rupertova.

Javno narocilo se ne konca s skleni-
tvijo pogodbe z izbranim ponudnikom,
temvec z njegovo izvedbo. Narocnik bi
moral veliko bolj spremljati potek izva-
janja investicije in skrbeti, da imajo izva-
jalci vse potrebne podatke za nemoteno
delo, predvsem pa se ves ¢as obnasati
kot dober gospodar. Pri nas nihce ne od-
govarja za malomarno pripravo razpisne
dokumentacije, za malomarno spremlja-
nje izvajanja investicije, za nepravilno
vodenje postopka in lazne izjave. Kje so
kazenske odgovornosti za taksna ravna-
nja javnih naroénikov?

Dejstvo je, da javni narocniki nosijo
enak del krivde za nepoplacila podizva-
jalcev, kot sami izvajalci. Alojz Kovsca,
drzavni svetnik, pricakuje, da bo driava
s tem zakonom uvedla tudi odgovornost
narocnika. To, da bodo mali podizvajalci
ostali nepoplacani, drzave ocitno ne za-
nima vec.

V OZS ugotavljajo, da se tudi s tem
osnutkom ne re3ujejo najbolj perece za-
deve v javnih narocilih, na katere smo
predstavniki gospodarstva enoglasno
opozarjali naslovni organ in apelirali, da
naj novi zakon poseze v to problemati-
ko. Prav tako se tudi osnovne smernice
novih direktiv, ki naj bi se implementi-
rale v novi zakon, ne odrazajo v osnutku
na nacin, ki bi zagotovil potrebne spre-
membe (denimo glede ve¢je dostopnosti
narocil malim podjetjem preko delitev
javnega narocila na sklope in izbire zma-
govalne ponudbe po principu ekonom-
sko najugodnejse ponudbe). Dolocbe, ki
naj bi urejale to problematiko, so pisane
za javne narocnike ohlapno in povsem
nezavezujoce, kar pomeni, da bo sistem
marsikje ostajal 3e naprej taksen, kot je.
Rezultat tega bodo zgre3ene, nekakovo-
stne in napol ali celo nedelujoce investi-
cije. Negativne ucinke tak$nega ravnanja
pa na koncu nosimo davkoplacevalci. A
odgovornosti na strani javnih narocnikov
na Zalost nikoli nihée ne prevzame, pa
tudi v osnutku zakona znova ni predvi-
dena. S sprejemanjem novega zakona o
javnem narocanju bi bila sedaj odlicna
priloZnost, da se to resi v najvecji mozni
meri.

MirA CRESNAR

junij 2015 ‘ obrtNik



S klikom ali dotikom do Mojega obrtnika!

Spletni portal OZS - Promocijski kanal za obrtnike in podjetnike

Ponudbo izdelkov in storitev ¢lanov OZS SirSi javnosti predstavijamo v obliki sodobnega in uporabnega kataloga izdelkov in storitev.

Obrtnik ali podjetnik v Zepu

M obrtnik

MOJ OBRTNIK - spletni in mobilni katalog izdelkov

in storitev obrtnikov in podjetnikov

Mobilna aplikacija za
pametne telefone

Mobilna aplikacija je
dostopna za android in
iPhone - nalozite si jo
brezplaéno

Interaktivni zemljevid g
z oznaceno lokacijo &,

Vasa predstavitev na spletu

je ze skoraj nujna

Ce nimate svoje spletne strani, vas sedaj Google najde v katalogu Moj obrtnik.
Preverite svoje podatke in si jih brezplacno posodobite. Postali ste vidni in lazje najdljivi!

»Ce vas ni na spletu, potem je ze skoraj tako, kot da vas sploh ne
bi bilo« je eden od pogostih stavkov strokovnjakov, ki se ukvarjajo s
trzenjem in promocijo. Po zadnjih raziskavah uporablja internet preko
70 % prebivalcev Slovenije v starosti od 10 do 75 let. Predvsem mlajse
generacije brez interneta ne morejo ve¢ zdrzati. Pogovarjajo se preko
Facebooka, Twitterja, Skypa ... vse to so popolnoma vsakdanje stvari.
Tudi pametni telefoni, ki so pravi »mali racunalnikix, omogocajo vse
omenjene komunikacijske poti in njihova prodaja v zadnjih parih letih
strmo narasca.

Pri iskanju obrtnika ali podjetnika tradicionalno 3e vedno velja, da
najprej povprasamo prijatelje in znance, ¢e nam lahko koga priporocijo.
A vse bolj se uveljavlja tudi iskanje po spletu. V enega od iskalnikov
(pri nas je najpogosteje uporabljen Google ali Najdi.si) vpisemo klju¢ne
besede in v parih sekundah imamo pred sabo zelo veliko zadetkov, ki
jih moramo pregledati. Najbolj gledana je prva stran izpisanih zadetkov,
le redkokateri je dovolj vztrajen, da is¢e tudi na naslednjih straneh.

Mnogi obrtniki in podjetniki se zavedajo izjemne modi interneta in del

denarja namenijo predstavitvi na spletu, mogoce celo spletnemu oglase-
vanju. Veliko pa je e vedno taksnih, ki imajo zaenkrat dovolj dela in se z
internetom nimajo ¢asa ukvarjati.

V Obrtno-podjetniski zbornici Slovenije smo za vse €lane na njeni sple-
tni strani objavili katalog izdelkov in storitev €lanov 0ZS Moj obrtnik. Clani
si lahko svoje podatke, ki smo jih »uvozili« iz obrtnega registra, brezplacno
posodobijo, popravijo, dodajo slike, opisejo svoje izdelke in storitve ipd.
Uporabnikom, ki i5¢ejo v katalogu Moj obrtnik, je na vstopni strani na voljo
iskalnik s 3tevilnimi kategorijami (filtri) za bolj ali manj omejeno iskanje.
Dodan je tudi interaktivni zemljevid (Google zemljevid) z oznaceno lokacijo
obrtnika.

Katalog si lahko uporabniki brezplacno naloZijo tudi na svoj pametni
telefon. Ko najdejo obrtnika, ga lahko takoj pokli¢ejo, mu posljejo elek-
tronsko sporocilo ali pa izpiSejo pot do poslovalnice. Bistvo mobilne apli-
kacije je lokacijska vezanost, kar pomeni, da uporabnik ob iskanju ponudni-
ka dolocenega izdelka ali storitve dobi rezultate svojega iskanja razvrs¢ene
glede na oddaljenost od svoje trenutne lokacije.

NajhitrejSa pot do obrtnikov

WWW.0ZS.Si

Oglasno sporocilo
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DAVCNE BLAGAJNE

Vlada krsi dogovor,
da ne bo dodatno obremenila gospodarstva

Vlada se je odlocila, da se bo z davcnimi blagajnami pospeseno lotila boja proti sivi ekonomiji in
delu na ¢rno. Pa se bo res? V Obrtno-podijetniski zbornici Slovenije so prepricani, da bo to zgolj velik
stroSek za gospodarstvo, pravih ucinkov na zmanjsanje obsega sive ekonomije in dela na ¢rno pa ne
bo. Vlado opozarjajo, da se je v Socialnem sporazumu 2015-2016 zavezala, da gospodarstva ne bo
dodatno obremenila, z uvedbo on-line davénih blagajn pa ta dogovor krsi! Ce ucinkov ne bo, v OZS
pric¢akujejo odgovornost tistih, ki so zakon o potrjevanju racunov spisali in podprli.

Obrtniki in podjetniki smo morali ze
julija 2013 kupiti posebne progra-
me, ki onemogocajo brisanje racunov.
Od 3. januarja letos pa so elektronske
davéne blagajne obvezne za vse, ki pro-
meta ne evidentirajo ro¢no. To po nasdi
oceni povsem zadostuje. Se enega fi-
nanc¢nega bremena marsikatero podje-
tje ne bo preneslo, zato vlado v primeru
nezadovoljivih u€inkov po uvedbi dav¢-
nih blagajn Ze sedaj pozivamo k odgo-
vornosti. Davénih blagajn pa ne bodo
uporabljali 3usmarji, tako da drzava s
tem ukrepom ponovno kaznuje legal-
ne obrtnike in podjetnike, ki placujejo
davke in prispevke,« je prepri¢an Branko
Meh, predsednik OZS.

V 0OZS so predlagali, da v primeru
uvedbe davénih blagajn stroske nakupa
in vzdrZzevanja — ki povpre¢no znasajo
od 1500 do 1800 evrov na leto — nosi
driava sama. Obvezne pa morajo biti
za vse, ki poslujejo z gotovino. OZS na-
mesto uvedbe davénih blagajn predlaga
znizanje davcnih stopenj, uvedbo davc-
nih spodbud in dvig davéne morale. Kot
primeren ukrep, ki bi celovito posegel
na podrocje sive ekonomije in davénih
utaj, je OZS Ministrstvu za finance RS ze
predlagala sistem obdavéenja dohodkov
fizi¢énih oseb, ki so ga poimenovali »vsak
racun Steje«. Ta sistem obdavcenja ne bi
temeljil na prisili, pa¢ pa na motiviranju
fizicnih oseb, da svoje prihodke troijo
le pri tistih ponudnikih, ki za opravljeno
storitev oziroma dobavo izdajo racun.
S tem bi se bistveno zmanjsale davcne
utaje tako pri neregistriranih dejavno-

stih kot tudi pri registriranih. Zahteva
potrosnikov, da ponudnik storitve oziro-
ma blaga izda racun, bi povzrocila, da
se tisti subjekti, ki opravljajo neregistri-
rano dejavnost, registrirajo in izdajajo
racune, posledi¢no pa placujejo davke
in prispevke. S tem pa bi se pomemb-
no zmanjsalo tudi Stevilo nezaposlenih,
saj je splodno znano dejstvo, da je med
tako imenovanimi iskalci zaposlitve ve-
liko oseb, ki delajo oziroma opravljajo
dejavnost na érno. OZS je razocarana, da
vlada tega predloga ni upostevala!

Za vse, ki ne evidentirajo prometa
rocno, so od 31. 1. 2015 obvezne elektron-
ske davéne blagajne oziroma uporaba
racunalniskih programov, ki onemo-
gocajo brisanje racunov. Edino Hrvati
imajo trenutno taksne blagajne, ki so
povezane neposredno z davéno upravo,
druge evropske drzave pa Sele uvajajo
sistem, ki ga v Sloveniji Zze imamo (de-
nimo Avstrija in Madzarska). Zakaj torej
neucakanost in spreminjanje sistema

po manj kot letu dni, ¢e e nismo uspeli
izraCunati dosedanjih ekonomskih ucin-
kov elektronskih davénih blagajn?

Cas krize ni primeren za nobeno
korenito reformo, kjer so potrebna iz-
datnejsa financ¢na sredstva davkopla-
Cevalcev in drzave. Na zmanjsanje sive
ekonomije vplivajo zmerne davéne sto-
pnje in spodbujanje davéne morale z
zgledom, Sele potem pride do preusme-
ritve dejavnosti na legalno podrogje.

Prakse tujih drzav pa kazejo, da
davéne blagajne ne prinesejo pravih
ucinkov, ampak pomenijo zgolj dodatno
obremenitev gospodarstva. Primer za to
so Gréija, Svedska in Italija, kjer davéne
blagajne imajo, vendar so davéne utaje
e vedno velike.

Ce predvidenega izplena ob uvedbi
on-line davénih blagajn ne bo, v OZS
pricakujejo, da bo nekdo prevzel odgo-
vornost za nepotrebno obremenitev go-
spodarstva.

MirA CRESNAR

-
= SD P Pokojninska zavarovanja
BB 0dleta19s56. Info: 080 19 56 ali www.sop.si
PPZ-strateski 30.4.2015 6,24% 3,54% 6,68%  1540% 38,46% 44,99%
PPZ-dinamicni 30.4.2015 11,66% 758% 13,23%  51,37% n.p. n.p.
RPZ 31.12.2013 --- .- --- 7,23%* 17,01%* 32,12%*
IPZ - mladi 30.4.2015 10,66% 6,24% 8,79%  24,39% 33,32% 20,47%
IPZ - izkuseni 30.4.2015 11,45% 6,76% 10,46%  24,93% 31,88% 30,29%
IPZ - zreli 30.4.2015 11,06% 6,48% 11,32%  22,26% 33,00% 29,17%
IPZ - pospeseni 30.4.2015 14,87% 8,12% 15,26%  25,75% 13,37% n.p.
IPZ - zmerni 30.4.2015 6,16% 2,14% 9,40% 19,82% 14,09% n.p.

PPZ prostovoljno pokojninsko zavarovanje, RPZ rentno pokojninsko zavarovanje, IPZ investicijsko pokojninsko zavarovanje

*pripis dobicka enkrat letno
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i—:'%' OBRTNO-PODJETNISKA

SRECANJE Z DRZAVO

Obrtno-podjetniska zbornica
Slovenije na Bledu 5. junija
2015 slovenski viadi predstavlja
letosnje »Zahteve slovenske
obrti in podjetnistva —

Za boljse poslovno okolje«.

Letoénjih 106 zahtev slovenske obrti in
podjetnistva je razdeljenih na deset
poglavij:
« spodbudnejse davéno okolje,
« delovna razmerja,
« pokojninski in zdravstveni sistem,
« za ucinkovitejso izterjavo — za ve-
¢jo placilno disciplino,
- odprava administrativnih ovir,
« spodbudno poslovno okolje in do-
stop do virov financiranja,
« siva ekonomija,
« pomen poklicnega in strokovnega
izobrazevanja,

= = ZBORNICA SLOVENIJE

Zahteve slovenske obrti
in podjetnistva 2015

« ¢ezmejno opravljanje storitev,

« varstvo okolja in ukrepi za posame-

zne dejavnosti.

Predloge za leto3nje Zahteve sloven-
ske obrti in podjetnistva so posredovali
obmocne obrtno-podjetniske zbornice,
strokovne sekcije in odbor pri OZS, stro-
kovne sluzbe OZS in Sklad obrtnikov in
podjetnikov.

Letosnje zahteve z delovnim na-
slovom »Za boljse poslovno okolje« so
usmerjene predvsem v strukturne re-
forme, reformo trga dela, zdravstveno

reformo, odpravo administrativnih ovir,
spodbudnejse davéno in poslovno okolje
z laZjim dostopom do virov financiranja.
Podrobneje so bile Ze predstavljene v
prejsnji stevilki revije Obrtnik podjetnik,
dostopne pa so tudi na nasi spletni stra-
ni.

Izpostavljamo deset leto3njih najpo-
membnejsih zahtev.

O poteku, sklepih in dogovorih s fo-
ruma pa v naslednji stevilki revije Obr-
tnik podjetnik.

Masa RiIGAC
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1. Druga¢na umestitev dav¢nih blagajn

2. Druga¢na ureditev povracila $kode delodajalcev v primeru nesrece pri delu (regresni

zahtevki)
3. Ustrezna obdav¢itev nepremi¢nin z davkom na nepremic¢nine
4. Razbremenitev stroskov dela
5. Znizanje stroskov omreznin
6. Sprememba Zakona o delovnih razmerjih
7. U¢inkovita izvrsba in urejena insolven¢na zakonodaja za boljso placilno disciplino
8. Celovita prenova sistema javnega naroc¢anja
9. U¢inkovito ¢rpanje evropskih sredstev in dostop do virov financiranja
10. U¢inkovitejsi sistem poklicnega izobrazevanja v povezavi s premisljeno deregulacijo

poklicev

UDELEZBO NA FORUMU SO POTRDILI:
o dr. Miro Cerar, predsednik Vlade RS,

« Boris Koprivnikar, podpredsednik Vlade Republike Slovenije in minister za javno upravo,

o dr. Anja Kopa¢ Mrak, ministrica za delo, druzino, socialne zadeve in enake moznosti,
« dr. Maja Makovec Brenci¢, ministrica za izobrazevanje, znanost in $port,

« Zdravko Poc¢ival$ek, minister za gospodarski razvoj in tehnologijo,

« Gorazd Zmavc, minister za Slovence v zamejstvu in po svetu,

« mag. Mateja Vranicar, drzavna sekretarka na ministrstvu za finance,

« mag. Janko Burgar, drzavni sekretar na ministrstvu za javno upravo

ter drugi drzavni sekretarji, poslanci Drzavnega zbora Republike Slovenije in predstavniki
institucij.

e

Fotoaparat
NIKON COOLPIXS33 KIT

L Nikan

Potrebujete fotoaparat, ki ga boste lahko

uporabljali na svojih potovanjih in celo pod 99

vodo? Izjemno trpezen fotoaparat COOLPIX 99 III(-! ALL[K
533 513 milijoni slikovnih tock je preprost za
uporabo in primeren za vse pogoje.

ali nakup na 2 obroka

Z Mozaik podjetnih Diners Club kartico)

° .
Omogoca: ErBSTE S Eﬁ%ﬁx%lﬁg
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ZMAGOVALCI: CUGEL) PVC OKNA, IGNAC CUGEL)

Podjetje Cugelj PVC okna iz Ivancne Gorice je marca letos trgu predstavilo okno MYSTIC, ki zdruZuje
inovativno tehnologijo in obliko. S svojo novo linijo aluminijastih oken so se prvic¢ predstavili javnosti
na sejmu Dom 2015 na Gospodarskem razstaviscu v Ljubljani, kjer so dobili tudi prva narocila za svoje

inovativno stavbno pohistvo.

Proizvajalci stavbnega pohistva tezko
» [ cenovno konkuriramo trgovcem, ki
PVC okna prodajajo pod nemskimi bla-
govnimi znamkami, ¢eprav so izdelana
na Poljskem, kjer driava subvencionira
izvoz. PVC okna imajo zaradi mocne kon-
kurence premalo dodane vrednosti. Zato
smo vsa prizadevanja nase druzbe usme-

rili v razvoj in proizvodnjo zahtevnejsega
izdelka, to je aluminijastih oken v kom-
binaciji z lesom,« direktor podjetja Ignac
Cugelj uvodoma predstavi njihov novi
izdelek, okno MYSTIC, ki je po sejemski
predstavitvi zdaj razstavljen tudi v pro-
dajnem salonu Diamant v BTC v Ljublja-
ni ter na sedezu druzbe v lvancni Gorici.

Konec marca so ga predstavili tudi na
sejmu Bauen-Wohnen Modernisieren v
Goppingenu v Nemciji.

Okno MYSTIC - nevidna

tehnologija in topla lepota
»Trgu smo uspeli ponuditi toploto

in estetiko lesa v kombinaciji z napre-
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dno tehnologijo. Okna MYSTIC dosegajo
izredno nizko toplotno prehodnost (0,9
W/m2K), kar je znotraj parametrov, ki
se uporabljajo pri gradnji pasivnih his.
Vgrajujemo aluminijaste okenske profi-
le starwood italijanskega proizvajalca, ki
trenutno veljajo za najboljse na trgu,«
dodaja Cugelj, ki se zaveda, da bo pre-
teklo 3e kar nekaj znoja, preden se bodo
povrnili investicijski stroski, e posebej v
zastoju gradbenistva, ki smo mu prica.
Vendar je preprican, da bo njihova nova
linija oken prepricala najzahtevnejse kup-
ce —tudi v Nemdiji in Avstriji, kjer podjetje
jeseni odpira predstavnistvo -, ki ne i3¢ejo
le vrhunske kakovosti in visoke toplotne
izolativnosti, ki ustreza pasivni gradnji,
temvec so pozorni tudi na estetiko in mo-
Znost individualne prilagoditve.

»Danes kupci Zelijo slisati besedo
'unikaten’. Nasa okna MYSTIC jim omo-
gocajo, da lahko sami izberejo notranjo
leseno dekorativno oblogo bodisi iz kla-
sitnega ali belega hrasta, cesnje, tika,
javora ali smreke, bodisi katere koli dru-
ge vrste masivnega lesa. S taksnim po-
igravanjem z barvami se okna vklopijo
v prostor kot del notranje stanovanjske
opreme,« je Cugelj zadovoljen s fleksi-
bilnostjo in estetiko njihovega izdelka,
katerega maloserijsko proizvodnjo so
zagnali spomladi letos in zbirajo prva
narocila. »Najve¢ zanimanja je med arhi-
tekti in notranji oblikovalci, ki zahtevajo
veliko mero fleksibilnosti stavbnega po-
histva, da lahko ustvarijo dialog z vsemi
vrstami okolja.«

Lastna proizvodnja in
montaza stavbnega pohistva
Cugelj ima Ze od leta 1998 dalje,
ko je zacel izdelovati stavbno pohistvo,
v ponudbi proizvodnjo in prodajo PVC
oken in vrat. »Ravno smo kupili parcelo,
zaceli graditi in smo potrebovali okna.
Tedaj sem zacel razmisljati, kaj ce bi
jih zacel kar sam izdelovati. Imel sem
sredstva, prihranjena za nakup novega
tovornjaka, saj sem se od leta 1991 da-
lje ukvarjal s prevoznistvom, ker pa ga
nisem mogel pripeljati v Slovenijo, sem
jih skupaj s kreditom vloZil v ureditev
proizvodnje v domaci garazi v Sticni. V
dveh mesecih je proizvodnja stekla. 11.
februarja 1999 smo Ze izdelali prva PVC

okna,« se natanéno spominja. »Prisli so
instruktorji iz Nemdije. Sprva sem delal
sam, leta 2000 sem zaposlil prve fante
in potem skoraj vsako leto koga na novo.
Danes nas je 25. V proizvodnji so vedi-
noma okoli¢ani iz Ivan¢ne Gorice, Treb-
njega, Sentvida, Sticne, s Krke ... Imamo
2 oziroma 3 mizarje, vecina proizvodnih
delavcev pa ima poklicno ali osnovno
3olo. Pri meni formalna izobrazba ni me-
rilo, saj takoj ves, ko komu v roke pogle-
das, ali zna delati. Ce je volja, se vsega
priucis,« iz lastne izkusnje govori Cugelj,
po izobrazbi avtomehanik, zdaj direktor
podjetja s skoraj tremi milijoni evrov le-
tne realizacije.

Cugelj je svojo proizvodnjo posto-
poma $iril na »balkonska vrata, mobilne
drsne stene, aluminijasta okna in vrata,
steklene fasade, zimske vrtove ter vse
sisteme rolet. Proizvajamo tudi zuna-
nje 'krpan' Zaluzije, lahko z vgrajenim
elektromotorjem, na senzor, daljinsko
upravljanje, vse to sodi zraven,« nasteva
Siroko paleto stavbnega pohistva, s kate-
rim opremljajo individualne hi3e in vecje
objekte po vsej Sloveniji, od Sentilja do
Kopra in od Idrije do Vinice, zadnja leta
pa vse bolj pogledujejo tudi prek severne
meje.

Nov poslovni objekt se bo
izplacal v desetih letih

V domaci delavnici kmalu ni bilo ve¢
dovolj prostora za bogat proizvodni pro-
gram, zato se je Ignac Cugelj leta 2008
odlocil za nakup zemljis¢a v Ivanéni Go-
rici. »To so bili €asi, ko je bila zemlja pre-
cenjena. Poleg tega so me pri pridobiva-
nju dokumentacije za leto in pol zadrzali
arheologi. Saj nimam ni¢ proti, ce i3cejo,
kar so nasi predniki tu zapustili, ampak
ne na nase stroske! Na odlocbo za 650
tiso¢ evrov sem se pritoZil na Ministrstvo
za kulturo RS. To, da arheologi kopljejo
na strodke investitorja, je povsem zgre-
$eno. Kako je mogoce, da je neko zemlji-
Sce zazidljivo, nato pa je treba izvesti 3e
raziskave in izkopavanja?« je ogorcen
Cugelj. A to ga ni zaustavilo, da maja
2010 ne bi pridobili gradbenega dovolje-
nja in 3,5 milijona evrov kredita za novo
zgradbo in stroje. »Junija smo zaceli zi-
dati 2500 m2 proizvodnih in 1000 m2
skladis¢nih prostorov, decembra smo se
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selili in januarja 201 zaceli delati, rav-
no takrat, ko se nas je Ze zacela dotikati
kriza,« pove Cugelj. V celoti 5 milijonov
evrov tezka investicija naj bi se povrnila
do leta 2020.

Usmerjeni na individualne
stranke

»V Sloveniji nas je mnogo prevec,
gradbeni sektor pa je, Zal, povsem padel.
Nas je resilo to, da smo imeli ves €as veci-
noma manjse, individualne objekte, vmes
pa smo opremili Se kak3en vecji objekt.
Leta 2006 smo v 13 3olah po Ljubljani za-
menjali okna in vrata; to so bila zlata leta.
S stavbnim pohistvom smo opremili tudi
novo %olo v Zagradcu, lakirnico Revoza v
Novem mestu in nekaj vecstanovanjskih
blokov. Leta 2013 smo za SlJ izvedli ce-
loten objekt s prezracevano fasado, vre-
dnost projekta je bila milijon evrov. Caka
nas projekt izgradnje urgence v Novem
mestu,« kar bruha iz energi¢nega Cuglja.
»Hitro Zivim, razmiljam in delam. Zivlje-
nje te pripelje do tega. Enkrat sem ugoto-
vil, da sem imel 252 klicev v enem dnevu.
Ce bi z vsakim govoril pet minut, ne bi
nicesar naredil. Nimam casa za sestanke,
imam delo,« se po3ali.

Ucinkoviti so tudi monterji. »Nasi
fantje na objektu z 20 do 30 okni in vrati
te vgradijo ali zamenjajo v enem dnevu.
Nimamo kooperantov za montazo. Le pri
sencilih sodelujemo z drugimi ponudni-
ki, stranke lahko pri nas narocijo screene,
plise zavese in druge tekstilije, a 3e naj-
raje jim damo neposreden kontakt. Zakaj

bi prevzemali odgovornost za
delo drugih? Mi imamo svojo
zgodbo,« pove.

Dodatna oprema se
boljse prodaja na
tujem trgu

»V povprecju proizvedemo
tiso¢ kosov na mesec, imamo
pa 3e dvakrat toliksno proi-
zvodno zmogljivost. Nismo
za masovno prodajo prek tr-
govcev, saj prevec pritiskajo
na cene. Nas interes ni pro-
izvajati in nato prodajati po

dampinskih cenah, kot to
delajo nekateri in brezglavo
spuscajo cene, brez kalkula-
cije. Tako na dolgi rok ne more$ obstati.
Jaz sem obrtnik od leta 1991 dalje. Za po-
slovanje odgovarjam z vsem svojim ime-
tjem, medtem ko se lahko razni d. o. 0.-ji
posluzujejo umazanih iger in na hitro
zaprejo podjetje,« Cugelj izpostavi po-
znano tezavo slovenskega gospodarstva,
ki skoduje tudi postenim obrtnikom.

»Vsi nasi izdelki imajo CEO oznako,
ki jamci sledljivost. Stranka tocno ve,
kdo ga je izdelal in kdo ga je montiral.
V osemnajstih letih $e nismo zamenja-
li okna zaradi kakovosti,« se upraviceno
pohvali Cugelj, ki stavi na individualni
pristop do kupcev in doda, da jih »stran-
ke v 90 odstotkih ocenijo z odli¢no. Meni
je zadoscenje, e je stranka zadovoljna
in te priporoca naprej. Pohvala in pripo-
rocila strank so tudi najboljsa reklama
za nasx.

Zaradi doseganja visje dodane vre-
dnosti se Cugelj vse bolj usmerja v pro-
izvodnjo stavbnega pohistva visjega
cenovnega razreda. »Novi MYSTIC je vr-
hunski izdelek in je cenovno primerljiv
z aluminijastimi okni. Verjetno ga bo
tezko prodajati v Sloveniji. Tudi za drago
dodatno opremo, avtomatiko in senzorje
se praviloma stranke pri nas ne odloca-
jo«. Zato sta zanje toliko bolj zanimiva
nemski in avstrijski trg z vecjo kupno
mocjo. »V tujino smo se zaceli obraca-
ti leta 2013, ko smo bili Ze na »nuli«.
Prek znancev, referenc in sejemskih
predstavitev smo pridobili nekaj poslov
v Goppingenu, Stuttgartu, Frankfurtu
... Nekaj projektov smo imeli v Italiji. V

avstrijskem Celovcu nameravamo sep-
tembra odpreti predstavnistvo,« direktor
razloZi vzroke za internacionalizacijo po-
slovanja in doda: »Leta 2010 smo ime-
li dobre poslovne izide, od leta 201 do
leta 2013 pa je 3lo navzdol. Zdaj se spet
dvigujemo. Nas cilj se je vrniti na raven
iz leta 2010, ko smo imeli 5tiri milijone
evrov prometa«. Direktor Se doda, da
tudi v krizi niso odpuscali, saj je podje-
tje izpad proizvodnje reSevalo z lastnimi
prihranki.

Cuglju tudi prodaja na cenovno ob-
¢utljivem hrvaskem trgu ni v interesu, bi
pa tja morda v prihodnje preselili proi-
zvodnjo, e se bodo davéni pritiski na go-
spodarstvo pri nas Se stopnjevali. \DURS
ti hitro zapre racun. Tako je najlaZje sti-
sniti obrtnika. Tudi o regresu in vidanju
minimalne place je birokratom lahko go-
voriti. Z veseljem dam nagrado pridnim
delavcem, a kaj, ko se drZava takoj prile-
pi na dohodek. In kako lahko ministrstvo
ali ob¢ina izbere za izvajalca gradbenih
del nekoga, ki se kladiva nima? Tak3no
'inZenirsko' podjetje se 3e prijaviti ne bi
smelo, ne pa da z dampinsko ceno dobi
posel in potem izkorid¢a podizvajalce,
samo pa nima drugega orodja, kot racu-
nalnik,« je kriticen do ureditve.

»Nas$ interes je dobro delati in dobro
zasluZiti. Navsezadnje moram v petih
letih zasluZiti 2 milijona evrov, da bom
lahko kupil nove stroje, ¢e ho¢em ohra-
niti konkurenénost in obstati. Za tak3en
posel vsekakor moras imeti Zelezno koZo,
saj se stalno soocamo s placilno nedisci-
plino in s pritiski z vseh strani. 'Gust' mi
je delati, véasih tudi po 15,16 ur dnevno,
predstavlja mi izziv. Zame ne obstaja be-
seda »se ne da«. Tudi ¢e je ovira, moras
videti sliko za oviro in potem bo3 éeznjo
tudi prisel. Razmisljati mora$ pozitivno,
biti posten in vztrajen, pa tudi malo ne-
umen, da vse to prestane$,« se zasme-
je. »Ponosen sem, da sem vse Zivljenje
odvisen od sebe. Samozaposlen sem od
samostojnosti Slovenije. Ko odplacam
kredit, bomo videli, kako naprej. Obe
héerki sta zaposleni v podjetju, morda ga
bo katera od njiju pripravljena prevzeti.
Morda cez pet let ne bom vec delal oken,
idej imam 3Se veliko,« pogovor v svojem
'misticnem’ slogu zakljuci Ignac Cugelj.

ANITA Ivacic

12 obrtNik ‘ junij 2015



SODELOVANJE MED GOSPODARSTVOM IN ZNANOSTJO

Kemijski institut v Ljubljani
podaja roko sodelovanja

Delegacija Obrtno-podjetniske zbornice Slovenije je 27. maja
2015 obiskala Kemijski institut v Ljubljani. Z besedami je tezko
opisati vse zanimive stvari, njihove projekte, Stevilne sodobno
opremljene laboratorije in Ze povsem konkretne izdelke,
namenjene industriji, ki so jih udeleZenci srecanja lahko videli.

Sprejem delegacije OZS na Kemijskem institutu v Ljubljani.

~»
Clani delegacije OZS so bili navduseni

in hvaleZni za prisréen sprejem, pozor-
nost in izkazano spostovanje gostiteljev
do njihovega dela. Srecanje je pripravil
odbor za znanost in tehnologijo pri OZS,
vodil pa ga je njen predsednik Janez Skr-
lec. Obiskali so celoten Kemijski institut,
tudi povsem nov Preglov raziskovalni cen-
ter in Stevilne laboratorije. Seznanili so se
z izjemnim znanstvenim in tehnoloskim
razvojem, ki se ustvarja na tem institutu,
ter z novimi materiali, ki bodo oblikovali
naso prihodnost. Predstavljene tehnolo-
gije so zanimive za industrijo in koristne
tudi za 3irse gospodarstvo, 3e zlasti za
mala, srednja in mikro podjetja. Obisk de-
legacije iz OZS je bil 3e en korak bliZje k
uspesnejsemu povezovanju gospodarstva
in znanosti in boljSemu prenosu novih
tehnologij v gospodarski sektor.

Akademik, prof. dr. Janez Levec, v. d.
direktorja Kemijskega instituta v Ljublja-
ni, je ob prihodu vsem zaZelel dobrodo-
Slico, predstavil institut ter njihovo po-
slanstvo in vizijo. V nadaljevanju je vodja

Laboratorija za biotehnologijo prof. dr.
Roman Jerala predstavil sintezno biologi-
jo na podro¢ju bionanomaterialov za me-
dicinske aplikacije. Predstavitev razvojnih
dosezkov je za vecino ljudi nepredstavlji-
va, saj vstopa v ekstremne meje znano-
sti, vendar to¢no z dolocenim ciljem, da
z znanstvenimi dosezki dosezejo moznost
zdravljenja danes neozdravljivih bolezni.
Izredni prof. dr. Matjaz Kunaver iz La-
boratorija za polimerno kemijo in tehno-
logijo je predstavil povsem nov nacin pri-
dobivanja revolucionarnega materiala,
nanoceluloze, kot izjemno priloznost za
industrijo in gospodarstvo. Vodja labora-
torija za anorgansko kemijo in tehnolo-
gijo prof. dr. Natasa Zabukovec - Logar
je predstavila svetovno novost principa
shranjevanja toplote v nanoporoznih
materialih, nacine optimizacije materi-
alov za izboljsanje gostote shranjevanja
in zmogljivosti hranilnikov, ki so trenu-
tno na trgu. Vodja Laboratorija za okolj-
ske vede in inZenirstvo prof. dr. Albin
Pintar je predstavil mikrobno produkcijo

vodika iz odpadne biomase. Predstavil je
priloznosti za implementacijo njihovih
razvojnih dosezkov v gospodarstvo.

Doc. dr. Robert Dominko iz Labora-
torija za kemijo materialov je predstavil
razvoj baterij in e-mobilnost, njihove
dosedanje odli¢ne rezultate ter izjemno
vizijo, ki jo ima Kemijski institut. Doc.
dr. Ivo Jerman iz istega laboratorija je
kot strokovnjak za razvoj komponent za
energetske sisteme, ki izkori3¢ajo obno-
vljive vire energije, predstavil previeke
kot materiale prihodnosti, ki so fokusi-
rani ze v leto 2020. V laboratoriju L10 za
kemijo materialov je demonstriral nekaj
razvojnih primerkov, ki se mnogim zdi-
jo kot znanstvena fantastika. Na koncu
je dr. Goran Drazi¢ delegaciji OZS pred-
stavil e enega najboljsih mikroskopov v
tem delu Evrope, ki omogoca znanstve-
nikom vstop v svet atomov in molekul.
Tak3en mikroskop je dandanes pri razvo-
ju nanomaterialov postal preprosto nuja,
zato smo vsi, tako raziskovalci kot tudi
obrtniki in podjetniki, lahko s svojim ra-
zvojem vsaj malo v prednosti, saj imamo
doma instrument, kakrsnega konkuren-
ca v Sirsi okolici nima.

Obisk Kemijskega instituta nas je
preprical, da so zelo dobro pripravljeni
na prihodnost. Njihovo kakovostno delo,
sodelovanje s Stevilnimi globalnimi par-
tnerji ter resno odgovorno sodelovanje z
industrijo in gospodarstvom pa se vkla-
plja tudi v okvir ustvarjanja vrednostnih
verig, ki so opredeljene v Strategiji pa-
metne specializacije Republike Slovenije.
Vabimo vse, ki ste iz navedenih podro-
¢ij in predstavitev prepoznali moznost
sodelovanja, da se oglasite odboru za
znanost in tehnologijo pri OZS in Kemij-
skemu institutu predlagate sodelovanje.

J.S,A.S.
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Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije na podlagi sklepa, sprejetega na 23. redni seji Upravnega odbora OZS
dne 21. 4. 2015 in Pravilnika o podeljevanju naziva castnega clana, odlikovanj in priznanj Obrtno-podjetniske
zbornice Slovenije (od 14. do 19. ¢lena)

objavlja
RAZPIS ZA PODELITEV PRIZNANJA

OBRTNIK LETA 2015

Priznanje OBRTNIK LETA je namenjeno clanom Obrtno-podjetniske zbornice
Slovenije za izjemne dosezke, pri cemer se upostevajo nasledniji kriteriji:
® poslovna uspesnost, razvoj dejavnosti, trajnost dosezkov, poslovna odli¢nost,
uvajanje inovacij in sodobne tehnologije, skrb za varstvo okolja, skrb za kadre in njihovo
usposabljanje, strategija razvoja, prispevek k razvoju okolja, v katerem posluje in aktivnosti
v stanovskih vrstah;

e izpolnjevanje navedenih kriterijev se ugotavlja najmanj za zadnje 5-letno obdobje
poslovanja.

Prejemniku priznanja OBRTNIK LETA 2015 se podeli:
® pisno priznanje
® umetniska skulptura

Predloge za podelitev priznanja lahko podajo:
® predsednik in podpredsednik OZS,
e skupscina OZS in upravni odbor OZS,
® upravni odbori strokovnih sekcij pri OZS,
® upravni odbori OOZ oziroma njihovi predsedniki,
® upravni odbori obrtnih zadrug.

Rok za prijave je 30. junij 2015!

Prijava mora biti podana na obrazcu, ki ga najdete na intranetu,
in poslana v zaprti kuverti na naslov:
Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije
Komisija za priznanje Obrtnik leta
Celovska cesta 71
1000 LUUBLJANA

Dolznosti prijavitelja:

Prijavitelj je moralno odgovoren za tocnost podatkov in mora imeti pisni pristanek
prijavljenca. Na zahtevo komisije za podeljevanje priznanja OBRTNIK LETA 2015 je prijavitelj
dolZan dostaviti vse dodatno zahtevane podatke.

>

Branko Meh = =
Predsednik OZS OBRINO-PODJETNISKA
ZBORNICA

SLOVENIJE
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Obrtno-podjetniSka zbornica Slovenije na podlagi sklepa, sprejetega na 23. redni seji
Upravnega odbora OZS dne 21. 4. 2015 in Pravilnika o podeljevanju naziva ¢astnega clana,
odlikovanj in priznanj Obrtno-podjetniske zbornice Slovenije (od 96. do 101. ¢lena)

objavlja
RAZPIS ZA PODELITEV PRIZNANJA

NAJSTAREJSI/A OBRTNIK/CA
LETA 2015

Priznanje NAJSTAREJSI/A OBRTNIK/CA LETA je namenjeno élanom
Obrtno-podjetniske zbornice Slovenije, pri cemer se upostevajo
nasledniji kriteriji:
® najdaljse obdobje opravljanja dejavnosti

Prejemniku priznanja NAJSTAREJSI/A OBRTNIK/CA LETA 2015 se podeli:
® pisno priznanje

Predloge za podelitev priznanja lahko podajo:
e predsednik in podpredsednik zbornice,
e skupscina zbornice, upravni odbor, organizacijsko-kadrovska komisija zbornice,
® upravni odbori strokovnih sekcij zbornice,
® upravni odbori obmocnih obrtno-podjetniskih zbornic oziroma njihovi
predsedniki,
® upravni odbor obrtnih zadrug.

Rok za prijave je 30. junij 2015!
Prijava mora biti podana na obrazcu, ki ga najdete na intranetu, in poslana v zaprti
kuverti na naslov:
Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije
Komisija za priznanje Najstarejsi/a obrtnik/ca leta
Celovska cesta 71
1000 LJUBLJANA

Dolznosti prijavitelja:

Prijavitelj je moralno odgovoren za tocnost podatkov in mora imeti pisni pristanek
prijavljenca. Na zahtevo komisije za podeljevanje priznanja
NAJSTAREJSI/A OBRTNIK/CA LETA 2015 je prijavitelj dolzan dostaviti vse dodatno
zahtevane podatke

)

!

Branko Meh
Predsednik OZS

"
m

OBRTNO-PODJETNISKA
ZBORNICA
SLOVENIJE
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Srecanje mojstrov
s humanitarno noto
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Kljub bojazni, da bo sprememba termina izvedbe srecanja vplivala na Stevilo prijavijenih udelezencev,
se to ni zgodilo. V zadovoljstvo organizatorjev se je minuli mesec v Zrecah zbralo Se nekaj ve¢

mojstrov kot prejSnja leta. Navduseni so bili- nad temami predavanj in organizacijo, s sodelovanjem v
srecelovu pa so zbirali dobrodelna sredstva za nakup defibrilatorja, ki bo namescen na javno lokacijo.

oleg tem, namenjenih sodnim izve-

dencem in cenilcem, ki jih organi-
zatorji srecanja ¢lanov Kluba mojstrov
Slovenije vedno vkljucijo v program in
so vedno zanimive, je tokrat izstopalo
predavanje o blagovnih znamkah, o po-
menu blagovne znamke in znamcenju
nasploh. Predavatelj dr. Andrej Pompe
se je osredotoCil na pomen blagovne
znamke, njeno jasnost in tisto, kar Zeli
blagovna znamka pokazati javnosti. Med
drugim je spregovoril tudi o odnosu la-
stnika blagovne znamke do nje in odno-
su potrosnika do blagovne znamke. Ude-
leZenci so se strinjali z njim, da je treba
doseci, da nam Vzhod ne bo konkurenca.
Izpostavil je se avtomobilsko industrijo,
v kateri lahko govorimo o 3olskih prime-
rih urejenosti blagovnih znamk. Ce je na
primer avtomobilska znamka sinonim
za kakovost dolocenega izdelka, si mora
vsak po njegovih besedah graditi svojo
blagovno znamko, da postane »merce-
des« na svojem podrocju.

Dal jim je tudi nekaj konkretnih pre-
dlogov za posodobitev blagovne znamke
Mojster, ki so jih udelezenci sprejeli z

navdusenjem. Ker so udeleZenci poka-
zali velik interes za nadaljevanje preda-
vanja o blagovnih znamkah, bo tej temi
namenjen prihodnji klubski vecer, ki bo
tudi letos organiziran na igris¢u za golf
v Smledniku, v ¢udoviti dvorani, ki jo
Klubu mojstrov Slovenije za organizaci-
jo klubskega vecera v uporabo odstopi
Erste Card, partner kartice Mozaik pod-
jetnih.

Druga tema, ki je prav tako navdusi-
la mojstre, je bilo zunajsodno resevanje
sporov. Ljubljanske obmocne obrtno-
-podjetniske zbornice so pred ¢asom
izrazile pobudo, da bi se mojstri (sodni
izvedenci in cenilci) kot mediatorji vklju-
¢ili v reevanje sporov, ki nastanejo v pri-
merih reklamacij. Mnogo narocnikov in
izvajalcev se v primerih, ko naletijo na
tezavo pri nakupu izdelkov ali izvedbi
storitev, Ze sedaj obrne na sodne izve-
dence. Zato je v Klubu mojstrov Sloveni-
je zadnja leta ideja o nadgradnji znanja
na podro¢ju mediatorstva zelo Ziva. Kajti
kompetence mojstrov, sodnih izveden-
cev jim omogocajo presojo kakovosti
izdelkov in storitev, ob ustreznem doda-

tnem usposabljanju pa bi se lahko vklju-
¢ili tudi v mediacije.

Srec¢anja mojstrov se je udelezil tudi
direktor Obrtno-podjetniske zbornice
Slovenije Danijel Lamperger, ki je zbra-
nim zagotovil, da njihova prizadevanja v
celoti podpira tudi vodstvo OZS.

Ker v nobeni situaciji ni tako slabo,
da ne bi ¢lovek mogel narediti kaj do-
brega za socloveka, so se mojstri odlocili
za dobrodelno dejanje in nakup defibri-
latorja, ki v trenutkih, ko je odlocilna vsa-
ka minuta, reSuje Zivljenje. V ta namen
so na velernem druZenju v Zrecah, ki
ga je ze tradicionalno popestrila Alenka
Godec, pripravili srecelov. Nagrade za
sreCelov — vse srecke so bile dobitne -
so prispevali mojstri, razstavljavci, ki so
predstavili udelezencem srecanja (Debi-
tel, Sklad za razvoj kadrov, AS Impeks)
in drugi donatorji, glavna nagrada pa je
bila slika akademskega slikarja Borisa
Zaplatila. Organizatorji z zadovoljstvom
ugotavljajo, da sredstva od prodanih
sreck skoraj v celoti zadostujejo za na-
kup omenjenega defibrilatorja.

EvA MIHELIC, SLIKE: ARHIV KMS
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Predsednik Kluba mojstrov Slovenije Marko Kajzer se je zahvalil clanom
upravnega odbora KMS v prejsnjem mandatu.

Letos so pri izvedbi srecanja pomagali
Debitel, Sklad za razvoj kadrov in AS
Impeks, EwoPharma, ki svoje izdelke in

storitve udeleZencem predstavili v predd-
verju predavalnice in v éasu predavanj.

Mojstri so pohvalili organizacijo sreanja
in izbor predavanj.

Andrej Murko (levo) je na vecernem srecelovu
»zadel« glavno nagrado. Na sliki z avtorjem slike,
akademskim slikarjem Borisom Zaplatilom.
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POVABILO K SODELOVANJU

Zavod Republike Slovenije za zaposlo-
vanje bo skupaj z Obrtno-podjetnisko
zbornico Slovenije ter Zdruzenjem
delodajalcev obrti in podjetnistva
Slovenije v ¢etrtek, 18. junija 2015,
organiziral dan pri malih in mikro
podjetjih. Dogodek smo poimenovali
> Skupaj i§¢emo priloznosti«, z njim
pa zelimo okrepiti sodelovanje med
podjetji, zavodom ter zbornico in
zdruzenjem delodajalcev. V ta namen
bodo zavodovi svetovalci obiskali 600
delodajalcev malega gospodarstva po
vsej Sloveniji.

Obiski svetovalcev pri delodajalcih se
bodo odvijali v obratovalnicah od 8. do
1S. ure in bodo vnaprej dogovorjeni.
Druga moznost sre¢anja med svetoval-
ci Zavoda in podjetji pa je srecanje v
obmoc¢nih zbornicah.

Namen obiskov in srec¢anj je, da
gospodarstvo ¢im bolj spozna storitve
in ukrepe, ki jih zavod kot javna sluzba
za zaposlovanje izvaja za zmanj$evanje
brezposelnosti in spodbujanje zaposlo-
vanja. Njihove aktivnosti so na primer
programi za zaposlovanje mladih,
oprostitve placila prispevkov in davéne
olajsave. Zavodovi predstavniki bodo
na sre¢anjih s podjetji lahko prepoznali
njihova pri¢akovanja in potrebe ter v
prihodnje temu primerno oblikovali
svoje programe.

Ce vas takéno sre¢anje z zavodovimi
svetovalci zanima, se za dodatne infor-
macije obrnite na vaso OOZ.

ZDOPS

Prispevek za usklajevanje in
izvajanje Kolektivne pogodbe
za obrt in podjetnistvo

Spostovani obrtniki in podjetniki!

Konec maja 2015 ste prejeli poziv za
placilo poloznice za izvajanje Kolektivne
pogodbe za obrt in podjetnistvo (KPOP)
(Uradni list RS, st. 92/2013; sopodpis
0ZS, Uradni list RS, 5t. 16/2014; razsirje-
na veljavnost, Uradni list RS, 5t. 59/2014;
spremembe in dopolnitve, Uradni list RS,
§t. 28/2015). KPOP s komentarjem je ob-
javljena na spletni strani www.zdops.si.

81. ¢len KPOP med drugim doloca,
da delodajalci enkrat letno ob izplacilu
pla¢ za mesec maj placajo ZdruZenju de-
lodajalcev obrti in podjetnikov Slovenije
2,00 EUR po zaposlenem delavcu za pla-
¢evanje stroskov usklajevanja in izvaja-
nja KPOP. Ta prispevek so dolZni placati
vsi delodajalci, ki opravljajo kot glavno
dejavnost skladno z zakonom obrtno de-
javnost ali so ¢lani ZDOPS oziroma OZS.

Zavedamo se, da je v teh kriznih ca-
sih vsak evro pomemben za podjetja,
vendar verjamemo, da se zavedate po-
membnosti in koristnosti svoje deloda-
jalske organizacije ZDOPS in na ta nacin
omogocate njeno delovanje, zastopanje
VASIH interesov tako pri sklepanju ko-
lektivnih pogodb kakor tudi pri uvelja-
vljanju vasih interesov predvsem v ¢asu,

Osebno izbrani hoteli
s 4in 5 zvezdicami!

9 dni - Tajska - krozno potovanje!
Bangkok « Hua Hin « Ayutthaya « Kanchanaburi

Vkljucen let in nocitve z zajtrki ter 5 vklju¢enih vodenih ogledov!

od 1099,' EUR

Poklicite ¢im prej - na voljo zadnja mesta - odhod zagotovljen!

Termini potovanja: |
21.08. 4 17.09.2015 |
18. 102015

Vec informacij najdete na:

Brezpla¢na telefonska tevilka: T 080 73 57 www.nikal.si

Vasa turisti¢na agencija: NIKAL d.o.o. - Zagrebska cesta 40A - 2000 Maribor - SI-AB-01-080761107

ko se politiki ukvarjajo sami s seboj in
ne z razvojnimi programi, usmerjenimi
v povecanje konkurencnosti slovenskega
gospodarstva. Po drugi strani pa nase
zahteve preprecujejo, da bi politika spre-
jemala ukrepe, ki bi polozaj slovenskega
gospodarstva, predvsem delodajalcev, 3e
poslab3al, kar je v teh kriznih casih 3e
toliko bolj pomembno. Prosimo vas, da
svoj letni prispevek v visini 2,00 EUR na
zaposlenega delavca za leto 2015 naka-
Zete po poloZnici, ki ste jo prejeli.

V primeru, da poloZnice niste prejeli,
vas prosimo, da stopite z nami v kon-
takt na telefonski stevilki: 01/5830-572
in 01/5830-577 ali preko e-poste: info@
zdops.si za dolocitev sklica in nakazi-
lo sredstev na TRR ZDOPS st. 03160-
1001022028 pri SKB, d. d., Ajdovicina 4,
1513 Ljubljana.

Prosimo, da sredstva nakazete pri iz-
placilu pla¢ za mesec maj 2015.

Skupaj lahko doseiemo vec!

DRAGO DELALUT, PREDSEDNIK ZDOPS
JANEZ SAUPERL,

PREDSEDNIK SKUPSCINE ZDOPS

IGOR ANTAUER,

GENERALNI SEKRETAR ZDOPS

Koda za rezervacijo:

SI150B202
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SID BANKA

Poleti krediti za samostojne podjetnike

SID banka je v zadnjih letih za mikro, mala in srednje velika podjetja razvila Ze pet specializiranih
kreditnih linij, s katerimi izvaja neposredno financiranje njihovega tekocega poslovanja, nalozb in
zaposlovanja, razvoja in inovacij, energetskih nalozb itn. V pogovoru za revijo Obrtnik je njen izvrsni
direktor Roman Rojc Ze kmalu, predvidoma letos poleti, napovedal tudi kredite za samostojne podjetnike.

Kako to, da zadnja leta razvijate toliko
novih produktov prav za malo gospodar-
stvo?

V Sloveniji mala in srednje velika pod-
jetja tezko pridejo do ustreznega financi-
ranja, kar Ze nekaj let kazejo tudi anali-
ze - zadnja je analiza Evropske komisije.
Mnogim podjetjem je dostop do financira-
nja povsem zaprt, Stevilna druga pa lahko
pridobijo le kredite, ki so v evropskem pro-
storu primerljivo manj ugodna in bistveno
zmanijsujejo njihovo konkurenénost.

Ker so se v krizi pokazale 3tevilne
pomanijkljivosti banénega in javno spod-
bujevalnega sistema, smo dobili mandat
za intervencijo tudi na tem podrocju. Za
ta podjetja smo tako razvili ze pet direk-
tnih posojilnih linij, ki delujejo na stalni
osnovi in so Ze v roku enega leta postale
najpomembnejsi posamicni ukrep drzave
na tem podrocju. Samo v prvem letu je pri
nas kredite dobilo skoraj 400 podjetij, ki
so imela teZzave s tem pri svojih poslovnih
bankah. S tem SID banka postaja znacilna
banka za malo gospodarstvo.

Poleg kreditov za omenjena podjetja zdaj
razvijate tudi kreditno linijo za samostoj-
ne podjetnike. Kako dalec ste z razvojem?
V praksi se je izkazalo, da s. p.-jev ne
gre tlaciti v isti ko3, kot druga mala in sre-
dnje velika podjetja. Finanénih kriterijev,
ki so omogocali financiranje teh podjetij
do meje kreditne sposobnosti, v trenutnih
razmerah preprosto ni bilo mozno upora-
biti za podjetnike. Analize so pokazale, da
bi dosegle le njihov manjsi segment.
Tisto, kar je res pomembno, je do-
bro poznavanje vsakega posameznika in
njegove poslovne zgodbe. Avtomati¢na
uporaba kriterijev in postopkov, ki veljajo
za vecja podjetja, je zgreSena. Ne gre tudi
pozabiti, da vecina teh podjetnikov jamci
s svojim lastnim premoZenjem in da bo

tak3en podjetnik verjetno naredil vse, da
bo ohranil eksistenco za svojo druZino.
Seveda obstajajo primeri, ko to na Zalost
marsikomu ni uspelo, slabe prakse obsta-
jajo tudi tukaj. Bi pa poglobljena analiza
verjetno pokazala zelo zanimive vzroke,
zakaj do tega prihaja.

Dodatno spodbudo za oblikovanje
posebne kreditne linije, prilagojene s. p.-
-jem«, smo dobili od Obrtno-podjetniske
zbornice Slovenije, ki je preverjala, e pri-
pravljamo kak3en poseben program za
njene clane. Hitro smo vzpostavili dialog
in produkt kar se da prilagodili tudi suge-
stijam vodstva zbornice. Trenutno smo Ze
v fazi preverjanja pogojev pri komercial-
nih bankah, ki bodo izvajale ta program.

To pomeni, da bodo morali podjetniki po
kredit na drugo banko, ne na SID banko?
Zakaj?

SID banka nima lastne mreZe posloval-
nic, po drugi strani pa je pri obravnavis. p.-
-jev zelo pomembno tudi osebno poznan-
stvo. Mi tega informacijskega potenciala
nimamo, imajo pa ga njihovi skrbniki v
bankah. Poleg tega se je na nase direktne
linije pritozZilo kar nekaj bank z argumen-
tom, da jim prevzemamo stranke. Dria-
va te pritozbe jemlje resno in je narocila
posebno Studijo, s katero bo ugotovila,
kje sploh so Se trzne vrzeli oziroma kje je
intervencija SID banke 3e upravicena. Do
takrat smo tako vezani na delovanje preko
poslovnih bank. Tudi na3e obstojece linije
za mala in srednje velika podjetja so po-
daljsane le do konca leta 2071s.

Ampak, kot poslusamo nase obrtnike, jih
banke zelo nerade financirajo ali pa jim
ponujajo zelo drage kredite ...

Kljuéno je spodbuditi banke, da za¢ne-
jo aktivnejse financirati vse s. p.-je, pred-
vsem pa tiste s slabSo bonitetno oceno.

Roman Rojc 88

To zelimo doseci z zniZzanjem nasih obre-
stnih mer, tako da bodo zanimive tudi v
obstojecih razmerah. Ker so sredstva na-
menska, jih bodo banke lahko uporabile
le za financiranje s. p.-jev. Da bi banke res
naslovile predvsem marginalne skupine
podjetnikov, bomo tiste banke, ki bodo
najmanj 60 % posojil dale podjetnikom s
slabso boniteto, nagradili s 25-odstotnim
zniZanjem, tiste, ki bodo dosegle prag 8o
%, pa s kar 50-odstotnim zniZanjem nase
cene. Poleg tega bomo bankam ponudili
moznost sklepanja ve¢ manjsih aranzma-
jev, da ne bi bile v negotovosti, ali bodo
ta prag dosegle ali ne, in da so linije do-
segljive tudi manjs$im kreditnim ustano-
vam, kot so na primer hranilnice.

Kaksna pa bo obrestna mera?

Obrestna mera za podjetnika bo ver-
jetno nekje med 1,50 in 3,80 % letno, po-
vecana za euribor, ki pa je trenutno zelo
nizek.

Kdaj in pri katerih bankah bomo lahko
pridobili te kredite SID banke?

Odziv bank je zelo pozitiven, tako da
racunamo, da bodo krediti pri bankah na
voljo najpozneje v dveh mesecih. Program,
vkljuéno z bankami, ki bodo v njem sode-
lovale, bomo objavili na nasi spletni strani
www.sid.si in v reviji Obrtnik podjetnik.

P. B.
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KARTICA MOZAIK PODJETNIH

ELEKTRO ENERGIJA — PARTNER MOZAIKA PODJETNIH

Sledijo potrebam odjemalcev
in Sirijo nabor ugodnosti zanje

Elektro energija je eden kljucnih ponudnikov energentov v Sloveniji in regionalno prepoznaven
trgovec elektricne energije. Je dinamicna, moderna in stalno razvijajoca se energetska druzba, ki
izhaja iz 120-letne tradicije zanesljive oskrbe z energenti. Kot héerinska druzba Elektra Ljubljana
in po prvih treh letih samostojnega poslovanja na trgu energentov, se je uspesno prestrukturirala
in njen temeljni cilj Se naprej ostaja dolgorocno zaupanje odjemalcev. Zaupa jim skoraj Cetrt
milijona odjemalcev, med njimi poleg gospodinjskih tudi veliko poslovnih ter obrtnikov in

podjetnikov. Odjemalci so zanje vedno na prvem mestu, njihovo zaupanje pa Se nadgrajujejo.
Pogovarjali smo se z mag. Bojanom Kumrom, direktorjem podjetja.

Kaj je Elektro energija v tem trenutku?

Lahko recem, da je Elektro energi-
ja danes dinamicna, moderna in trino
usmerjena druzba, ki se je v letosnjem
letu uspesno prestrukturirala in se uspe-
$no prilagaja trenutnim trznim razme-
ram. Prepri¢an sem, da smo najboljsa iz-
bira pri dobavi energentov s konkurenéno
ceno, osebnim pristopom in naprednimi
produkti. Predvsem sem ponosen tudi
na to, da smo druzbeno odgovorna druzba. Ze 10 let podpiramo
delovanje drustva Rdeci noski pri pomoci najbolj ranljivim, smo
tudi podporniki akcije Botrstvo in v okviru svojih zmoznosti po-
magamo pomoci potrebnim in s tem vracamo nazaj tako okolju
in druzbi nasploh.

Katere so glavne konkurencne prednosti vase druzbe?

Elektro energija ima skoraj 120-letno tradicijo oskrbe z ele-
ktriko. Na3a poglavitna prednost je v strokovnem znanju, izku-
$njah, vescinah in motiviranosti zaposlenih, ki so na voljo preko
brezplacne Stevilke klicnega centra in poslovalnic v Ljubljani,
Novem mestu, Trbovljah in Kocevju. Kljuéna prednost podjetja

PRIMER 1ZRACUNA PRIHRANKA, KI JE MOZEN S

KARTICO MOZAIK PODJETNIH:

OBRTNIK s PREDVIDENO LETNO PORABO 50.000 KWH

bi imel letno potro$njo samo za porabljeno elektri¢no energijo v vi$ini 2560
evrov (niso vklju¢eni DDV, troarina in uporaba omreZja) oziroma skupaj s
popustom 2450 evrov,

KAR POMENI LETNI PRIHRANEK V ZNESKU 110 EVROV.

g
v Qe‘°

)

Andrej Kravos,

Kravos Galvanizacija

»Kartico Mozaik vedno nosim s seboj in ve¢krat sem
jo tudi priloznostno izkoristil. Ugodnosti, ki jih redno
izkori$¢am, pa so naslednje:

=> pri zavarovalnici Triglav, po obra¢unu vseh pripada-
jo¢ih in komercialnih popustov, e dodatnih 7 %,

=> mesecni popust pri telekomunikacijah,

=> popust pri vodenju ban¢nega ra¢una in elektronski

banki,
=> pri vseh poslovnih nakupih v trgovinah Merkur itd.

Moj letni prihranek na ra¢un kartice Mozaik tako znasa
okoli 600 evrov.«

je tudi v zaupanju odjemalcev. Optimizacija, sinergije in ucin-
kovito obvladovanje tveganja odkupa, trgovanja in prodaje
energije zagotavljajo optimalne nakupne pogoje za odjemalce.
Ponujamo dva energenta: elektricno energijo in zemeljski plin.
Imamo sistem grajenja lojalnosti preko
razliénih ugodnosti. Kot prvi v Sloveniji ze
10 let ponujamo 100 % cisto energijo —
Zeleno energijo. Dolgoletna druzbena od-
govornost se kaZe v podpori humanitar-
nim projektom pomoci najbolj ranljivim,
pomagamo tudi perspektivnim Sportni-
kom ter ohranjamo kulturno in tehniéno
dediscino. Konkurenca na trgu je v tem
trenutku velika. Veseli nas, da je podje-
tje Gen-i izrazilo namero, da bi vstopil v
naso lastnisko strukturo preko strateske-
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ga partnerstva. Trenutno se namera presoja
na agenciji za varstvo konkurence. Po mojem
mnenju bi lahko iz tega nastala lepa sloven-
ska zgodba, v kateri bi povezali najvecje slo-
venske dobavitelje energije.

Nacrtujete ponudbo novih storitev? Katere
so ugodnosti, ki jih poleg ugodne cene el.
energije ponujate vasim strankam?
Poznamo potrebe in Zelje nasih odjemalcev in konkurenéno
ponudbo nenehno prilagajamo njihovim potrebam. Se posebej
ugodno ceno elektriéne energije nudimo odjemalcem s porabo
nad 5.000 kWh/letno, lastnikom toplotnih érpalk in lastnikom
elektri¢nih vozil, odjemalcem, ki se odlocijo za skupno dobavo
elektrike in plina ali za sinergijo s partnerskimi podjetji (teleko-
munikacijske storitve). Odjemalci se lahko odlocijo tudi za pre-
jemanje rac¢unov v samo elektronski obliki, placevanje racunov
preko SEPE (trajnika) in skupen racun za elektri¢no energijo in
zemeljski plin, za kar so tudi dodatno nagrajeni. V leto3njem
maju smo odjemalcem v sodelovanju z zunanjimi partnerji in
partnerji v okviru skupine Elektro Ljubljana d.d. ponudili nakup
toplotnih ¢rpalk in IR panelov za energetsko varéno ogrevanje
prostorov. Lastnikom elektriénih avtomobilov Ze sedaj zagota-
vljamo ugodne cene elektricne energije, v prihodnje pa nacrtuje-
mo tudi moznost namestitve domace polnilne postaje. Odjemal-
cem ponujamo tudi izdelavo energetskih izkaznic, pa tudi vedno
dosegljivo in hitro odzivno asistenco za pomo¢ na domu.
Poslovnim odjemalcem svetujemo pri ucinkoviti rabi energije
in brezplacno posredujemo pri sklepanju pogodb o dostopu do
distribucijskega omrezja. Nudimo jim tudi sodobno podatkovno
storitev za nadzor podatkov o dinamiki odjema za ucinkovito in
enostavno spremljanje odjema elektricne energije. Storitev omo-
goca podroben pregled odjema oziroma proizvodnje elektricne
energije po merilnih mestih za dolocen ¢asovni interval. Kot prvi
v Sloveniji Ze drugo leto zapored sodelujemo pri zagotavljanju
terciarne rezerve za sistemskega operaterja (ELES) z virtualno
elektrarno. Vsakemu partnerju se osebno posvetimo in pois¢emo
najboljse resitve pri porabi energentov. Obrtnikom in manjsim
podjetnikom z ugodno ceno elektricne energije in zemeljskega
plina pomagamo k laZjemu poslovanju in omogocamo hitrejsi ra-
2voj. Ce pa so imetniki kartice Mozaik podjetnih, nudimo e doda-
tne ugodnosti: popuste do 10 % na redne cene elektri¢ne energije
in zemeljskega plina ter dodatne individualne akcijske ponudbe.

Kako izboljsujete kakovosti svojih storitev?

Usmerjamo se predvsem na konkurenénost cene, kvaliteten
in osebno odnos ter napredne produkte. Seveda, pa kar naprej
izboljSujemo kakovost svojih storitev glede na potrebe nasih od-
jemalcev. S ciliem vecje prepoznavnost in locljivost od drugih
dobaviteljev, prilagajanja zahtevam trga in pricakovanjem, ze-
ljam in potrebam nasih odjemalcev ponudbo redno razsirjamo
z novostmi. Ker Zelimo svojim odjemalcem uporabno in jasno
predstaviti naso ponudbo smo z majem 2015 v celoti prenovili
tudi naso spletno stran www.elektro—-energija.si.

MATEJA PRINCIC

Irena Gregoric,
Tapetnistvo — gostinstvo Toptap

> Kartico Mozaik podjetnih je treba uporabljati, sajle z
njeno uporabo lahko privaréujemo.

Sama sem privarcevala z uporabo kartice pri
zavarovanju nepremicnin in strojev pri Zavarovalnici
Triglav priblizno 500 € v enem letu. Poleg tega sem
kartico uporabila §e v Merkurju, Inposu in Big Bangu.
Sedaj bom poskusila prestaviti $e elektriko, kjer so mi
naredili izra¢un za prihranek v vi$ini 1200 €. Menim,
da si s kartico Mozaik podjetnih delamo temelje za rast
¢lanstva..«

S) EsirRo

mag. Bojan Kumer, direktor Elektro energija, d. o. o.
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Neurejen .
ovornih

Primer novega mikrovalovnega sistema za cestninjenje

v prostem toku vozil, ki bi ga Ze zdavnaj lahko imeli

tudi na nasih cestah, deluje lahko pri polni hitrosti in

popolnoma nic ne ovira pretoka vozil.

tnmjenje

-

Nasa drzava ima zastarel cestninski sistem, novih ABC tablic ni mozZno vec dobiti. Vedno vec
tovornih vozil zato ¢aka na gotovinsko placilo cestnine. Razmere so za prevoznike nerentabilne in
tudi Ze postajajo nevarne, saj se kolone cakajoCih tovornjakov na cestah mesajo s hitrim tekocim

prometom ostalih vozil.

»
lani sekcije za promet na OZS, ki si

zelo prizadevajo za normalizacijo ce-
stninjenja na slovenskih avtocestah, so
na zadnji sestanek njihovega upravnega
odbora povabili tudi predstavnika podje-
tja Kapsch TrafficCom d.o.o., héerinske-
ga podjetja Kapsch iz Dunaja, ki velja za
referenco in enega vodilnih podjetij na
podrogju izdelave opreme za elektronsko
cestninjenje na svetu. Pa to e zdale¢ ni
bil prvi poskus slovenskih avtoprevozni-
kov, da uredijo nekaj, kar bi Ze zdavnaj
morala urediti drZava. Na zvezi so ves
¢as seveda tudi z DARS-om, vse skupaj
pa se vrti okrog dveh dejstev. Tega, da
Slovenija zaradi neurejenega in zastare-
lega cestninjenja vozil, teZjih od 3,5 t vsa-
ko leto izgubi po nekaterih ocenah okrog
60 milijonov evrov, in tega, da bodo za-

radi pomanjkanja naprav, t.i. ABC tablic,
za cestninjenje v teko¢em prometu (ABC
steze) razmere na cestah postale kaotic-
ne, saj bodo kolone na gotovinsko placilo
cestnine cakajocih tovornjakov dobese-
dno zadusile nade avtoceste.

Slovenski avtocestni kriz s svojimi
122 odseki obsega 607 kilometrov hitrih
cest. Cestnini se jih s 27 postajami, ki
definirajo 26 cestninskih odsekov, ki so
neverjeten splet treh razli¢nih sistemov
cestninjenja. Prepletajo se zaprt in odprt
sistem obracunavanja cestnine v kombi-
naciji s prostimi odseki, kjer cestnine ni
potrebno placevati. Vse skupaj zato Se
zdale¢ ni v skladu z evropsko direktivo,
ki predvideva placilo cestnin po dejansko
prevozenih kilometrih. Prvi problem, za
okrog 60 milijonov evrov nepobranih

cestnin letno, sicer ni neposredno stvar
avtoprevoznikov, je pa skrajno neodgo-
vorno dejanje odgovornih za korektno
poslovanje DARS. Je posledica nerazu-
mljivega Ze vecletnega zavlacevanja z
zacetkom prenove vec kot 20 let starega
brezgotovinskega sistema cestninjenja
v prostem pretoku vozil (ABC). Evropska
direktiva v praksi uporabniku cest doloca
placilo cestnine po dejansko prevoZenih
kilometrih in hkrati zahteva uporabo
enega od dveh sistemov cestninjenja,
na celotnem obmo¢ju EU, ta sta mikro-
valovna tehnologija (sodobnejsi ABC) ali
satelitsko pozicioniranje in s tem zaracu-
navanje cestnin, hkrati pa je tako zago-
tovljena tudi moznost, da lahko na celo-
tnem podrocju EU uporabljamo en sam
sistem ali napravo v vozilu. Ce Ze veémi-
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Joze Hebar, direktor podjetja Kapsch TrafficCom
je clanom UO Sekcije za promet pri OZS pojasnil
svoj pogled na resitev cestninjenja tovornih vozil v
Sloveniji.

lijonska izguba z nepobrano cestnino ni
zadosten razlog za takojsnjo prenovo, bi
morala biti to vsaj evropska direktiva,
absurd pa je e vedji, €e si iz podatkov
izratunamo dejstvo, da bi bil goli stro-
ek vzpostavitve novega sistema enak le
eni sami letni izgubi zaradi nepobranih
cestnin.

Poleg navedenih tezav, ki bi torej
morale skrbeti predvsem drzavo in njen
DARS, se avtoprevozniki ukvarjajo tudi
s povsem konkretnimi tezavami, ki iz-
hajajo iz zastarelega cestninjenja. Kot
prvo so izpostavili kriticno pomanjkanje
ABC tablic, ki jih je DARS s februarjem
letos celo prenehal izdajati. Avtoprevo-
zniki jih potrebujejo zato, da se lahko
brez zaustavljanja peljejo po ABC stezi in
tako brezgotovinsko in v prostem toku
placajo cestnino. Ce ABC tablice nimas,
moras pac v kolono za placilo z gotovi-
no, te pa so sprico tega dejstva vedno
daljse. Lahko si predstavljate, da tudi do
Ze 45 minut cakanja na placilo cestnine
res ne more biti poslovno ucinkovito, da
o onesnazenju okolja in tempirani bom-
bi z vidika varnosti na avtocestah raje
ne govorimo, saj smo na slovenskih av-

tocestnih cestninskih postajah Ze prica
mesanici hitrega tekocega prometa in
dolgih stojecih kolon na placilo cestnine
€akajocih tovornjakov. Ko so se avtopre-
vozniki, ¢lani OZS, spoznavali s situacijo
na tem podrocju in pri tem pridobivali
nove informacije, so odkrili tudi to, da
obstaja e 400 takih tablic pri osnovnem
dobavitelju Kapsch, kar pa je bolj kaplja
v morje. Ob tem so odkrili nekaj bolj za-
straujocega, in sicer da ima DARS na
zalogi kar 40.000 takih tablic, ki so po
uvedbi vinjet za vozila, lazja od 3,5 tone,
ostale vrnjene in jih ima DARS v hram-
bi. To se sicer slisi obetavno, ampak te
tablice so ve¢inoma neuporabne, saj so
njihove baterije prazne, zato bi jih bilo
potrebno strokovno zamenjati in napra-
vice preprogramirati ter jih dati naprej
v uporabo avtoprevoznikom. Strosek za
obnovo ene bi po oceni Kapscha bil le
okrog 8 evrov, kar je bistveno manj, kot
stane eno samo ¢akanje tovornjaka na
gotovinsko placilo. In zakaj tega 3e niso
storili? Kdo ve? Kot povsod drugod v nasi
drzavi je tudi v tem primeru prepletenih
strasansko veliko interesov, zato si bodo
prevozniki iz OZS 3e naprej prizadevali,
da se iz tega potegne najboljso resitev.
Drugi problem pa je nekorektno cestni-
njenje, ki zaradi mesanice razlicnih ti-
pov avtocestnih odsekov in zastarelega
cestninjenja na nekaterih odsekih zara-
cunava bistveno preve¢, na spet drugih
odsekih pa sploh ni¢. In DARS je to uredil
tako, da tam, kjer lahko zaracunava, za-
racunava ve¢ vsem, zato marsikdo pre-
cej preplaca svojo pot. Dogaja se tudi
to, da se tovornjak, na eni glavnih smeri
skozi Slovenijo, lahko brez tezav izogne
eni sami cestninski postaji in tako pre-
vozi tudi 100 km avtoceste popolnoma
brezplaéno. To pocnejo predvsem tuji
prevozniki, ki imajo popolnoma brezose-
ben in brezimen odnos do morebitnega
nadzora prometa, e bi jih ta Ze slucajno
ujel pri sicer nedovoljenem obvozu ce-
stninske postaje. Vse te nedorecenosti in
izgube pri zaraunavanju cestnin pa je
DARS ponovno resil tako, da je pac vsem
dvignil ceno osnovne cestnine, ki je sedaj
med najdraZjimi v Evropi. No, slednje pa
je problem slovenskih prevoznikov, saj
imajo ponovno opravka s posredno ne-
lojalno konkurenco.

Zadnje ¢ase zelo zaZelena vsem znana ABC tablica,
40.000 takih imajo v Darsovem skladis¢u, vendar
zal ne morejo do nasih prevoznikov, cena obnove
ene tablice stane manj kot eno cakanje tovornjaka v
koloni za gotovinsko placilo cestnine.

Take nove tablice bi ob vzpostavitvi novega
mikrovalovnega cestninjenja lahko uporabljala nasa
tovorna vozila.

Predstavniki sekcije za promet pri
OZS si bodo 3e prizadevali za posteno
in dosledno cestninjenje tovornih vozil.
Delovali bodo predvsem povezovalno in
skusali premostiti tudi trenutni komuni-
kacijski molk, ki ga je zaslediti na rela-
ciji med DARS-om in podjetjem Kapsch
TrafficCom. Slednjega sicer no¢emo fa-
vorizirati, je pa dejstvo, da je ravno to
podjetje vzpostavilo trenutno ze 20 let
uspesno delujoci sistem ABC brezgoto-
vinskega cestninjenja v prostem toku in
da je hkrati tudi edino, ki lahko posodobi
obstojecih 40.000 ABC tablic v DASR-so-
vih skladiscih, ki jih avtoprevozniki nujno
potrebujejo. Kot nam proti koncu redak-
cije je uspelo izvedeti, so se predstavniki
slednjih skupaj s ¢lani sekcije za promet
pri OZS Zze uspeli sestali in si zato lahko
obetamo ugoden razplet nastalih teZav.

ANTON SIIANEC
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RAZSTAVA GOSPODARSKIH VOZIL IN SRECANJE PREVOZNIKOV

Transport show je prireditev, ki ima poleg
tehtnih strokovnih vsebin tudi mocno
razvedrilno noto; letos je njen razvedrilni

del povezovala Mama Manka.

Konec maja se je v BTC Logisticni center odvila Ze peta sejemsko zabavna prlredltev Transport
Show, ki jo tradicionalno organizira revija Transport in Logistika. Praznik prevoznikov in Soferjev
je minil v znamenju druZenja, razstave gospodarskih vozil in opreme in predvsem dobre volje.

Prireditev Transport show je presegla
vsa pricakovanja, saj se je na razstav-
nem prostoru predstavilo kar 35 razsta-
vljavcev, ki so prikazali zadnje novosti
iz svojega prodajnega programa vozil in
opreme, ponujali ugodne zavarovalniske
reSitve, ugodnosti karti¢nega poslovanja,
prednosti sledenja vozil in novosti na po-
drocju borze tovora.

Prireditev je v petek slovesno od-
prl predsednik uprave BTC Joze Mer-

mal, ki je v nagovoru poudaril pomen
logistike in prevoznistva za slovensko
gospodarstvo ter samo druibo BTC d.
d. Sledila je slovesna podelitev naslova
za gospodarsko vozilo leta, ki ga revija
Transport&logistika s partnerskimi me-
diji organizira ze deseto leto.

Po uradnem delu so ustvarjalci revije
Transport skupaj z udelezenci otvoritve
proslavili 15 let izhajanja revije, kjer je
urednik Borut Stajnaher poudaril, da so v

GOSPODARSKO VOzILO LETA 2015

1. Tovornjak leta: Mercedes-Benz Actros SLT

2. Dostavnik leta: Renault Trafic/ Opel Vivaro

3.Avtobus leta: MAN Lion's City CNG

* Nagrajence so izbrali bralci revij Transport&Logistika, Mehanik in voznik, Prometni

vestnik, Obrtnik ter strokovna zirija.

tem casu izdali preko 150 revij in popisali
vec kot 11.000 strani ter tako postali prvi
medij slovenskega prevoznistva.

Sobota je minila v znamenju ogle-
da sejma, strokovnih srecanj, izmenjavi
mnenj med prevozniki ter zabavnega
programa. Obiskovalci so si lahko ogle-
dali tekmovanje za najmocnejsega Slo-
venca iz serije tekmovanja Martin Krpan,
popoldne so se na prizoris¢u ustavili
motoristi iz Goldwing zveze Slovenija,
za vrocico sta poskrbeli mladenki, ki sta
brizno oprali veliko masko mogocnega
Peterbilta (pa tudi kaksnega razgretega
opazovalca), vse skupaj pa je kot po na-
vadi na svoj zabaven nacin povezovala
Mama Manka.

Ob robu sejemskega dogajanja so se
v soboto na strokovnem posvetu srecali
tudi predstavniki sekcije za promet pri
OZS in Zdruzenja za promet pri GZS ter
razpravljali o spremembi zakona o pre-
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Na razstavnem prostoru v ljubljanskem BTC-ju se je predstavilo kar
38 razstavljavcev.

Letosnji tovornjak leta je postal
Mercedes-Benz Actros SLT.

vozih v cestnem prometu. Od resornega
ministrstva sta izposlovali, da se ponov-
no odpre zakon o prevozih v cestnem
prometu in da se popravijo nekatera do-
locila, ki bi bolj prisla do Zivega nelojalni
konkurenci.

Dvodnevna tradicionalna prireditev
je bila tako odli¢na poslovna priloZnost  Nagrajenci (z leve): nagrado za avtobus leta je prejel Martin Strier, direktor MAN Truck & Bus Slovenija.
ako za obiskovalce kot tudi za razsta-  Borut Gazvoda, direktor Opel Slovenija je prejel nagrado za dostavnik leta, Miguel Angel Calderon, direktor

vljavce in strokovno javnost, organizator Marketjnga za regijov Adriatic pri podjetju Rer.lault'N?ssan je prevzel nagm('io za dostavnik leta in Damj'an Cir-
L. . man, direktor podrocja gospodarska vozila pri podjetju Autocommerce, pa je prevzel nagrado za tovornjak leta.
pa je ze napovedal naslednji Transport

Show, ki bo vegji in bogatejsi, z Zeljo
da resnicno postane praznik in srecanje
vseh slovenskih prevoznikov.

BORUT STAJNAHER

Aparat za kavo
ILLY X7.1 IPERESPRESSO

Skodelica espressaiilly je kratka, vendar -

intenzivna izkusnja, ki neguje cute, prebudi 59 za imetnike Kartice
duhain odpre um. Od prvega pozirka 192 (Mo lZ A1 K]
kave illyjeva bogata, dieca aromain

prepoznaven, dosleden okus, zagotovita

o
=
=
)
=
=
=
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=
“n

pristnoitalijansko izkusnjo kave. ali nakup na 2-4 obrokov
o Di Club (z Mozaik podjetnih Diners Club Kartico)
Omogoca: EESTES INTERNATIONAL
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PONOVNO ODPIRANJE ZAKONA O PREVOZIH V CESTNEM PROMETU

Bodo uvedene licence
tudi za vozila pod 3,5 tone
skupne teze?

Med dogodki v okviru prireditve Transport show je bil tudi posvet avtoprevoznikov, ki sta ga
pripravili sekcija za promet pri OZS in zdruZenje za promet pri GZS, beseda pa je tekla o nekaterih
verjetnih spremembah Zakona o prevozih v cestnem prometu ter o predlogu Uredbe o izvajanju
uredbe 1071/2009, ki govori o odvzemu (in ponovni pridobitvi) dobrega ugleda oziroma o

odvzemu licenc.

Da znova prihaja na dnevni red odpi-
ranje zakona o prevozih v cestnem
prometu, si je mogoce pojasniti s tem,
da se je v zadnjem obdobju nabralo kar
nekaj pripomb na nekatera dolocila ob-
stojeCega zakona, nekaj je k spoznanju

L=

o potrebnosti sprememb zakona dodala
domaca in tuja sodna praksa, vsekakor
pa je na to pomembno vplivalo dejstvo,
da so predstavnik avtoprevoznikov za-
stopani v delovni skupini, ki analizira
avtoprevozniske probleme in oblikuje
izboljsane zakonske resitve, in da imajo
njihova stalidca in predlogi pri tem po-
membno tezo.

Kapitalno vprasanje, ki so si ga zasta-
vili udeleZenci posveta, je bilo, ali uvesti
licence tudi za tovorna vozila do 3,5 tone
skupne teze. Razlogi za razmisljanje o
taksni razsiritvi sistema licenc so tako ali
drugace povezani z razmisljanji o tem,
kako zajeziti nelojalno konkurenco v av-
toprevoznistvu, pomembno dejstvo, ki

govori v prid razsiritvi sistema licenc, je
tudi to, da na tak nacin razmislja vse ve-
¢ji del Evrope. Razprava na posvetu pa ni
dala jasne opredelitve prevoznikov. Ce je
en del avtoprevoznikov menil, da je tre-
ba pogoje izenaciti za vse prevoznike, ki
opravljajo komercialno dejavnost, je njih
drugi del menil, da Sirjenje licenc prina-
3a 3e vec papirologije in administracije,
problem nelojalne konkurence pa da je
mogoce zajeziti Ze samo z ucinkovitim
inspekcijskim nadzorom in pravi¢nim
sankcijskim sistemom.

Med predlogi za zakonske spremem-
be se je znasel tudi predlog glede oznak
na vozilu. Medtem ko v na drzavni strani
favorizirajo nalepko, ki bi bila na doloce-
nem delu vozila, vsebovala pa bi temelj-
ne podatke o firmi, so udelezenci posve-
ta bili odlocno za to, da ostane »grafi¢na
podoba« njihovih vozil v njihovi domeni,
saj jih ta podoba na nek nacin tudi pro-
movira.

Na udeleZence posveta je bilo nato
naslovljeno 3e vprasanje o moznostih
dela oziroma zaposlovanja voznikov v
prevozniskih podjetjih na podlagi podje-
mnih pogodb. Povedati kaze, da pristoj-
no ministrstvo in inspektorat dopuscata
nekaj moinosti za takSne zaposlitve,
seveda ob omejenem Stevilu delovnih
ur, tej moznosti pa nasprotujejo v sin-
dikatih, ker v tem vidijo uvajanje ele-
mentov rednega dela. Avtoprevozniki so
se absolutno zavzeli za zaposlovanje na

podlagi podjemnih pogodb, saj menijo,
da jim mora biti dana moznost obcasne-
ga zaposlovanja ob povecanem obsegu
dela. Kot so poudarili, to moznost brez
problemov izkoris¢ajo v mnogih drugih
gospodarskih panogah, medtem ko pa
se avtoprevoznikom, ne da bi se to¢no
vedelo zakaj, odreka oziroma omejuje ta
pravica.

V nadaljevanju je bil predstavljen 3e
predlog Uredbe o izvajanju Uredbe 1071
iz leta 2009. Uredba - ki je povzetek ni-
zozemske uredbe - doloca, kdaj pravna
ali fizicna oseba (oziroma upravljavec
prevozov) nima dobrega ugleda, kdaj ga
izgubi in kdaj ponovno pridobi, kdaj in
na kaksen nacin se izvede zacasni in traj-
ni odvzem izvodov licence EU ali licence
EU, kdaj se upravljavca prevozov razglasi
za neprimernega in kdaj spet pridobi pri-
mernost.

Kot je bilo povedano, je Ze dosedanja
zakonodaja omogocala odvzem licence,
vendar bi z omenjenim dokumentom
dorekli postopkovno plat in s tem olaj-
sali delo izdajateljicama licenc, na pre-
voznikih pa je, da tak dokument bodisi
sprejmejo ali pa ga zavrnejo. Glede na
to, da je dokument uperjen proti nelo-
jalni konkurenci, za katero se prevozniki
deklarativno radi izrekajo, pa je razprava
na to temo presenetljivo pokazala, da bi
nekateri Se vedno radi imeli visoke tole-
rancne meje do krsitev, tudi hujsih.

JANEZ Kukovica
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Storitev Si.blagajna

Celovita resitev za podjetja ob uvedbi dav¢nih blagajn

Nova zakonodaja o davénih blagajnah predvideva ustrezni blagajniski
program in povezljivost prek mobilnega ali fiksnega interneta, zato
je Si.mobil za podjetja Ze pripravil celovito resitev Si.blagajna. Gre

za resitev, ki bo v koraku z zakonskimi novostmi ponudila celostno
storitev, skladno z novimi zahtevami za izdajanje racunov.

Si.blagajna - za takojSen in ugoden prehod
na novo obliko izdajanja racunov

Si.blagajna omogoca izdajanje racunov za gotovinsko ali karti¢no poslovanje
prek POS-terminala. Je storitev prijazna uporabniku in je na voljo za
takojsno uporabo. Kar pa je najpomembneje — uporaba Si.blagajne od
podijetja ne zahteva visokih zacetnih stroskov, saj lahko storitev placujete
v obliki mese¢nega najema.

Prek Si.blagajne boste lahko izdajali racune, skladne z novimi zahtevami,
naredili povzetek dnevnega poslovanja, imeli pregled nad zalogami,
pripravljali porocila za racunovodstvo, nastavljali merske enote za hiter
izracun cen, se povezali z bazo PIRS za lazji vnos podatkov pravne osebe
(kupec/dobavitelj) in dostopali do podatkov o prodaji z analizo prometa celo
prek svojega mobilnega telefona ali tablice. Ce delo opravljate sezonsko, pa
je navoljo tudi moznost, da uporabo Si.blagajne zacasno zamrznete.

Si.blagajna - za vse pravne osebe,
ne glede na panogo ali obseg poslovanja

Si.blagajna je namenjena vsem pravnim osebam, ne glede na panogo ali
obseg poslovanja. Storitev je primerna tako za male podjetnike, ki za

izdajo racunov uporabljajo paragonske bloke ali starejSe registrske blagajne
(gostinski lokali, manjse trgovine, frizerski in kozmeti¢ni saloni, zlatarji,
pekarne ipd.), kot tudi za podjetnike na terenu, ki zaradi narave svojega
dela potrebujejo prenosen blagajniski sistem (dimnikariji, taksisti, serviserji,
prodajalci na stojnicah ipd.). Uporabljajo pa jo lahko tudi zahtevnejsi
uporabniki (npr. zobozdravniki, notarji in odvetniki), ki i5¢ejo ugodno resitev
za prehod na nov nacin poslovanja.

Si.blagajna — brez strahu pred izgubo podatkov
Si.blagajna je storitev, ki:
» Deluje v racunalniskem oblaku, zato se vsi podatki samodejno

arhivirajo. Tako vam ni treba skrbeti, Ce napravo izgubite, vam jo ukradejo
ali se vam izbriSejo podatki.

» Se redno in samodejno posodablja. Odmislite lahko skrbi z nadgradnjo
racunalniskega programa glede na novejse razlicice ali na potencialne
nove zakonske spremembe. Pri Si.mobilu je poskrbljeno za vse.

» Storitev deluje tudi v primeru izpada internetne povezave.

Si.blagajna - izberite le tisto, kar potrebujete

Storitev Si.blagajna je zasnovana modularno. Tako si lahko izberete tisto
moznost, ki najbolj ustreza vasi dejavnosti in obsegu posla ter se tako
izognete nepotrebnim stroskom. Seveda so vam pri tem vedno na voljo tudi
Si.mobilovi svetovalci za nasvet in pomoc.

» MozZnost 1 - najem programa Si.blagajna
Do 1. 10. 2015 na voljo brezplacno, nato po promocijski ceni 14,99 € na
mesec + DDV.

> MozZnost 2 - zakup hitrega interneta
Vsi narocniki storitve Si.blagajna lahko izberejo pakete Mobilni internet v

najsodobnejsem Si.mobilovem omrezju 4G/LTE po ugodnejsi ceni:

491€

Mobilni internet 300MEGA 2,45€ 300 MB
Mobilni internet 1GIGA 553 € 1GB
Mobilni internet 3GIGA 7,73 € 3GB

Cene so brez DDV.

» Moznost 3 - nakup naprave na obroke (tablice, pametnega telefona)
in nakup prenosnih ali stacionarnih tiskalnikov za tiskanje racunov.

> Moznost 1+2+3 - celostni najem resitve Si.blagajna
(program + internet + naprava).

Primeri in nacini uporabe storitve Si.blagajna:

1. Delo opravljate na terenu
Potrebujete:
» program Si.blagajna in
» prenosni brezzi¢ni tiskalnik.
Akcijska ponudba do 1. 10. 2015: 3,60 € x 24 mesecev
Skupna cena po 1. 10. 2015: 18,59 €/mesec

Cena je brez DDV in velja tako za najem storitve kot tudi obro¢nega odplacevania tiskalnika.

2. Delo opravljate v gostinskem lokalu ali salonu
Potrebujete:

» program Si.blagajna,

» tabli¢ni racunalnik Samsung Galaxy TAB3 7',

» USB-tiskalnik in

» paket Mobilni internet 300 MB.
Akcijska ponudba do 1. 10. 2015: 9,99 € x 24 mesecev
Cena po 1. 10. 2015: 24,99 €/mesec

Cena je brez DDV in velja tako za najem storitve kot tudi za najem oz. obro¢no odplacevanja
navedenih naprav.

Si.blagajna - brezplacni preizkus do 1. 10. 2015!

Da bo prehod na nov nacin poslovanja ¢im lazji, vam Si.mobil
ponuja brezplacen preizkus storitve Si.blagajna v promocijskem

obdobju do 1. 10. 2015. Storitev Si.blagajna je za uporabo izjemno
enostavna, z njo pa lahko upravlja prav vsak. Brez velikih naporov in s
prilozenim priro¢nikom za uporabo storitve.

Pri izboru najboljSe resitve za vase podjetje vam bodo z veseljem
pomagali Si.mobilovi svetovalci:

» na telefonski Stevilki 040 40 40 10 ali

» prek e-naslova poslovni.info@simobil.si.

Ve¢ informacij o resitvi Si.blagajna: www.simobil.si/blagajna.

OGLASNO SPOROCILO



SEKCIJE

Za splosno varnost in kakovost
zraka je nujna sistemsko

urejena javna sluzba

Strokovni sekciji instalaterjev-energetikov in dimnikarjev ter odbor pecarjev pri Obrtno-podjetniski
zbornici Slovenije opozarjamo na izjemno vlogo sistemskega in enotnega nadzora nad kurilnimi,
dimovodnimi in prezracevalnimi napravami in svarimo pred napovedanimi drasticnimi

spremembami.

Ogrevanje stavb in priprava sanitarne
tople vode je sestavni dela nadega
vsakdanjika. Pri tem se soo€amo s stroki
energije, vzdrzevalnih posegov, dimni-
karskih storitev, nastavitev zgorevanja,
nemalokrat pa tudi s stroski zaradi ne-
sre¢, stroski popravil zaradi neustrezne
vgradnje ali celo nezgodami, npr. za-
strupitvami z ogljikovim monoksidom in
posledi¢no Zal tudi Zivljenjsko usodnimi
primeri.

Poplava (tudi kakovostno
sumljivih) izdelkov

Od vkljucitve Slovenija v EU pa se
vedno bolj pogosto srecujemo s poplavo
ponudbe izdelkov, ki jih lahko kupimo in
vgradimo v nase objekte. In vedno tezje
se je pametno odloditi.

Kurilne naprave na tekoce, plinasto
ali trdo gorivo vplivajo na varnost pre-
bivalcev in javni interes. Vplivajo na po-
zarno varnost stavbe (dimniski pozari,
prenosi poZara po stavbi), lahko povzro-
¢ijo uhajanja dimnih plinov v prostor (iz
kuris¢a, iz dimnika), onesnazujejo zrak z
emisijami (NOx, CO, CO2, prasi delci) in

v splodnem vplivajo na stavbo, v kateri
je naprava vgrajena in na 3iro okolico.

Ta tematika je neposredno povezana
z oskrbo in nadzorom kurilnih, dimo-
vodnih in prezracevalnih naprav, kar v
nasi drzavi od vedno izvaja dimnikarska
sluzba, podobno kot je to tudi v razvitih
sosednjih drzavah. Pristojno ministrstvo
za okolje in prostor v teh dneh razmislja
o prihodnji ureditvi dimnikarske sluzbe,
ki naj bi bila v korist drzavljanov vzpo-
stavljena do 1. januarja 2016. Nacin ure-
ditve nesporno mocno zadeva drzavljane
in njihove ustavne pravice do varnosti in
zdravega Zivljenjskega okolja. Po drugi
strani pa organiziranost sluzbe vpliva
tudi na panoge nacrtovanja, vgradnje,
servisiranja kurilnih ter dimovodnih in
prezracevalnih naprav. Ne govorimo
torej le o dimnikarski sluzbi, temve¢ o
delovanju ve¢ panog in drZavljanih, na
katere te panoge vplivajo. Tematiko je
torej treba obravnavati mnogo bolj Siro-
ko, kot pa je to mogoce razbrati iz dose-
danjih javnih razprav.

V sekciji instalaterjev-energetikov pri
0ZS menimo, da je trg izvajalcev vgra-

jevanja kurilnih in dimovodnih naprav
v zadnjem ¢asu zelo nelojalen in nepre-
gleden. Posamezni izvajalci ne izstavljajo
racunov, delo se pogosto izvaja na ¢rno,
brez zahtevane izobrazbe in ustreznega
obrtnega dovoljenja, prav tako pa se na
racun slab3e kvalitete in tudi varnosti in
zdravja pri delu pogosto znizuje stro3ek
vgradnje. Za ureditev tega Sirokega po-
dro¢ja v drZavi inspekcijske sluzbe nima-
jo dovolj kadra niti finanénih sredstev,
sicer pa po uradni dolznosti vodijo do-
loene postopke za preprecevanje dela
na ¢rno in sive ekonomije, kar pa tega
pojava ne more ustrezno zajeziti.

V razvitih drzavah je tako kot pri nas
za ta del nadzora zadolZena dimnikarska
sluzba, ki pa ji drzava v Sloveniji v za-
dnjem casu ne nudi zadostne podpore.
Se veg, v zadnjem casu se celo razmislja,
da bi to sluzbo maodificirali v prosto, tr-
Zno dejavnost, kar pa v nicemer ne bo
prispevalo k ureditvi razmer na trgu. V
sekciji instalaterjev-energetikov meni-
mo, da so naloge dimnikarjev pri nadzo-
ru celo preozko dolocene, npr. v smislu
kontrole, da naprave lahko vgrajujejo
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samo instalaterji in pecarji z veljavnim
obrtnim dovoljenjem, in da bi bilo nujno
potrebno poskrbeti za dodatno usposa-
bljanje in usklajevanje tako instalaterjev,
pecarjev kot dimnikarjev.

Prosti trg na podrodju
dimnikarstva krepi nered, ne
zdravo konkurenco!

Sekcija instalaterjev-energetikov pri
OZS torej vidi dimnikarja v vlogi »orodja«
za izvajanje kontrole in nadzora na tere-
nu. Zato menimo, da je dosedanji nacin
opravljanja dimnikarske sluzbe oziroma
obvezen nadzor 3e kako potreben. Z do-
polnitvijo, da je nujno potrebno vpeljati
formalno periodi¢no strokovno usposa-
bljanje in bolj enotna pravila delovanja
te sluzbe. Evidenca kurilnih naprav mora
biti centralizirana, v elektronski obliki
ter na razpolago javnim institucijam in
drzavljanom. Pridobitev koncesije za po-
samezno geografsko obmocje pa mora
bazirati po principu konkurenénosti, mi-
nimalne kadrovske ustreznosti in premo-
Zenjsko odskodninske odgovornosti.

Nikakor pa si ne moremo zamisliti,
da bi dimnikar svoje delo kot nadzornik
opravljal na prostem trgu. To bi pomeni-
lo 3e bolj neenotno postavljanje pogojev
do nas izvajalcev in nelojalno konkuren-
co pri instalacijah peci, dimnikov in zrac-
nikov. Zahteva po prostem trgu bi morda
lahko bila legitimna za storitev ¢iscenja
dimovodov in peci. Za nadzor nad prvo
vgradnjo, kontrolne meritve in vodenje
evidenc pa v sekciji instalaterjev-ener-
getikov pri OZS menimo, da je izklju¢no
predmet koncesijske dejavnosti.

Na podrocju vgrajevanja naprav bi
kakrsnakoli liberalizacija nadzorne funk-
cije pomenila veliko skodo in 3e vecji ne-
red na trgu. V takem primeru nihce ne
bi nadziral trga vgrajevanja, sanacij in
servisiranja cca 500.000 naprav, ki obra-
tujejo na obmocju nase drzave. Drzavlja-
nom bi se v primeru take spremembe
zmanjsale pravice oziroma zascita in
varnost, saj bi se ukinil nujen nadzor! To
je podobno, kot da bi se ukinil policijski
cestni nadzor, ker da naj bi cestnopro-
metni predpisi Ze sami po sebi urejali,
kaj je dovoljeno in kaj ne (voZnja pod
vplivom alkohola, prehitra voznja itd.),
menijo tudi v odboru pecarjev, ki delu-

je v sekciji gradbincev na OZS. Tovrstno
urejanje razmer bi v praksi mogoce celo
delovalo, vendar za kaksno ceno in na ¢i-
gav racun? Ali drzava resni¢no nima vec
namena preverjati upostevanje predpi-
sov in stanja tehnike? Vgradnja naprav
je povezana z odgovornostjo in stevilne
vgradnje kaminov v lastnih reziji v za-
dnjem ¢casu, ki niso bile izvedene povsem
v skladu s predpisi, so pokazatelj, da je
nadzor in ustrezno osve3¢anje uporabni-
kov e kako potrebno.

Predsednik sekcije dimnikarjev pri
0ZS Simon Dovrtel opozarja, da izvajal-
ci dimnikarskih storitev naloge ¢iscenja,
pregledovanja in meritev emisij dimnih
plinov neodvisno lahko opravljajo le pod
pogojem, da imajo za to ustrezna poo-
blastila. V nasprotnem primeru vloge
nadzorne funkcije dimnikarska podjetja
zaradi konflikta interesov in zahtev upo-
rabnikov naprav ne morejo zagotavljati
ucinkovito, neodvisno in strokovno. S
podobno teZavo se soocajo tudi instala-
terji in pecarji, saj velikokrat sele mnenje
dimnikarja pri narocniku vpliva, da se
lahko izpolnijo varnostne in druge zah-
teve iz predpisov. V tem trenutku so te
naloge in dolZnosti opredeljene v kon-
cesijah, ki doloc¢ajo naloge in poslanstvo
izvajalcev dimnikarskih storitev za to¢no
doloc¢ena geografska podroc¢ja. S tem
je zagotovljena evidenca in tudi oskrba
ter nadzor vseh kurilnih in dimovodnih
naprav v drzavi, v enakem obsegu, pod
enakimi pogoji in za enako ceno.

Dimnikarska podjetja se bodo
prilagodila, drzavljani ne

Ko drzava razmislja o spremembi
dimnikarske sluzbe, v osnovi sploh ne
gre samo za to, kako bo urejena dimni-
karska sluzba. Gre predvsem za to, kako
bodo urejene pravice drzavljanov, kako
bo nadzorovana vgradnja naprav, kako
bodo spremljani vplivi na zrak in okolje,
kako bo vsem dostopna oskrba naprav,
tudi tistim v bolj odro¢nih krajih, kako
bo urejena evidenca naprav v drzavi
itd... Zgolj ozek pogled, da naj bi se s
spremembami urejalo samo poslovanje
dimnikarskih podjetij, je vse prej kot re-
alen. Dimnikarska podjetja se bodo hitro
prilagodila glede na zahteve, vendar pa
je treba odgovoriti na vprasanje, kaksno

oskrbo naprav bodo imeli uporabniki? Bo
to e javni interes, e gre za trzno dejav-
nost — cetudi v sistemu licenc (dokazil o
usposobljenosti)? Dimnikarska podjetja
bodo iz financnih razlogov storitve raje
nudila v mestih, vasi in odroéni kraji pa
bodo finan¢no bolj obremenjeni ali pa
bodo ostali brez oskrbe, pojasnjuje Do-
vrtel, predsednik sekcije dimnikarjev pri
0ZS. Kdo bo drzavljane opozarjal na ne-
varnost pozara ali zastrupitve? Kdo bo
narocnike opozoril, da so vgrajeni ma-
teriali neustrezni? Kdo bo spremljal trg
vgradnje kurilnih naprav in dimnikov?
Kdo bo skrbel za vpeljavo in nadzor zah-
tev, ki jih doloca EU in RS? Dimnikar na
prostem trgu bo tako kot ostali ponudni-
ki zgolj opravljal delo, ki ga Zelijo stranke
- tukaj pa se javni interes konca. Nadzor
nad upostevanjem predpisov bo moral
posledicno opravljati nekdo tretji - in to
na stro3ek uporabnikov.

To je le nekaj odprtih dilem, ki bi
bile ob morebitni drasti¢ni spremembi
prenesene z drzave na uporabnike. Upo-
rabniki bodo potemtakem morali odgo-
varjati tudi za posledice nekakovostnega
zraka v dravi. In to naj bi se zgodilo pod
»razlago«, da bodo drzavljani sedaj lah-
ko sami izbirali podjetje, ki bo izvajalo
oskrbo in nadzor nad kurilnimi in dimo-
vodnimi napravami? Dve analizi javnih
mnenj, iz leta 2012 in 2015, kazZeta, da so
driavljani z oskrbo kurilnih in dimovo-
dnih naprav zadovoljni. Cemu tore] sploh
poteka debata o celovitih spremembah
sistema oskrbe in nadzora? Stroka je tu-
kaj enotna, prav tako pa strokovne sek-
cije pri OZS sporo¢amo, da trg sam po
sebi nicesar ne uravnava in e panoge
(stroka) med seboj ne bomo delovale v
soodvisnosti in z usklajenimi nalogami,
potem bodo uporabniki napake in tezave
v prihodnosti lahko resevali le 3e na sodi-
8¢ih - kjer pa so postopki zapleteni, dol-
gotrajni in veliko drazji. Sedaj glavni del
teh opravil, ki se ti¢ejo varnosti in nad-
zora, opravi javna dimnikarska sluzba. In
to je zagotovo tudi v javnem interesu.

SIMON DOVRTEL, SEKCIJA DIMNIKARJEV,
JURI HROVAT, ODBOR PECARJEV

IN ANDREJ PAPEZ,

SEKCIJA INSTALATERJEV-ENERGETIKOV
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IZOBRAZBENE ZAHTEVE V TRGOVINI

Bo res ze vsak lahko trgovec?

Polemika, ali naj za prodajalca in poslovodjo v trgovini obstaja nek z zakonom dolo¢en minimalni
pogoj, je partnerje v ekonomsko-socialnem svetu postavila na dva bregova. Na enem sta vlada

in Trgovinska zbornica Slovenije z velikimi trgovci, ki se zavzemata za ukinitev izobrazbenih
pogojev, nekje vmes je GZS, ki se nagiba k ukinitvi pogojev v primeru, da to potrdijo analize, v
nasprotnem ne, proti spremembam trenutne ureditve pa so predstavniki sekcije trgovcev pri
Obrtno-podijetniski zbornici Slovenije kot tudi sindikati.

ljub temu, da v ekonomsko-soci-

alnem svetu o predlaganih spre-
membah ni bilo doseZenega soglasja,
je vlada aprila sprejela predlog zakona
o spremembah in dopolnitvah Zakona o
trgovini in ga tudi poslala v obravnavo
drzavnemu zboru.

Sekcija trgovcev pri Obrtno-podjetni-
ki zbornici Slovenije tej »deregulaciji«
ves €as ostro nasprotuje, saj je vodstvo
sekcije prepricano, da odlocitev zakono-
dajalca o predlagani deregulaciji poklica
prodajalca in trgovskega poslovodja ni
dobro pretehtana in bo imela (¢e/ko bo
sprejeta) ve¢ negativnih kot pozitivnih
ucinkov, ki jih bodo ¢utili predvsem po-
trodniki ter mala in srednje velika pod-
jetja.

Vec negativnih kot pozitivnih
ucinkov deregulacije

Ceprav predlagatelj predloga zakona
o spremembah in dopolnitvah Zakona o
trgovini le-tega utemeljuje z deregulaci-
jo poklica, je poklic prodajalca in poslo-
vodje Ze dereguliran z obstojeco resitvi-
jo, predpisana je le minimalna stopnja
izobrazbe, ne pa smer, s ¢imer je zagoto-
vljena dolocena kakovost opravljanja tr-
govinske dejavnosti oziroma trgovinskih
storitev, prav tako pa taka normativna
ureditev zagotavlja doloceno stopnjo
varnosti za zaposlene ter za uporabnike
storitev.

Trditve, ki jih navaja predlagatelj v
oceni stanja in razlogih za sprejem pre-
dloga zakona, temeljijo na nerealnih
predpostavkah pozitivnih posledic, ki pa
bodo ob morebitnem sprejetju zakona
prinesle ve¢ negativnih ucinkov.

Nekaj trditev, zakaj se minimalne

stopnje izobrazbe v trgovini ne bi
smelo ukinjati:

Opravljanje  trgovinske
dejavnosti je povezano z
dobrim poznavanjem in iz-
vajanjem zakonodaje, ki med
drugim vpliva tudi na var-
nost in zdravje prebival-
stva. Vedji trgovski sistemi
imajo to podrocje Ze sedaj
dobro urejeno in na ustre-
znih mestih tudi zaposle-
ne kvalificirane in izobra-
Zene ljudi, problem pa lahko
nastane predvsem pri malih tr-
govcih, od katerih se zahteva vsaj
neka minimalna stopnja izobrazbe in se
s tem predpostavlja, da je oseba, ki je
dosegla to izobrazbo, tudi sposobna vsa
ta znanja osvojiti. Od osebe, ki ni dokon-
cala niti osnovno3olskega izobrazevanja
ali pa le osnovno 3olo, pa tega ne more-
mo pricakovati.

Na udaru predvsem mali
trgovci in zaposleni

Ce bo s totalno deregulacijo omogo-
¢eno, da lahko opravlja trgovinsko dejav-
nost kdorkoli, bo zakonodajalec tvegal,
da se bo s sprostitvijo zaradi neznanja z
veliko verjetnostjo povecalo 3tevilo ne-
pravilnosti, ki bodo vplivale:

- na nelojalno konkurenca predvsem
med malimi trgovci in posledi¢no pove-
¢ale moznost zapiranja obstojecih malih
trgovin (izguba obstojecih zaposlitev);

- velika verjetnost je, da se bo po-
vecalo stevilo propadlih malih podjetij
na podrocju trgovinske dejavnosti, ki se
bodo zapirale zaradi neustreznih znanj
(predvsem neznanj poslovodij);

- slab3a bo zas¢ita zaposlenih in ve-
¢ja bo verjetnost izgube zaposlitve v ta-
k3nih firmah;

- z ukinitvijo izobrazbenih pogojev se
bo v par letih povecal pritisk na znizeva-
nje plac prodajalcev in poslovodij (niZji
tarifni razredi), kar je sedaj sicer urejeno
s kolektivno pogodbo, ki pa jo lahko pod-
pisnik na delodajalski strani tudi odpove;

- zmanjsala se bo konkurencnost
predvsem malih in srednje velikih pod-
jetij;

- ve€ja bo izpostavljenost dobavite-
ljev;

- zmanjsala se bo varnost potro3ni-
kov.

Podobne obrazloZitve je bilo sli3ati
tudi v obravnavi predloga zakona v Od-
boru za gospodarstvo, ki ¢lanov odbora
niso prepricale, tako da je mo¢ pricako-
vati, da za prodajalce in poslovodje v tr-
govini kmalu ne bo nikakrinih izobraz-
benih pogojev.

M. R.
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mreza
popustov

Spostovani clan!
Ste ze vkljuceni v.mrezo popustov jaz-TEBI?

MreZa popustov jaz-TEBI deluje v okviru projekta Mozaik podjetnih in Ze njeno ime pove,
da je, s tem ko si obrtniki in podjetniki izmenjujete popuste za blago in storitve, namenjena
navezovanju in utrjevanju poslovnih stikov med vami. Verjamemo, da je vkljucitev v to
mreZo za vas dodana vrednost, saj vam poleg povezovanja omogoca tudi:

* brezplacno promocijo vase ponudbe na spletnem mestu Mozaik podjetnih in v okviru
promocije kartice Mozaik podjetnih,

* pridobitev nalepk za oznacevanje prodajnih mest, ki pritegnejo pozornost kupcev
in povecajo moznosti za uspesno poslovanje.

Zelimo si, da bi se v mreZo popustov jaz-TEBI vkljucilo &im ve¢ obrtnikov - élanov 0ZS
vseh dejavnosti, tako storitvenih kot proizvodnih.

Ce bi zeleli tudi vi sodelovali v mrezZi popustov izpolnite prilozeni pristopni obrazec in ga
posredujte na e-naslov: mozaik.podjetnih@ozs.si,

soCasno pa navedite tudi stevilo nalepk Mozaik podjetnih/jaz-TEBI za svoje poslovalnice.
Za vse dodatne informacije se lahko obrnete na gospo Barbaro Peteros, tel. 01 5830 507 ali
na brezplacno telefonsko Stevilko 080 12 42.

Vljudno prosimo, da pristopni obrazec izpolnite tudi tisti, ki ste v preteklosti sodelovali v
mrezi popustov ¢lan-¢lanu, saj Zelimo to mreZo aZurirati in posodobiti ter vkljuciti v sistem
ugodnosti Mozaik podjetnih. Preko obrazca nam sporocite morebitne dopolnitve

ali spremembe glede nudenja popustov.

Izkoristite priloZnost ter z vkljucitvijo v mreZo popustov jaz-TEBI povecajte
svojo prepoznavnost in pridobite nove stranke.

mozaikpodjetnih.si/jaztebi




SEKCIJE

SKUPNO STROKOVNO SRECANJE SEKCIJE KOVINARJEV IN SEKCIJE PLASTICARJEV PRI OZS

Kovinarji in plasticarji, vabljeni v Portoroz!

V Portorozu bodo sredi junija, natancneje od 12., 13. in deloma 14. junija, potekali tradicionalni

dnevi kovinarjev in plasticarjev.

Dogodek bo organiziran pod enotnim
»deznikome, cilj takSnega orga-
nizacijskega pristopa pa je v prvi vrsti
moznost dodatnega povezovanja oziro-
ma mrezenja clanov, razstavljavcev in
sponzorjev v razlicnih segmentih, kjer
se dejavnosti strokovno prekrivata ali
dopolnjujeta. Seveda pa je v ozadju tudi
potreba sekcij po varéevanju pri stroskih
organizacije taksnega dogodka. Na ta
nacin smo lahko pripravili Se bolj pester
program, s poudarkom na kakovostnih
in aktualnih strokovnih splosno podje-
tniskih vsebinah.

Strokovno srec¢anje kovinarjev bo
letos, ob 25. izvedbi, $e dodatno slavno-
stno obarvano, saj je sekcija ponosna na
svojo 25-letno tradicijo, da se ¢lani vsa-
koletno srecajo, izmenjajo izku3nje in se
poleg spros¢enega, neformalnega druze-
nja tudi kakovostno izobrazujejo.

Sobotni vecer bo v ta namen udele-
Zencem srecanja ponudil tudi program
presenecenja.

Strokovno srecanje se bo letos v
hotelu Slovenija zacelo Ze v jutranjih
petkovih urah, ko bo pozornost name-
njena predvsem splodnim podjetniskim
temam, aktualnim tako za plasticarje ka-
kor tudi za kovinarje. Sobotna strokovna
predavanja bodo za stroki kovinarstva
in plasticarstva potekala vzporedno, na
isti lokaciji, zato bo tudi ta dan mogoce
navezovati stike in izmenjevati potrebne
informacije. Oba dneva bo v popoldan-
skem casu tudi dovolj casa za poglo-
bljeno druzenje. V petek bo organiziran
ogled podjetja CIMOS v Kopru, v soboto
degustacija vina v okoliski vinski kleti,
zvecer pa e vecerja s plesom in zabavo.
Tudi na tem dogodku ne bomo pozabili
na spremljevalke: program zanje bo po-

tekal tako v petek kakor tudi v soboto.

V nedeljo dopoldne se letosnje leto
udelezencem ob primernem vremenu in
zadostnem Stevilu prijavljenih ponuja e
ena oblika druzenja, znacilna za obalne
kraje — piknik na ladjici in ogled Pirana.
Slovo do prihodnjega leta bo tako skle-
njeno v slogu morja in sonca.

Ker so prijave Ze v polnem teku, ne-
deljski program in nocitve po ugodnejsi
ceni pa je potrebno rezervirati do 3. juni-
ja 2015, vas vljudno vabimo, da ¢im prej
prijavite svojo udelezbo na dogodku.

Podroben program in dodatne infor-
macije ste ¢lani sekcij Ze prejeli po e-po-
sti, objavljene pa so tudi na spletni strani
sekcij kovinarjev in plasticarjev (zavihek
Aktualno iz sekcije). Eventualna vprasa-
nja lahko naslovite tudi na sekretarko
sekcije Valentino Melki¢ (telefon: o1 58
30 541, e-posta: valentina.melkic@ozs.si)
ali na Edino Zejnic (telefon: 0158 30 586,
e-posta: edina.zejnic@ozs.si).

V. M.
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STROKOVNI POSVET FRIZERJEV

Se pocasi izboljSujejo moznosti
za zaposlovanje frizerjev?

Sekcija frizerjev pri OZS je 18. maja letos v Hotelu Mons (Four points by Sheraton) organizirala
strokovni posvet, ki se ga je udeleZilo ve¢ kot 60 frizerjev in poslovnih partnerjev.

Prisotne je uvodoma pozdravil pred-
sednik OZS Branko Meh, nato pa so
sledile zanimive teme. Najprej so frizerji
poslusali strokovnjaka druzabnih omre-
7ij Mateja Speharja, ki je predstavil, kako
lahko frizerji s pomocjo spleta pripeljejo
stranke v salon. Na posvetu so se pred-
stavili tudi partnerji kartice Mozaik pod-
jetnih, ki so frizerjem predstavili ugo-
dnosti in popuste, ki jih nudi ta kartica.

Interaktivno predavanje z naslovom
»Pozitivna naravnanost pri delu s tezav-
nimi strankami in sodelavci« je pripravi-
la Katja Bizjak, frizerji pa so se naucili,
kako biti pozitivno naravnan in kako to
lastnost ohranjati tudi pri vsakodnevnih
odnosih s sodelavci in strankami. Naucili
so se preprostih nacinov, kako izboljsa-
ti medosebne odnose, kako motivirati
sebe, sodelavce in stranke.

V drugem delu posveta je davcna
svetovalka BoZena Macarol pripravila
predavanje z naslovom »Kaj mora frizer/
ka vedeti o svojih davkih in racunih«, pri
cemer so frizerji izvedeli tudi, kak3ne no-
vosti jih se ¢akajo v tem letu, 3e posebej
glede davcnih blagajn.

Na koncu sta predstavnici Zavoda
Republike Slovenije za zaposlovanje
Barbara Vrtacénik in Vesna Petric - Uran
predstavili aktualne informacije, med
katerimi so tudi spodbude za zaposlo-
vanje brezposelnih, pisarne za deloda-
jalce in druge novosti ter aktivnosti, ki
jih uvaja ZRSZ z namenom, da bi bili

Predavateljica Katja Bizjak (desno) med motivacijsko delavnico na strokovnem srecanju frizerjev.

bolj prijazni do delodajalcev. Predstavili
sta tudi statistiko registriranih brezpo-
selnih za poklic frizer v Sloveniji in po
posameznih obmocnih sluzbah. Konec
leta 2014 jih je bilo 401, medtem ko je
bilo aprila 2015 registriranih brezposel-
nih za poklic frizer 392 oseb, od tega jih
je neposredno zaposljivih le okoli 160.
Prostih delovnih mest za poklic frizer je
bilo 301 v letu 2014, medtem ko jih je
bilo v letu 2015 do aprila Ze 113. Na koncu
sta predstavili tudi primer dobre prakse
mini zaposlitvenega sejma, ki jih v sode-

POCITNICE ;

lovanju z OOZ in agencijami organizira
ZRSZ po posameznih regijah za tocno
dolocene poklice. ZRSZ v sodelovanju z
OZS in ZDOPS 18. junija letos organizira
skupno akcijo z obiski pri delodajalcih z
naslovom »Skupaj iS¢éemo priloznostix,
zato vse zainteresirane frizerje, ki bi Zeli,
da se ta dan sreajo s sodelavci ZRSZ,
prosimo, da to ¢im prej sporocijo Vlasti
Markoja, sekretarki sekcije frizerjev, po
e-posti vlasta.markoja®@ozs.si ali se obr-
nejo na svojo obmocno zbornico.

tnice

Seznam potovanj in pocitnic na: mozaikPOdjetnih.SiIPOCitnice
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KozMETIKI

Mnoge ¢lanice bi Zelele v kozmeticnem salonu poleg sicerSnje dejavnosti opravljati tudi
dejavnost beljenja zob s 6-odstotnim hidrogen peroksidom. Predpisi jim to dovoljujejo.

eljenje zob je AJPES oziroma Stati-

sticni urad Republike Slovenije ume-
stil v dejavnost 96.022 — Kozmeti¢na in
pedikerska dejavnost (nega obraza in
telesa, depilacija). Glede dolocitve de-
javnosti beljenja zob je statisticni urad
posredoval naslednjo razlago o dolocitvi
dejavnosti beljenja zob:

Beljenje zob s hidrogen peroksidom
(belilnim gelom) v koncentraciji do 6
%, je, upostevajoc jamstveno izjavo in
deklaracijo o varnosti uporabe izdelkov
za beljenje zob v lepotnih in SPA salo-
nih, kozmeticni postopek in se uvrica v
podrazred 96.022 — Kozmeticna in pe-
dikerska dejavnost. SURS upa, da bodo
uporabniki upostevali tudi priporocilo
navedene izjave in se pred uporabo re-
sni¢no posvetovali s stomatologom. Prav
tako so navedli, da beljenje zob ne spa-
da v postavko 86.230 — Zobozdravstvena
dejavnost.

Jamstvena izjava in deklaracija o
varnosti uporabe izdelkov za beljenje
zob v lepotnih in SPA salonih

1. V skladu z Direktivo EU o kozme-
ticnih proizvodih (Directive 76/768/EEC
Article | / M21):

Kozmeticni izdelek je vsaka snov ozi-
roma spojina, ki je namenjena nanosu
oziroma stiku z raznimi zunanjimi deli
telesa (koza, lasje, nohti, ustnice, zuna-
nji deli genitalnih organov) ali z zobmi in
mehkimi deli v ustni votlini z izkljuénim

oziroma poglavitnim namenom odistiti,
nadidaviti oziroma spremeniti izgled in/
ali izboljsati telesni vonj in/ali z name-
nom zasCite oziroma ohranjanja v do-
brem stanju.

2. Porocilo Znanstvenega komiteja za
varstvo potrosnikov (objavljeno: 28. mar-
ca 2006):

... “Pravilna uporaba belilnih izdel-
kov za zobe, ki vsebujejo nad 0,1 in do
6,0 % hidrogen peroksida (oziroma ekvi-
valentno koncentracijo drugih substanc,
ki sproscajo hidrogen peroksid), je po
posvetu s stomatologom varna za upo-
rabo.” ...

Na podlagi teh dveh definicij zako-
nodaja EU opredeljuje, da je hidrogen
peroksid v koncentraciji do 6 % lahko v
prosti prodaji in ga lahko kupi v trgovini
ali lekarni kdorkoli in ga uporablja vsak-
do sam ali s pomocjo kogarkoli drugega,
ob priporocilu, da se je pred uporabo po-
svetoval s stomatologom.

Podobno navedbo najdemo na sko-
raj vseh OTC proizvodih: na primer “pred
uporabo se posvetujte s farmacevtom ali
zdravnikom”.

Na sekcijo se je obrnila stranka, ki ima kozmeti¢ni salon, in jo zanima, ali bi v njenem
salonu plasti¢ni kirurg lahko sprejemal stranke za zacetne preglede ter izvajal manjse
lepotne popravke (botulin, filerje itd.). Zanima jo tudi, ali plasti¢ni kirurg lahko to

izvaja in kaksne so sanitarne zahteve?

Zdravstvena in$pektorica nam je posredovala pojasnilo, da se zdravnigka sluzba, ki za-
jema tudi krajsi posvet oziroma svetovanje, nikakor ne more opravljati vkozmeti¢nem
salonu, razen ¢e ima izvajalec storitev dovoljenje za zdravstveno dejavnost.

Belilni gel (6 %) se nanasa na po-
vrsino zob izkljuéno z namenom spre-
meniti njihov videz (gl. definicijo koz-
meticnih izdelkov pod tocko 1). Ob tem
ne prihaja do nobenega mehanskega
oziroma fizi€nega posega v povrsino in
v strukturo zob. Ob tem se ne izvajajo
nobeni dentalni posegi, kot so: odstrani-
tev zob, plombe, protetika, ortodontski
posegi. Kozmeti¢no beljenje zob torej v
nobenem primeru ni nedovoljena praksa
zobozdravstva. Je v skladu in podprto z
zakonodajo EU.

Popolnoma napacna interpretacija
zakonodaje s tega podrocja, ki se po-
nekod pojavlja, bi pomenila, da lahko
vsakdo legalno kupi belilne pripravke
v lekarni oziroma trgovini in jih legalno
sam uporabi na zobeh, medtem ko bi v
primeru, ¢e bi mu pri tem pomagal prija-
telj, to pomenilo nezakonit stomatoloski
postopek. Se ve¢, v skladu s tako inter-
pretacijo si lahko zobe skrtaéimo sami
oziroma nanesemo vazelin na ustnice,
medtem ko bi slo za ilegalni stomato-
loski postopek, ko to storimo svojemu
otroku oziroma drugi osebi.

Beljenje zob je postopek, ki se izva-
ja ze skoraj 80 let, in belilni postopki ne
spremenijo oziroma poskodujejo struk-
ture zob, ¢e so pravilno izvedeni, kar je
bilo dokazano in objavljeno Ze v na stoti-
nah 3Studij iz vsega sveta.

Torej, beljenje zob je kozmeticni po-
stopek v skladu z definicijo Direktive EUo
kozmeti¢nih izdelkih (Direktiva 76/768/
EEC); izdelke, ki ne vsebujejo vec kot 6 %
hidrogen peroksida (oziroma ekvivalen-
tno koncentracijo karbamid peroksida),
pa lahko uporablja vsakdo po priporocilu
predhodnega posveta s stomatologom.
Ker je Slovenija ¢lanica EU, vsi zgoraj
navedeni zakoni, direktive in regulative
veljajo tudi za zanjo.
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SEKCIJA KOZMETIKOV

Poglabljanje znanja je vedno dobrodoslo

Tako kot lansko je tudi prvo letosnje srecanje, ki je bilo 9. maja v hotelu M, navdusilo ¢lanice

in ¢lane sekcije kozmetikov. Zanimiva predavanja so namrec popestrili razstavljavci s pestro
ponudbo izdelkov in storitev, ki so pripravili tudi lepo Stevilo prakti¢nih delavnic. Drugo srecanje
kozmeticark in kozmetikov bo prvo soboto v novembru, prav tako v hotelu M v Ljubljani.

Najveé pozornosti so na majskem
strokovnem srec€anju €lanice in ¢lani
sekcije kozmetikov namenili strokovnim
temam, ki so jih predstavili izkuseni stro-
kovnjaki s podrocja pedikure, dermatolo-
gije, davénega podrogja in trzenja.

Medicinska sestra Mira Slak je spre-
govorila o zdravstveni negi diabeti¢nega
stopala. Osredotocila se je predvsem na
nevropatijo, angiopatijo, poskodbo, raz-
jedo in okuzbo, posebej pa je opozorila
na nujnost ozaves¢anja. Med udelezen-
kami je poZela veliko zanimanje, zato bo
sekcija v jesenskem casu izvedla vec re-
gijskih posvetov na to temo.

V nadaljevanju so udelezenke spre-
mljale predavanje davéne svetovalke Bo- -
zene Macarol o spremenjenih pravilih  ygelezenke srecanja so bile s temami predavanj in delavnic zadovoljne. Da bi jim bilo jesensko srecanje Se bolj
gotovinskega prometa in dokazovanju  pisano na kozo, jim je sekcija dala priloznost, da s svojimi predlogi sodelujejo pri oblikovanju programa.
denarnih tokov, predavanje dermatologi-
nje dr. Mateje Lisjak o nezelenih ucinkih
prekomernega izpostavljanja son¢nim Zzar-
kom ter pomenu in oblikah ustrezne za-
Scite, sledilo pa je 3e predavanje o komu-
nikaciji s strankami v kozmeticnih salonih.

Po kon¢anem osrednjem sklopu pre-
davanj je v popoldanskem casu sledilo
e 11 delavnic s prakti¢nimi prikazi, ki so
ve¢inoma nadgradile predavanja oziro-
ma ponudbo razstavljavcev. V ¢asu stro-
kovnega srecanja so bili s svojo ponudbo
izdelkov in storitev udelezenkam na vo-
ljo razstavljavci in pokrovitelji srecanja,
in sicer Ettre-bele, d. 0. 0., Kana, d. o. 0.,
Desant, d. o. 0., Linea Kozmetika, Aroma
Herbal, d. o. 0., Kremca-net, d. o. o., llcsi
naravna kozmetika, Bizjan&co., d. o. o,
Kozmetika Afrodita, Dekleva Commerce

Import-Export in dr. Janja Klincar. V ¢asu strokovnega srecanja so bili s svojo ponudbo izdelkov in storitev udelezenkam na voljo razstavljavci in
Udelezenke srecanja so bile s tema-  pokrovitelji srecanja.

mi predavanj in delavnic zadovoljne.

Da bi jim bilo jesensko srecanje 3e bolj  pri oblikovanju programa. Teme, ki so jih MATEJA LOPARNIK UCAKAR,
pisano na kozo, jim je sekcija dala pri- izbrale, bodo rdeca nit sre¢anja, ki bo 7. sLIKI: EDINA ZEJNIE
loznost, da s svojimi predlogi sodelujejo  novembra.
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GOSTINCI

Obratovalni cas v gostinskih obratih

V zadnjem &asu smo zabelezili ve¢ vprasanj, povezanih z obratovalnim ¢asom v gostinskih
obratih in na kmetijah, na katerih se opravlja gostinska dejavnost. Zato opozarjamo gostince,
da preverijo, ali imajo v svojih lokalih potrjen obratovalni cas, ki mora biti objavljen na vidnem
mestu ob vhodu v gostinski lokal.

Posebej najavljamo, v katerih primerih
prijava ali ponovna prijava ni potreb-
na. Razpored obratovalnega ¢asa mora
biti dolocen v skladu s Pravilnikom o
merilih za dolocitev obratovalnega ¢asa
gostinskih obratov in kmetij, na katerih
se opravlja gostinska dejavnost.

Obratovalni cas je redni ali
podaljsan

Redni obratovalni ¢as v skladu s pra-
vilnikom je:

- za restavracije gostilne, kavarne, iz-
letniske kmetije med 6. in 2. uro,

— slas¢icarne, okrepcevalnice, bare
med 6. in 24. uro,

0D POMERELTEA DO PETEA
0D 7.30 DD 23.00
SOEOTA
0D 12.00 DO 21.00
NEDELIA in PRAINIET

- Ce so gostinski objekti v stavbah
s stanovanji ali v objektih na obmocju
stanovanj, je redni obratovalni ¢as od 6.
do 22. ure.

Podaljsani obratovalni ¢as:

- obcasna podaljsanja,

- podalj3ani delovni ¢as za daljse ob-
dobje.

Prijava obratovalnega casa

Gostinec mora razpored obratoval-
nega Casa za svoj gostinski obrat prijaviti
organu samoupravne lokalne skupnosti,
pristojnemu za gostinstvo, 15 dni pred:

- zacetkom novega koledarskega
leta za naslednje koledarsko leto v pri-
meru podaljSanega obratovalnega casa
(¢e ni dolocen za daljse obdobje v skladu
s 4. odstavkom 1. ¢lena pravilnika),

- zacetkom obratovanja in

- spremembo obratovalnega casa.

Obrazec poleg osnovnih podatkov o
gostinskem obratu vsebuje prijavo raz-
poreda obratovalnega ¢asa po dnevih v
tednu za redni obratovalni ¢as in vlogo
za izdajo soglasja za obratovanje v po-
daljsanem obratovalnem ¢asu. Predla-
gamo, da gostinci preverijo tudi dolocila

ZAPRTO

pravilnikov ali odlokov za dolocitev po-
daljsanega obratovalnega ¢asa pri posa-
meznih ob¢inah.

Placilo upravne takse

Na podlagi Zakona o upravnih ta-
ksah je za prijavo in vlogo treba placati
upravno takso.

Gostincem v nekaterih primerih ni
treba ob novem koledarskem letu po-
novno prijavljati obratovalnega casa, in
sicer v primeru, ¢e izpolnjujejo vse spo-
daj nastete pogoje, torej ce gostinec:

- ne spreminja obratovalnega ¢asa,

- ne obratuje v podaljSanem obrato-
valnem ¢asu in

— ni prislo do sprememb osnovnih
podatkov o gostinskem obratu in matic-
ni firmi gostinskega obrata.

PRUUAVA OBRATOVALNEGA CASA NI
POTREBNA, ¢e v skladu s pravilnikom lah-
ko obratujejo cel dan (med o. in 24. uro).

Gostincu se v nekaterih primerih ste-
je, da ima prijavljen obratovalni ¢as le, ce

ga objavi na vidnem mestu ob vhodu v
gostinski obrat, kar velja za:

- gostinske obrate, ki nudijo gostom
nastanitev, in sestavne enote teh obra-
tov (na primer hotelske restavracije) ter
kmetije z nastanitvijo med o. in 24. uro,

- obrate za pripravo in dostavo jedi
med 0. in 24. uro oziroma glede na na-
rocila,

- gostinske obrate v sklopu igralnic
in igralnih salonov med o. in 24. uro ozi-
roma v ¢asu njihovega obratovanja.

PodaljSan obratovalni cas
Gostinec oziroma kmet lahko obratuje
v podaljsanem obratovalnem ¢asu, ¢e za
to pridobi pisno soglasje organa obcine,
pristojnega za gostinstvo, ki o tem odloca
na podlagi dolocenih meril. Izdajo soglasja
lahko veze na vnaprej doloceno ¢asovno
obdobje ali na predhodno izpolnitev dolo-
¢enih pogojev in soglasje ob neizpolnitvi
teh pogojev tudi preklice. Iziemoma je lah-
ko tudi daljse od enega koledarskega leta.
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Objava obratovalnega casa

Razpored obratovalnega ¢asa mora
biti objavljen na vidnem mestu ob vho-
du v gostinski obrat. Na enak nacin mora
biti objavljeno tudi obvestilo o zacasnem
zaprtju gostinskega obrata (ob nacrto-
vanem zaprtju najmanj sedem dni pred
tem).

Hranjenje potrjenega
razporeda obratovalnega
casa

Potrjen razpored obratovalnega casa
mora gostinec hraniti v gostinskem
obratu, tako da je dostopen inSpekcijske-
mu organu.

Daljse obratovanje pred
prazniki in ob drugih
priloznostih

Gostinec lahko brez dovoljenja or-
gana obcine, pristojnega za gostinstvo,
obratuje dlje, kot traja obratovalni ¢as,
na dan pred prazniki, dolo¢enimi z zako-
nom, ter ob pustovanju in martinovanju
(vsaki¢ po enkrat), ob drugih priloznostih
pa le ob soglasju organa obcine, pristoj-
nega za gostinstvo. To soglasje se lahko
nanasa tudi na vec priloznosti hkrati.

Zacasno zaprtje gostinskega
obrata

Gostincu ni ve¢ treba sporocati zaca-
snega zaprtja, mora pa na vidnem mestu
ob vhodu v gostinski obrat objaviti ob-
vestilo o zaasnem zaprtju gostinskega
obrata (v primeru naértovanega zaprtja
najmanj sedem dni pred tem).

Obratovalni ¢as po
predhodnih rezervacijah

Gostinec dolo¢a obratovalni cas v
skladu s svojimi poslovnimi interesi in
v skladu s Pravilnikom o merilih za do-
locitev obratovalnega casa gostinskih
obratov in kmetij, na katerih se opravlja
gostinska dejavnost. Gostinec lahko pri-
javi obratovalni ¢as za dolocen dan tudi
samo za predhodne rezervacije gostov,
to pa navede na prijavnem obrazcu, ki ga
potrdi organ samoupravne lokalne sku-
pnosti, pristojen za gostinstvo. To mora
biti tudi jasno navedeno na vidnem me-
stu ob vhodu, tako da je vidno vsem go-
stom. Prijavi lahko na primer:

0000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000¢

Clani sekcije za gostinstvo in turizem pri OZS se na terenu soo¢ajo s problemi, ki se
nanasajo na zelo razli¢na podro¢ja, ki so v pristojnosti Ministrstva za zdravje RS. Na
probleme smo v preteklosti ze opozorili, vendar je trenutno stanje pri nadzoru zelo
perece. Gostincem se iz dneva v dan nalaga vse ve¢ administrativnih in finan¢nih ob-
veznosti ter se na njih prelaga vzgoja drzavljanov. Sekcija meni, da je ustrezen nadzor
potreben, poudarja pa, da mora biti ta izveden objektivno. Zato je sekcija ministrici
za zdravje Milojki Kolar - Celarc poslala dopis z zahtevo po spremembi zakonodaje in

prosnjo za sklic nujnega sestanka.

Sekcija meni, da je v praksi odkrivanje napak in njihovo sankcioniranje na vseh po-
drogjih vse preveckrat odvisno od subjektivne presoje posameznega in$pektorja. Zato
je nujna sprememba predpisov, da bi bili bolj Zivljenjski in zapisani na nacin, da bo
mozen enoten nadzor po vsej Sloveniji, in sicer:

— Zakona o omejevanju uporabe toba¢nih izdelkov. Se vedno je problemati¢na defi-
nicija zaprtega javnega delovnega prostora, ki jo je nujno potrebno spremeniti zaradi
problemov na terasah in vrtovih. Zmanj$ati je potrebno globe in dovoliti, da bi si

gostje sami lahko odnesli pija¢o v kadilnico.

— Zakona o omejevanju uporabe alkohola. Sekcija opozarja na policijski nadzor v
lokalih in ob lokalih. Hkrati je treba spremeniti dolo¢ila, ki prepovedujeta prodajo
alkoholnih pija¢ osebam, ki kazejo ocitne znake opitosti od alkohola, in osebam, za
katere se upravi¢eno domneva, da jih bodo posredovale osebam, ki kazejo ocitne

znake opitosti od alkohola.

— Pravilnika o minimalnih higienskih zahtevah, ki jih morajo izpolnjevati kopali$¢a in
kopalna voda v bazenih, kjer sekcija zahteva, da se za manjse bazene predpisejo manjse

obveznosti kot za olimpijske bazene.

— Enoten nadzor nad Pravilnikom o pitni vodi ter glede ukrepov preprecevanja legio-

nele pri nastanitvenih obratih.

- ponedeljek-sreda od 12. do 24.
ure (samo ob predhodnih rezervacijah)

- Cetrtek—petek od do

- sobota—nedelja od do

Pri tem kaZe opozoriti, da se mora
gostinec tudi v primeru »le predhodnih
rezervacij« dosledno drzati rednega in/
ali podaljsanega obratovalnega casa.

Zacetek in konec
obratovalnega casa

Obratovalni ¢as se zaé¢ne, ko lahko
gostje vstopijo v gostinski obrat, ce je
ta v zaprtem prostoru, ¢e pa dostopa v
gostinski obrat ni mogoce zapreti, pa
takrat, ko gostinec zaéne za goste opra-
vljati gostinske storitve. Obratovalni ¢as
se konca, ko gostje ne morejo ve¢ vsto-
pati v gostinski obrat, ce je ta v zaprtem
prostoru, ¢e pa dostopa v gostinski obrat
ni mogoce fizicno zapreti, pa takrat, ko
gostinec preneha za goste opravljati
gostinske storitve. Gostje, ki so ob kon-
cu obratovalnega casa 3e v gostinskem

obratu, ga morajo zapustiti najpozneje
v tridesetih minutah, ¢e gostinski obrat
streze le s preprostimi jedmi, pijacami
in napitki (kavarne, slascicarne, okrep-
evalnice, bari), oziroma najpozneje v
Sestdesetih minutah, e gostinski obrat
streze tudi z zahtevnejSimi jedmi (resta-
vracije, gostilne). V gostinskih obratih je
lahko ob razporedu obratovalnega casa
objavljena tudi ura, do katere gostinec
sprejema narocila za jedi. Tako doloceni
¢as ne sme biti dalj3i od 30 minut pred
koncem obratovalnega ¢asa.

Zakonodaja:

- Pravilnik o merilih za dolocitev
obratovalnega casa gostinskih obratov
in kmetij, na katerih se opravlja gostin-
ska dejavnost.

— Zakon o gostinstvu.

- Obrazec za prijavo obratovalnega
Casa.
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JAVNA OBRAVNAVA PREDLOGA ZAKONA O POKOPALISKI IN POGREBNI DEJAVNOSTI
TER UPRAVLJANJU IN UREJANJU POKOPALISC

Ministrstvo za gospodarski razvoj in tehnologijo je predlog Zakona o pokopaliski in pogrebni
dejavnosti ter upravljanju in urejanju pokopalis¢ 26. maja 2015 posredovalo v javno obravnavo,

ki bo trajala 30 dni.

se ¢lane odbora pogrebnih dejavnosti

in odbora kamnosekov smo po e-po-
sti Ze obvestili o javni obravnavi. Zbor ¢la-
nov odbora pogrebnih dejavnosti bo skli-
can predvidoma v drugi polovici meseca
junija, 3e pred koncem javne obravnave.
Predlog zakona je objavljen na spletni
strani MGRT: http://www.mgrt.gov.si/
si/medijsko_sredisce/novica/article/2159
/10323/3fcdb33e071de90244708bofcg4s
ee30/Pripombe na predlog zakona, ki je
v javni obravnavi, bomo poéiljali tudi pre-
ko obmocnih obrtno-podjetniskih zbornic,
da bo zajeto ¢im Sirse obmocje celotne
Slovenije in s tem razlicna problematika
majhnih in velikih ob¢in. Pripombe bodo
tako kot na vse osnutke do sedaj, ki jih
je bilo letos Ze ve¢, pripravili ¢lani odbora
pogrebnih dejavnosti skupaj s sekcijo ce-
mentninarjev, kamnosekov in teracerjev,
zato vas prosimo, da nam vasa morebitna
stalid¢a in pripombe na posamezne ¢lene
predloga zakona posljete na naslov vla-
sta.markoja@ozs.si oziroma igor.pipan@
0zs.si najpozneje do 15. junija 2015.

OZS se namrec Ze vec let zavzema, da
bi se morali tako pogrebna kot kamno-

seSka dejavnost v celoti izvajati v okviru
proste gospodarske pobude, torej kot tr-
Zna dejavnost. Ves ¢as posebej opozarja-
mo, da stroske kamnoseskih, pogrebnih
in pokopaliskih storitev placa narocnik
storitev sam (pogrebnina je le e posebna
oblika denarne pomoci za socialno najsib-
kejse), zato bi moral imeti vsak potrosnik
moznost izbire na trgu. OZS zahteva, da
se pri pripravi novega zakona dosledno

Predsednik OZS Branko Meh in JoZica Coif, predsednica odbora pogrebnih dejav-
nosti ter Andrej Benko, ¢lan odbora, so se sredi maja ponovno udelezili sestanka pri
ministru za gospodarski razvoj in tehnologijo Zdravku Pocivalgku. Sestanek je bil
sklican, ker je v pripravi nov osnutek Zakona o pokopaliski in pogrebni dejavnosti ter
upravljanju in urejanju pokopali$¢. Na sestanku so bili tokrat predstavniki Skupno-

sti ob¢in Slovenije, Zdruzenja ob¢in Slovenije, Zdruzenja mestnih ob¢in Slovenije,
Gospodarske zbornice Slovenije in Obrtno-podjetniske zbornice Slovenije. Minister
je uvodoma povedal, da je namen sestanka poizkus zblizevanja razli¢nih konceptov
zunanjih deleznikov pri pripravi osnutka predloga zakona e pred posredovanjem v
javno obravnavo. Problematika je namre¢ zelo zahtevna in jo je tezko uskladiti z vsemi
zunanjimi delezniki. Mag. Dusan PSeni¢nik, generalni direktor direktorata za notranji
trg, je povedal, da so po dolgotrajnih usklajevanjih sedaj stiri razli¢ne variante oziroma
konceptualne predloge zakona. Po razpravi na sestanku je bilo jasno, da vsi prisotni
ostajajo na enakih izhodis¢ih kot v preteklosti, zato je minister Pocival$ek zaklju¢il, da
bo predlog zakona kljub konceptualnih razlikam posredovan v javno obravnavo.

upostevajo sklepe prejsnje viade z dne
27. 3. 2014 in 10. 4. 2014, ki jih je potrdila
sedanja vlada konec leta 2014, ter ugo-
tovitve, stalisca, priporocila in mnenja
Racunskega sodis¢a Republike Slovenije
in Javne agencije Republike Slovenije za
varstvo konkurence.

Tudi sosednja drzava Hrvaska je Ze
sprejela povsem nov zakon o pogrebni
dejavnosti, s katerim je pogrebno dejav-
nost povsem odprla trgu. Hrvati med dru-
gim poudarjajo, da gre za implementacijo
evropske direktive 2006/123/ES Evropske-
ga parlamenta in Sveta z dne 12. 12. 2006
o storitvah na notranjem trgu v njihovo
zakonodajo. Tudi na to smo Ze veckrat
opozorili, zato bi morali to direktivo do-
sledno upostevati tudi pri sprejemanju
nasega zakona. Pogrebna dejavnost je
bila pri nasih sosedih do sedaj urejena po-
dobno kot pri nas, po njihovi terminolo-
giji kot komunalna dejavnost oziroma po
nasi terminologiji kot gospodarska javna
sluzba, zaprta prostemu trgu in kot taka,
po njihovem stalis¢u, v neskladju s prej
omenjeno evropsko direktivo, ker omeju-
je enake moznosti nastopanja na trgu.
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Vpisi se na mojstrski izpit in

POSTANI MOJSTER!

52 razliénih mojstrskih nazivov

e mojster si pridobi srednjo strokovno izobrazbo
e mojster lahko nadaljuje izobrazevanje na visjih strokovnih Solah
e mojster izpolnjuje izobrazbene pogoje za opravljanje doloéenih obrtnih dejavnosti
e mojster je lahko mentor dijakom in Studentom
e mojster je lahko odgovorni vodja posameznih gradbenih del
(za dela, za katera ima pridobljen mojstrski naziv)
e mojster je blagovna znamka, ki na trgu pomeni znak za odliénost izdelkov in storitev
e mojster je lahko €lan Kluba mojstrov Slovenije

Ve¢ informacij na

Obrtno-podjetniska === =—
zbornica Slovenije % %
Celovska 711 =— ==

'|
I

1000 Ljubjana =V
tel.St. 01/583 05 00  OBRINO-PODJETNISKA
www.ozs.si ZBORNICA
info@ozs.si SLOVENIJE



SEKCIJE

DOMACA IN UMETNOSTNA OBRT

Razpis za delavnice DUO na
Mednarodnem obrtnem sejmu 2015 v Celju

Sekcija za domaco in umetnostno obrt
pri Obrtno-podjetniski zbornici Slove-
nije bo z delavnicami rokodelcev ponov-
no popestrila mednarodni obrtni sejem v
Celju (od 8. do 13. septembra 2015).

Za nastop v »hisi obrti« se lahko pri-
javijo rokodelci, ki so ¢lani Obrtno-pod-
jetniske zbornice Slovenije. V njej bodo
lahko izdelovali, razstavili oziroma pro-
dajali le izdelke, ki so pridobili pozitivno
mnenje strokovne komisije pri OZS. Ob
prikazovanju izdelovanja predmetov je
pogoj za sodelovanje tudi prisotnost na
sejmiscu vse dni sejma!

Del stroskov enotne ureditve delav-
nic bo sofinancirala sekcija, posamezni
rokodelec pa bo moral prispevati 300
evrov. Ce se bo prijavilo ve¢ kot sedem
delavnic, bo sodelujoce izbral upravni
odbor sekcije: pri izbiri bo uposteval pri-

VABILO 1ZDELOVALCEM DUO

vlaénost predstavitve posamezne dejav-
nosti za delo »v Zivo«, pazil bo, da bo
zastopanih ¢im vec regij in razlicnih de-
javnosti, upostevan pa bo tudi vrstni red
prispelih prijav.

Rokodelci, ki Zelite nastopiti na naj-
vedji sejemski prireditvi v Sloveniji, svojo
prijavo posljite na naslov: Obrtno-pod-
jetniska zbornica Slovenije, Celovika 71,
Ljubljana, s pripisom »Sekcija DUOk, ali
po elektronski posti: goran.lesnicar@ozs.
si. Prijavnica naj vsebuje: osebne podat-
ke rokodelca ali naziv podjetja, telefon-
sko stevilko, davcno stevilko, naziv de-
javnosti, ki bo predstavljena, in Stevilko
certifikata strokovne komisije za DUO.

Sekcija bo zbirala prijave do 24. juli-
ja 2015, rokodelce pa bo o svojem izboru
pisno obvestila.

G.L.P.
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Psoglavski dnevi v Sodrazici

TuristiEno drudtvo SodraZica tudi le-
tos organizira »Psoglavske dnevec, ki
bodo potekali konec junija, od 26. do 28.
6. 2015,

Osredniji del Psoglavskih dni bo tradi-
cionalni, letos Ze enajsti »Trzni dan — 28.
6. 2015«. Tudi letos bomo gostili izdelo-
valce izdelkov domace obrti, del prostora
pa imamo rezerviran tudi za izdelovalce
umetnostne obrti. V ta namen vabimo
izdelovalce umetnostne obrti, da se s
svojo ponudbo in izdelki predstavite na
Trznem dnevu. Vsi s certifikatom DUO
lahko najamete 2 metra tekocega raz-
stavnega prostora po izjemni ceni le 5
EUR + DDV. Prijavnico, ki je objavljena
na www.td-sodrazica.si, izpolnjeno vr-
nite na naslov turisticnega drustva So-

draZica do vklju¢no 16. 6. 2015. Dodatne
informacije dobite na telefonski Stevilki:
01/83-66-075 ali 051-617-727 (pri Petri).
Med prikazom starih obrti bo Trini
dan bogat s kulturno-zabavnim progra-
mom domacih in gostujocih skupin, z
otroskimi delavnicami, razstavami in s
kulinariénimi dobrotami. V popoldanskih

urah bo sledila zabava z ansamblom
Franca Mihelica.

V petek, 26. junija, bo na igris¢u pri
0S Sodrazica za mlade in mlade po srcu
potekal »501 FEST«. Bandu 501 bodo na
odru delali druzbo in skrbeli za dobro
glasbo Nina Puslar, San di ego in Band
K-Rocks. Sobota bo tudi letos namenje-
na »DNEVU SPORTA«. Zoga bo osredniji
predmet na nogometnem in odbojkar-
skem igri3cu; v vecernih urah pa smeh
veseloigre Mladinskega kluba SodraZica
in zvok tamburic Tamburaskega orkestra
Sodrazica na »VECERU NA TRGU«.

Vabljeni, da obis¢ete Psoglavske dne-
ve 2015 in se s svojo ponudbo predstavi-
te na Trznem dnevu 28. 6. 2015!

PETRA MARN
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GRAFICARJI

Graficarji letos na srecanju

v Ankaranu

lani Sekcije graficarjev pri OZS so se

letos na svojem rednem strokovnem
srecanju zbrali v Ankaranu. Tokrat so
k sodelovanju povabili tudi svetovalce
0ZS. Larisa Vodeb je ¢lanom predstavi-
la finanéne spodbude za podjetja, Iztok
Mohori¢ pa jih je seznanil z novostmi na
davénem podrocju. Za dve tiskarski de-
lavnici bili predstavljeni konkretni izra-
¢uni prihrankov pri ugodnejsi nabavi ele-
ktricne energije preko partnerja kartice
Mozaik podjetnih. Mitja Vesel iz podjetja
Savatech d.o.o. je predstavil Inovativne
reditve v tisku z offsetno tiskarsko gumo.
Poudaril je pomembnost strukture v off-
set tiskarski gumi, kjer je najbolj napre-
dna Advantage tiskarska guma, ki zaradi

vecje fleksibilnosti kompozita z dvakrat
ve¢ gumene zmesi in s tem tudi dvakrat
boljse odpornosti na zmeckanine papirja,
lahko zmanj3a porabo tiskarskih gum za
od 20 do 30%. Ta tiskarska guma v ce-
loti izgublja na debelini le 0,03 mm, kar
je dvakrat manj kot druge najboljse pri-
merljive gume. Admir Joldi¢ iz podjetja
Xerox Slovenija d.o.o. je predstavil novo-
sti v digitalnem tisku. Sekcija je pripravi-
la tudi popis vseh obveznosti s podrocja
varnosti in zdravja pri delu ter poZarne
varnosti s podrocja graficne dejavnosti.
UdeleZenci srecanja so popis obveznosti
tudi prejeli. Bojan Zupandic¢ iz podjetja
Konica Minolta Slovenija d.o.o. je pred-
stavil digitalni tisk s stroji Konica Minol-

ta. Drugi dan srecanja je sledilo motiva-
cijsko predavanje, ob koncu srecanja pa
so clani na svojem zboru podali predloge
za aktivnosti sekcije v naslednjem letu
in razpravljali o problematiki cen in kal-
kulacij. Tudi tokratno srecanje so podprli
Xerox Slovenija d.o.0., Konica Minolta
Slovenija d.o.0 in Savatech d.o.o0.. Ce Ze-
lite prejeti omenjen popis obveznosti se
oglasite Sekciji graficarjev pri OZS.
ADRIJANA POLJIANSEK

Nasa obrtnika Andreja Vidic je kot edina poznavalka plisiranja v Sloveniji udeleZencem seminarja

predstavila Stevilne tehnike in novosti v plisiranju.

TEKSTILCI

Uspesno
izobrazevanje
o plisiranju za
Sivilje

[\ 2 oo sekce testierje Andre-
e ja Vidic za sivilje pripravila krajse iz-

== obrazevanje o plisiranju tkanin. Podrob-
w:-""- no je prikazala rocno plisiranje tkanin in
g J opozorila vse udelezence na porabo tka-
nin pri plisiranju. Zanimiva je bila tudi
predstavitev strojnega plisiranja. Njena
delavnica razpolaga z ve¢ kot 1000 3a-
blonami razlicnih dimenzij in vzorcev
plisiranja. Najbolj znani so ravni plise,
ki ima lahko globino gub od 3 mm do g
cm, votli plise in son¢ni plise, ki je med
#  strankami najbolj poznan. UdeleZenci so
po treh urah izobrazevanja odnesli ve-
liko novega dragocenega strokovnega
znanja.

S
—

———

ADRIJANA POLJANSEK
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KAMNOSEKI

Festival kamna 2015 in

tekmovanje SloveniaSkills

VPIiskovico Ze tretje leto zapored prihaja Festival kamna.
Krasa si nikakor ne moremo predstavljati brez kamna, ki so
ga Kraevci Ze davno uporabili kot poglavitni del arhitekture,
iz njega pa znali izdelati tudi prave umetnine. Vse to znanje in
izkusnje Se danes uporabljajo stevilni kamnoseki in oblikovalci
kamna. Na dvodnevnem festivalu, ki se bo letos odvijal 20. in
21. junija 2015 v Pliskovici, bo poudarek na tekmovanju mladih
kamnosekov za SloveniaSkills.

Predstavili se bodo kamnoseki, potekala bodo Stevilna stro-
kovna predavanja na temo kamna in kulinarike. Skozi delavnice
pa bodo kamen lahko spoznavali tudi otroci. Obiskovalci, se
bodo lahko sprehodili po kraski trznici, tisti bolj aktivni pa se
bodo lahko udeleZili enega od vodenih pohodov ali se podali
na kolesarjenje. V vecernih urah se bomo pozabavali s skupino
Calypso.

Festival kamna bo letos potekal v sodelovanju CPI, Sekcij
kamnosekov in gradbincev pri OZS, OOZ Sezana, Rd Pliska, Vi3-
je strokovne $ole Sezana, SGGOS in $tevilnih pokroviteljev, kot
so na primer PERI podjetje za opazne sisteme, ki bo pripravilo
delovne prostore za tekmovanje, ter s tem predstavilo sodobne

SVETUJEMO

opazne sisteme. Sodelovali bodo tudi proizvajalci izolacijskih
materialov v gradbenistvu in Stevilni drugi, ki bodo pripomogli
pri prireditvi.
Ve¢ informacij in podrobnejsi program bo objavljen na:
www.pliskovica.si, www.hostelkras.com in Facebooku.
JERNEJ BORTOLATO

ORGANIZIRAMO IZOBRAZ EVANJA,
USPOSABLJANIJA,

TECAJE

IN SE VEC!

brtno-podjetniska zbornica Slovenije (OZS) Ze vec kot 45 let brani interese obrtnistva in pod-
jetnistva. Na podlagi nasih dolgoletnih izku3enj, vsakodnevnega dela ter sodelovanja z obr-
tniki in podjetniki se zavedamo, kako zelo pomembno je podrocje usposabljanja in izobrazevanja.
Ce iscete odgovore na vprasanja s podrocij izvajanja razliénih dejavnosti tako doma kot v tujini,
zaposlovanja domacih in tujih delavcev, odpovedi pogodb o zaposlitvi, finanénega poslovanja,
davkov, izvrsb, pridobivanja sredstev za projekte, oddajanja ponudb za javna narocila, oddajanja in
najemanja poslovnih prostorov in drugo, nam pisite na nas e-naslov: storitve@ozs.si in posredovali
vam bomo naso ponudbo svetovanj in izobraZevanj. Glede na vase potrebe lahko organiziramo tudi
izobrazevanja ali svetovanja za manjse skupine in posameznike.
Pokli¢ite nas na 01/5830 500.
Vabimo vas, da si ve¢ o nasi ponudbi izobrazevanj in svetovanij

preberete na www.ozs.si == OBRTNO-PODJETNISKA
ZBORNICA SLOVENIJE

Clani dobite veé!
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DO USPESNEGA PRODORA NA TUJI TRG VAS LOCI

0OGLASNO SPOROCILO

LE 8 KORAKOV

Vabilo k udelezbi v programu Vodenje izvoznega poslovanja -
International Trade Management (ITM) 2015

Javna agencija SPIRIT Slovenija vabi k vpisu v mednarodno izobrazevanje Vodenje izvoznega poslovanja (ITM -
International Trade Management), ki ga skupaj z ITM Worldwide Foundation in agencijo Business Sweden izvaja Ze
osmo leto zapored. Prijava v program, ki je bil razglasen za najboljsi koncept izobraZevanja v mednarodni trgovini na EU
predstavitvi programov Leonardo da Vinci v Maastrichtu, je mozna do petka, 19. junija 2015.

Mednarodnega izobrazevalnega programa ITM se je udeleZilo Ze 90 podijetij, ki so v anketah po udelezbi izkazala 100 % zadovoljstvo s
programom. Prve tri generacije udelezenih podjetij so svoj izvoz v treh do petih letih po udelezbi v programu ITM v povprecju povecale

2a 40 %. Glavna prednost programa, ki je namenjen mlajsim zaposlenim (do 40 let) v izvoznih oddelkih malih in srednje velikih podjetij,
je v praktiéni usmerjenosti programa, ki podjefja prisili k temeljitemu naértovanju izvoznih aktivnosti ter jim na ta nacin prihrani nepotrebne
stroSke in napake.

Program ITM poteka v Ljubljani in na Svedskem, v angleSkem jeziku, od konca junija do novembra, v skupnem obsegu 15 dni, v obliki:
delavnic »8 korakov do izvozas, na katerih udeleZenci pod vodstvom tujih svetovalcev pripravijo izvezni nacrt
za svoje podjetie in
mednarodnih seminarjev, ki jih vodijo svefovno priznani strokovnjaki s podro€ij: priprave izvoznih
strafegij, medkulturnega razlikovanja, uvajanja sprememb v podjetja, prodaje 0z. pogajanj in
raziskovanja tujih trgov.

Udelezenci programa ITM pridobijo:

strokovno pripravljen izvozni nacrt in individualna svetovanja pri njegovi pripravi,

najnovej$a znanja in ves€ine s podrogja mednarodnega poslovanja, mednarodna poznanstva
ter

ITM Worldwide mednarodno diplomo.

Vecino stroSkov programa (cca 7.000 EUR) za udeleZence krije SPIRIT Slovenija. Stroski, ki jin
krijejo udeleZenci so stroSki depozita za resnost udeleZbe, ki ga ob uspesno zaklju¢enem programu
vrnemo podjetju (960 EUR) in stroski lefalske vozovnice in nastanitve na 5 dnevnem sklopu mednaro-
dnih seminarjev na Svedskem.

Vec informacij o programu in prijavnica: www.izvoznookno.si, e-poSta itm@spiritslovenia.si.

»Ce bi hotel stmiti misli v en stavek, bi rekel, da je ITM »Super izobrazevanje, super izvozni frening, ki ga
Worldwide izobraZevanje, ki bi se ga moral udelezti toplo priporosam vsem miadim izvoznim manager-
vsakdo, ki se profesionalno ukvarja z izvoznim manage- Jem. Pridobi se ogromno znanja, ki ga lahko v praksi
mentom. Ve& kot ocitno je, da so predavatelji resnicno uporabimo TAKOJ. Ze potek izobraZevanja te vodi
svetovnega formata, kijih je odlikovala odlidna teoretic- do fega, da naredi§ doloCene korake naprej v pod-
na podlaga, oblikovala pa prakfiéna uporaba. Prenos v Jjetju, prodaji in izvozu. Ceprav gre za izvozni seminar,
prakso je tisto, kar je kjjuéno in predstavija zmagovaino se pridobi ogromno znanja, ki se ga uporablja pri
kombinacijo in femu bi moral slediti sleherni »miadi« pro- samem poslovanju podjetja, tudi na domacem trgu.
fesionalec, ne glede na poloZaj in funkcijo v podjetju.« Z eno besedo: odlicnol«

Aleksej Metelko, Ferroérialié d. o. o. Nastja Uranc, UR-NA d. o. o.

SPIRIT 5
ikﬁ?&(ﬁ””‘\w IZVOZNO OKNO /A

Akfivnost financirana s strani Ministrstva za gospodarski razvoj in tehnologijo Republike Slovenije.



9. TEDEN OBRTI IN PODJETNISTVA NA LOSKEM — TOP 2015

Ceprav je nagajalo vreme,
organizatorji zadovoljni

00Z Skofja Loka je v sodelovanju z Razvojno agencijo Sora, d. o. o., in ob finanéni podpori
ob¢in Gorenja vas-Poljane, Skofja Loka, Ziri in Zelezniki v ¢asu od 16. do 23. maja 2015 ponovno
pripravila bogat program dogodkov, ki so se zvrstili v okviru Ze 9. Tedna obrti in podjetnistva na

Loskem — TOP 2015,

»
al tokratnega programa nismo uspe-

li izvesti v celoti, saj nam je pri kar
dveh dogodkih ponagajalo vreme. Tako
zal nismo izvedli tradicionalnega poho-
da obrtnikov in podjetnikov, prav tako
pa smo morali delno spremeniti pro-
gram zaklju¢nega dogodka — Podjetni-
Ske trznice.

V ponedeljek, 18. maja, so domacini,
ki razmisljajo o samostojni podjetniski
poti, na skupinskem svetovanju prejeli
informacije o moznih oblikah za opra-
vljanje dejavnosti, o izbiri imena, sedeza
in dejavnosti podjetja, kak3ni so pogoji
za opravljanje dejavnosti in postopek
registracije podjetja, seznanjeni so bili
z moznostmi pridobitve finanénih sred-
stev, predstavljeno pa je bilo tudi pod-
porno okolje za podjetnistvo na Loskem.
Svetovanja se je udeleZilo 15 bodocih
podjetnikov.

TOP dogodek je bilo torkovo preda-
vanje Anje Kriznik TomaZin z naslovom
»Kako komunicirati z ljudmi z drugega
planetal«. Predavateljica je 170 ude-
lezencem povedala, kako nasa lastna
motivacija in vrednote vplivajo na nase
vedenje, zakaj in kako smo si ljudje raz-
licni, kaj motivira druge in kaj vpliva na
njihovo vedenje ter podala informacije
o teoriji zavedanja odnosov in moznosti
izbire v Zivljenju.

Precej pozornosti obrtnikov in pod-
jetnikov, ki se spogledujejo s Siritvijo
poslovanja na avstrijski trg, je pritegnilo
predavanje »Cezmejno opravljanje sto-
ritev v Avstriji«. Predavateljica Zdenka
Bedekovi¢, svetovalka specialistka iz
0ZS, je 47 udeleZencev seznanila z re-
guliranimi in nereguliranimi dejavnost-
mi v Avstriji, postopkom prijave storitev
za podjetja, ki Zelijo opravljati cezmej-

no storitev, potrebno dokumentacijo
za prijavo delavcev, z zavarovalnimi
osnovami ter placilom delavcev, poda-
la je informacije o gradbenem skladu,
pridobitvi avstrijske davéne stevilke ter
jih seznanila z novostmi, ki veljajo od 1.
januarja 2015 dalje. Ob zaklju¢ku preda-
vanja je podala e nekaj prakticnih pri-
merov iz prakse in prisotne opozorila na
pasti, na katere morajo kot delodajalci
paziti pri opravljanju storitev.

Isti dan je potekala tudi delavnica
z naslovom »Spoznajte 3D print«. Ude-
leZzenci so spoznali trende na podrocju
3D tiskalnikov, kaksna je pot od ideje do
natisnjenega modela, predstavljeni so
bili prakti¢ni primeri modeliranja, pri-
prave na 3D in 3D tisk na slovenskem
odprtokodnem 3D tiskalniku.

Zaradi slabe vremenske napovedi
pa je bil program Podjetniske trznice, ki
bi moral potekati 23. maja, delno spre-

§ -

[ —

Nagrajeni dijaki v druzbi predstavnikov OOZ Skofia Loka in podjetja Tri krone.

Uros Jenko, predsednik Sekcije lesarjev pri 00Z
Skofja Loka.

menjen. Tako Zal ni bilo predstavitve
obrtnikov in podjetnikov na stojnicah,
pripravili pa so sklepno prireditev, na
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kateri so bile podeljene denarne nagra-
de najbolj kreativnim dijakom Solskega
centra Skofja Loka. Potekal je tudi dan
odprtih vrat Inkubator in coworking
centra Lokomotiva, izvedena je bila de-
lavnica »lskanje zaposlitve v EU in pri-
prava ucinkovitega Zivljenjepisa«, celo-
tno dopoldne si je bilo moZno ogledati
razstavo dijakov in studentov Solskega
centra Skofja Loka ter fotografsko raz-
stavo »Obrtniski poklici«, od 12. do 1s.
ure pa so Skofjo Loko obiskala tudi sta-
rodobna vozila v organizaciji Drustva
starodobnih vozil Kamnik.

002 spet nagradila dijake SC
Skofja Loka

V okviru TOP-a Solski center Skofja
Loka Ze vrsto let pripravi razstavo izdel-
kov dijakov Srednje 3ole za lesarstvo in
Srednje Sole za strojnistvo. Najbolj krea-
tivnim dijakom 0OZ Skofja Loka podeli
denarne nagrade, podjetje Tri krone pa
jim podeli 5e posebno nagrado za ino-
vativnost.

Nagrade v skupnem znesku 2.000
evrov so si razdelili dijaki za izdelke, ki
sta jih najbolje ocenili obe strokovni ko-
misiji.

Uros Jenko, predsednik Sekcije lesar-
jev pri 00Z Skofja Loka, ki je vodil stro-
kovno komisijo, ki je ocenjevala izdelke
dijakov lesne 3ole, je bil sicer zadovoljen
z videnim na razstavi, poudaril pa je,
da so s kolegi — poleg njega so izdel-
ke ocenjevali 3e Matjaz Oblak, Matija
Hirsenfelder, Bostjan Jezersek (vsi trije
obrtniki) in Janez Beli¢ s Srednje ole za
lesarstvo — tokrat pogresali nekaj ino-
vativnosti v samih izdelkih. Na podlagi
skupne ocene je komisija 200 evrov za
3. mesto podelila Klemnu Buhu za izde-
lavo stola, 300 evrov za 2. mesto Blazu
Jesenku za gugalnik, prvo nagrado v vi-
Sini 500 evrov pa je za izdelavo postelje
prejel Blaz Ahacic.

[ lzrac
_-_

Prvo nagrado med dijaki lesarji si je zasluZil Blaz Ahati¢ za izdelavo postelje.

Kot je povedal Uro3 Jenko, se je to-
vrstno sodelovanje s 3olo zacelo pred
sedmimi leti prav na njegovo pobudo.
Clani loske sekcije lesarjev na ta nacin
spodbujajo in motivirajo bodoce kolege,
hkrati pa poskrbijo za promocijo poklica
tudi v Sirsi javnosti.

Clani sekcije lesarjev, ki tudi sicer
redno in dobro sodelujejo s Srednjo
3olo za lesarstvo, so izjemno povezani
in aktivni. Formalno se srecajo Stirikrat
na leto, najbolje obiskano pa je, kot je
povedal predsednik Jenko, prvo sre¢anje
po poletnih dopustih, ko se Ze tradici-
onalno dobijo na Blego3u. Poleg tega
imajo Se razliéna sre€anja s proizvajalci
in ponudniki strojev in opreme, ki jim
pripravijo delavnice in predstavitve no-
vosti.

Nekoliko manj kot lesenih je bilo
na razstavi izdelkov dijakov strojnistva.
Ne glede na to so tudi njim 3le denarne
nagrade. Na podlagi ocen strokovne ko-
misije v sestavi Roman Jenko in Tomaz
Mlakar iz 00Z Skofja Loka ter Alojzij Ko-
kalj s Srednje 3ole za strojnistvo, sta si 3.

Anja Kriznik Tomazin je pritegnila ve¢ kot 170
poslusalcev.

mesto in 200 evrov razdelila Miha Cerin
za izdelavo $aha in Zan Luzar za izde-
lavo multikopterja, nagrado 300 evrov
za 2. mesto je prejel Matic Oblak za ob-
novo vozila Zastava 101 (skala 55, letnik
1985), prvo nagrado v visini 500 evrov
pa Miha Cugelj za hidravli¢no stiskalni-
co. Posebno nagrado za inovativnost v
visini 200 evrov pa je podjetje Tri krone
iz Skofje Loke podelilo Stefanu Kozjeku
za snezni plug.

PETRA DOLENC, EvA MIHELIC

naj si svoj prihranek
tor ugodnosti najdete na: mozalkPOdjetn|h.S|Ika|kUIator

Sami preverite koliko lahko privarcujete na leto!
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SEZANA

Projekt Transarmon -
pomoc podjetjem, ki poslujejo cez mejo

Nedavno se je koncal cezmejni projekt Transarmon. Na zakljucni konferenci so bili predstavljeni
glavni rezultati projekta in izsledki s poudarkom na razlikah v zakonodaji na podrodjih, ki so bila
skozi projekt analizirana in obravnavana.

Namen cezmejnega evropskega pro-
jekta Transarmon, ki je bil sofinan-
ciran v okviru ¢ezmejnega sodelovanja
Slovenija-ltalija 2007-2013, je bil uskla-
jevanje zakonodaje v korist ¢ezmejnih
malih in srednjih podjetij na podro¢ju hi-
giene in varnosti zivil (HACCP), varnosti
pri delu, okoljevarstvenih ureditev, dav¢-
nih ureditev in mobilnosti delovne sile.

Vodilni partner projekta, ki se je zacel
izvajati leta 201, vrednost projekta pa je
bila skoraj 800 tiso¢ evrov, je Slovensko
deZelno gospodarsko zdruzenje iz Trsta.
Partnerji v projektu so stevilne zbornice
in organizacije iz Italije, s slovenske stra-
ni obmejne obmocne obrtno-podijetni-
ke zbornice Ajdovscina, Nova Gorica in
SeZana ter Obrtno-podjetniska zbornica
Slovenije, sodelovala pa je tudi Obmoc-
na gospodarska zbornica za Severno
Primorsko. Cilj projekta je bil pomagati
slovenskim in italijanskim podjetjem, ki
Zelijo ali Ze ¢ezmejno poslujejo.

V ta namen je bilo v okviru projekta
analiziranih pet prej omenjenih podrocij,
zbrane so bile informacije in izkusnje

podjetij, ki ze ¢ezmejno poslujejo in so
se Ze srecala s tezavami na teh podro-
¢jih. Izdelani so bili Stirje prirocniki. Dva
prirocnika v italijanskem jeziku vsebuje-
ta popis slovenske zakonodaje in popis
obveznosti za podjetja iz Italije, ki priha-
jajo na slovenski trg, dva priroénika pa
sta iz8la v slovenskem jeziku z vsebino
italijanske zakonodaje in s popisom ob-
veznosti za slovenska podjetja, ki vstopa-
jo na italijanski trg.

V okviru projekta je bila izdelana tudi
dvojezi¢na spletna stran www.transar-
mon-ita-slo.eu, kjer je objavljena zako-
nodaja in popis obveznosti, baza podat-
kov o podjetjih, ki so zainteresirana za
cezmejno poslovanje, ter druge koristne
informacije o ¢ezmejnem delovanju in o
projektu samem.

Kje in kaksne so dejanske razlike
med slovensko in italijansko zakonoda-
jo in ureditvijo posameznih podrogjih
obeh drzav, so si predstavniki podjetij in
sodelujocih partnerjev ogledali na dveh
Studijskih obiskih. V okviru teh obiskov
je bilo skozi ogled gradbisca, gostinskih
obratov in podjetij prikazano, kaksne
zahteve se pricakujejo od podijetij, ki pri-
dejo opravljat storitev v eno ali drugo
drzavo, in kaksne so njihove izkusnje pri
cezmejnem poslovanju. Vkljuceni so bili
tudi in3pektorji s slovenske in italijanske
strani.

Projektni partnerji so prepricani, da
so rezultati projekta Transarmon zelo
dobri, konkretni in da bodo podjetnikom
pri cezmejnem poslovanju v pomoc. Slo-

Kje in kaksne so dejanske razlike med slovensko in
italijansko zakonodajo in ureditvijo posameznih
podrocjih obeh drZav, so si predstavniki podjetij in
sodelujocih partnerjev ogledali na dveh Studijskih
obiskih.

Na zakljucni konferenci projekta Transarmon so bili
predstavljeni rezultati projekta, poleg tega pa je bilo
slisati tudi vec pozitivnih ocen in mnenj o projektu.

venski podjetnik se lahko, e preden se
pogaja za posel v Italiji ali nasprotno, v
grobem seznani, na kaksne obveznosti
mora racunati in kaksne administrativne
zahteve mora dodatno izpolniti v eni ali
drugi drzavi.

Na zakljuéni konferenci so bili pred-
stavljeni rezultati projekta, poleg tega pa
je bilo slisati tudi vec¢ pozitivnih ocen in
mnenj o projektu, tudi s strani predstav-
nikov Sluzbe vlade za razvoj in evropsko
kohezijsko politiko. Parterji so izrazili Ze-
ljo in enotno stalis¢e, da bi projekt v novi
financni perspektivi dobil nadgradnjo.

MARDA ROGAN SIK,
SLIKI: ARHIV OOZ SEZANA

58 obrtNik junij 2015



HUMANITARNA AKCUA

Pozar popolnoma unicil delavnici dveh obrtnikov

Na zacletku maja je velik poZar v Lokrovcu pri Celju unicil delavnici dveh obrtnikov. Ustanova
za humanitarno pomoc obrtnikom in OOZ Celje sta v pomo¢ prizadetima obrtnikoma sproZili
humanitarno akcijo zbiranja sredstev, da bi oba lahko kar najhitreje spet zacela delati.

Mizarju Doréiju Malgaju je pozar, ki
je 5. maja kmalu po 18. uri izbruh-
nil na ve¢jem gospodarskem objektu v

PRISPEVKI ZA POMOC CELJISKIMA OBRTNIKOMA SE
ZBIRAJO NA RACUNU USTANOVE ZA HUMANITARNO

Lokrovcu pri Celju, zgorela delavnica, v
njej pa stroji, naprave, orodje in zaloga
lesa. V trenutku je ostal brez vsega, saj je
objekt pogorel do tal, resiti pa so uspeli
le nekaj manjse opreme in orodja. Zgo-
rela je tudi zaloga lesa, ki je bila name-
njena za proizvodnjo lesenih predalov za
kopalnice in kuhinje za poslovnega par-
tnerja, na katerega je bil Malgaj pogod-
beno vezan. Neuradno naj bi bilo $kode
med 200 in 300 tiso¢ evri. Glede na to,
da ima Malgaj neizpolnjene pogodbene
obveznosti, ki bi jih nadvse rad izpolnil
in se tako z lastnim delom postavil nazaj
na noge, pravi, da bi bil hvalezen tudi za
pomoc pri iskanju zacasne delavnice ter
strojev in pripomockov za delo.

V istem objektu je imel delavnico
tudi kovinar Srecko Jug, ki mu je ogenj
prav tako unicil vse stroje in naprave,
ki so bili v njej. Tudi Jug je ostal brez
ustreznih prostorov za nadaljevanje pro-
izvodnje, brez materiala in sredstev za
delo, kar mu onemogoca izpolnjevanje
pogodbenih obveznosti. On visino skode
ocenjuje na okrog 40 tisoc evrov.

POMOC OBRTNIKOM:

Na pobudo OOZ Celje je Ustanova
za humanitarno pomo¢ za oba obrtni-
ka sproZila humanitarno akcijo zbiranja
prostovoljnih prispevkov in jima tako
pomaga pri ponovnem zagonu dejav-
nosti ter nadaljevanju dela. Obrtnike in
podjetnike pozivajo, da pomagajo po
svojih moceh, za kar se jim Ze vnaprej
zahvaljujejo.

EVA MIHELIE

OOZ SE AKTIVNO

VKLJUCUJE V RAZVO)

SAVINJSKE REGIJE
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LIUTOMER Vskladu s sprejetim programom dela

za letosnje leto je odbor za Sport
° ° ° in rekreacijo pri OOZ Ljutomer pripravil
REkreatlvnO kOIesa rjenje tradicionalno  kolesarjenje, namenjeno
¢lanom zbornice, njihovim druzinam, po-
slovnim partnerjem, prijateljem in znan-
cem. Priljubljene rekreativne dejavnosti
se je udelezilo 75 kolesarjev, med njimi
tudi poslanec Drzavnega zbora RS in nek-
danji Zupan Obcine Ljutomer Franc Jursa,
direktor obcinske uprave Tomislav Zrinski
in direktor ZV Maribor, poslovne enote
Pomurje Jozef Benkovic. Po prijetnem ju-
tranjem druZenju pri zadruinem domu
na Cvenu in zajtrku, ki ga je pripravila
¢lanica OOZ Ljutomer Adrijana Kukolj, je
kolesarska pot vodila do reke Mure in pre-
hod z brodom v Beltince ter naprej skozi
Bratonce do VerZeja in Krapja, znova na
Cven. Med potjo se je karavana veckrat
ustavila in okrepcala, ogledala pa si je
tudi nastop dresiranih psov Slovenske
policije. Udelezence je s kosilom pricakal
Manfred Vreca, gostinec iz Krizevcev.
Priljubljene rekreativne dejavnosti se je udelezilo 75 kolesarjev. Niko So3TARIE

MARIBOR

Podravski gostinci z Binetom Volcicem

bmocna obrtno-podjetniska zbornica Mari-

bor je sredi maja za clane sekcij gostincev
007 iz Podravja organizirala kuharsko delavni-
co z Binetom Volcicem, znanim kuharskim stro-
kovnjakom in priljubljenim televizijskim $efom
iz oddaje Gostilna isce sefa. Delavnice o pravilni
pripravi mesa in omak se je v novih prostorih
Visje 3ole za gostinstvo in turizem Maribor ude-
lezilo 20 podravskih gostincev. Bine Volcic se je
ob pomod¢i asistenta Tilna in studenta Domna
hitro sukal po kuhinjskem parketu in kuhal iz-
redno zbrano ter pokazal veliko preciznosti in
spretnosti. Po dobrih Stirih urah je bilo pripra-
vljenih 6 mesnih jedi, od medaljonov svinske ri-
bice v pr3utu, ocvrtih pis¢ancjih kra¢ do pecenih
racjih prsi in srninega hrbta, vsaka s posebno
omako in prilogo. In udelezenci so zatrdili, da ni
samo prijetno disalo, temve¢ je bilo tudi nadvse
okusno, predvsem pa poucno in odliéno izve-
deno, ter da bodo pridobljeno znanje s pridom
uporabili v kuhinjah svojih gostiln v Podravju.

Delavnica je navdusila gostince, saj je kuharski strokovnjak Bine Volcic ob predstavitvi bazicnega
kuharskega znanja in tehnik, ki jih najbolj potrebujejo kuharji iz zasebnih gostiln, razkril stevilne
BREDA MALENSEK  kuharske skrivnosti in drobne zvijale pri pripravi posameznih mesnih jedi.
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LOGATEC

Nujna medicinska pomoc¢ mora ostati

nespremenjena!

Ljudi je strah. S spremembami, ki jih predvideva predlog pravilnika o sluzbi nujne medicinske
pomoci, se vracamo v cas pred 2. svetovno vojno. Ker je gospodarstvo tisto, ki servisira javne
sluzbe, Zeli imeti vpliv tudi na to, kako se razporeja denar, zato OOZ Logatec od Ministrstva za
zdravje RS zahteva, da se v Logatcu ohrani nujna medicinska pomoc z zdravnikom 24 ur na dan
in $e naprej omogoca pravocasno reSevanje Zivljenj vseh prebivalcev.

prila 2015 je bila strokovna in $ir3a

javnost seznanjena s predlaganimi
spremembami Pravilnika o sluzbi nujne
medicinske pomoci, ki ga je pripravilo Mi-
nistrstvo za zdravje RS. Spremembe nacr-
tujejo okrnitev nujne medicinske pomoci
(v nadaljevanju NMP) tudi v Logatcu. Na
te spremembe so se Ze odzvali predstav-
niki logaskega zdravstvenega doma in
obcine, ustanovljena je bila civilna inici-
ativa, vsem pa je bilo skupno to, da ne
podpirajo predlagane reorganizacije se-
danjih enot nujne medicinske pomodi, ki
ob¢anom zagotavlja hitre in kakovostne
zdravstvene storitve.

Nov pravilnik predvideva, da bi imeli v
Logatcu za vikende in praznike dezurnega
zdravnika le za osem ur, akutne bolnike pa
bi v preostalem ¢asu vozili v Postojno, kjer
zakljucku dvoletnega prehodnega obdobja
od 20.00 do 7.00 naslednjega dne v Lo-
gatcu ne bi bilo deZurnega zdravnika, ki bi
obravnaval Zivljenjsko ogrozene ali akutno
obolele. V Zivljenjsko ogrozajocih primerih
bi zdravnik na logasko obmocje prihajal iz
Postojne, s tem pa se bodo dostopni casi
ob idealnih cestnoprometnih razmerah
podalj3ali za najmanj 18 do 19 minut.

Temu ostro nasprotujejo tudi obrtniki
in podjetniki, zdruzeni v OOZ Logatec, in
ob tem poudarjajo:

- NMP v Logatcu so postopno in pre-
misljeno zadnijih 20 let gradili tudi obrtni-
ki in podjetniki. Leta 1995 so pod okriljem
00Z Logatec uspesno izvedli dobrodelno
akcijo »Prvih 15 minut« za nakup takrat
najsodobnejsega redevalnega - reani-
macijskega vozila v Sloveniji, seveda, za
logaski zdravstveni dom. Akcija je prite-
gnila 261 obrtnikov, osem zasebnih pod-

jetnikov, mnogo drugih ljudi in podjetij,
ki so darovali 16 milijonov tolarjev ter
naredili prvi korak k popolni vzpostavitvi
NMP leta 1998.

— Obrtniki in podjetniki morajo kot
delodajalci zagotavljati varnost in zdravje
svojih delavcev pri delu ter drugih oseb, ki
so navzoce v delovnem procesu ter izvajati
Stevilne ukrepe za povecanje standardov
varnosti in zdravja. Z ukinitvijo dobro delu-
joc¢e NMP pa drzava zniZuje standarde jav-
nega zdravstva, namesto, da bi jih krepila.

-Ce gospodarstvo v drzavi raste, mo-
ramo tudi zdravstvene standarde visati,
ne pa jih nizati. Glede na to, da zazna-
vamo gospodarsko rast in rast stevila no-
voustanovljenih podjetij ter priseljevanje
prebivalcev v Logatec, bi rabili tudi v pri-
hodnje kakovostne in hitre storitve NMP.

- Konkurenénost obrtnih con v ob¢ini
se prav tako meri po tem, kako je ure-
jena zdravniska sluzba, ukinitev sedanje
organiziranosti NMP pa zagotovo ne bo
prispevala k temu.

Izjemno visoko raven kakovosti obsto-
jecih storitev nujne medicinske pomo¢i v
Logatcu je pohvalil Zupan Berto Menard,
ki je poudaril, da se obcina nahaja na po-
membnem sticicu cest iz Sestih razlicnih
smeri, ki skupno obsegajo kar 800 km dr-
zavnih in obcinskih cest. »Lahko se zgodi
tudi ulica, a e vedno verjamem, da bo
zmagala strokovna modrost,« je zakljudil
Zupan.

Po besedah specialistke splosne me-
dicine Katarine Turk, ki Ze 30 let dela na
podrocju NMP v logaskem zdravstvenem
domu, se s predlaganim pravilnikom vra-
¢amo v cas pred 2. svetovno vojno, direk-
torici tamkajsnjega zdravstvenega doma
mag. Mateji Kunc pa ni jasno, kaj bo z vso

opremo, ki so jo vsa ta leta posodabljali in
dokupovali, ter kaj bo s strokovno uspo-
sobljenim osebjem.

Na izredni seji upravnega odbora OOZ
Logatec, na kateri so poleg Ze omenjenih
sodelovali 3e komandirka Policijske po-
staje Logatec Majda Nagode, poveljnik
Gasilske zveze Logatec Anton Artac in
Lado Koren¢ iz PGD Dolnji Logatec, sta
tako predsednik OZS Branko Meh kot tudi
predsednik OOZ Logatec Bogdan Oblak
poudarila, da je »gospodarstvo tisto, ki
servisira javne sluzbe, zato Zeli imeti vpliv
tudi na to, kako se razporeja denar. Pod-
jetniki in obrtniki zato podpiramo le iz-
gradnjo in zagon urgentnih centrov. Preo-
stala nujna medicinska pomog, ki jo sedaj
izvajajo zdravstveni domovi, mora ostati
nespremenjena.« Zbrani so izrazili apel
pristojnim, da predlaganega pravilnika
ne sprejmejo, saj predlagane spremembe
prinasajo tako skodo za zdravje ljudi kot
tudi onemogocajo gospodarski razvoj.

Poleg tega OOZ Logatec od Ministr-
stva za zdravje RS zahteva, da se ohrani
nujna medicinska pomo¢ z zdravnikom v
Logatcu 24 ur dnevno in 3e naprej omo-
goca pravocasno reSevanje Zivljenj vseh
prebivalcev. Njihova prizadevanja podpira
tudi OZS, saj se ne strinja s predlaganimi
spremembami pravilnika o sluzbi nujne
medicinske pomoci. OZS poudarja 3e, da
drzava z ukinitvijo nujne medicinske po-
modi, ki sicer dobro deluje in je tudi nuj-
no potrebna, predvsem na bolj oddaljenih
mestih, na podeZelju, znizuje standarde
javnega zdravstva, namesto da bi jih kre-
pila. Prav tako predlagana ureditev vodi
v neenakost drzavljanov pri dostopu do
zdravstvenih storitev.

0000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000¢
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33. REVIJA OBRTNISKIH PEVSKIH ZBOROV

Na Gorenjskem je (bilo) fletno

V Kranju so se namrec na zacetku minulega meseca zbrali obrtniski pevski zbori in se druzili ob
slovenski narodni in umetni glasbi, pa tudi kak$na tuja je bila vmes. Za konec pa so druzno zapeli
Se dobro znano Na Gorenjskem je fletno.

Na leto3nji reviji je sodelovalo sedem
zasedb, po sestavi precej razli¢nih, a
se je iz vseh nastopov dalo ¢utiti njihovo
ljubezen do petja in poustvarjanja sloven-
ske in tuje zborovske glasbe.

Led so prebili pevci Obrtniskega me-
Sanega pevskega zbora Notranjska, ki ga
Ze vrsto let vodi Janez Gostisa. Zbor, ki
so ga pred osemindvajsetimi leti ustano-
vila obrtna zdruzenja petih sosednjih ob-
¢in - Vrhnike, Logatca, Cerknice, Postojne
in Idrije -, je v 440 nastopih prekriZaril
Slovenijo, gostoval v sosednjih dezelah in
posnel dve zgo3cenki.

Zacetki Obrtniskega moskega pevske-
ga zbora Obrtnik Slovenska Bistrica sega-
jo v leto 1979, ko so se prvi pevci s Spo-
dnje Polskave zbrali in zaceli prepevati in
nastopati na razli¢nih prireditvah. Na po-
budo obrtnika Avgusta Bratesa je pokro-
viteljstvo nad zborom prevzela OOZ Slo-
venska Bistrica, katere predsednik Milan
Skrbis je tudi spremljal njihov letosnji na-
stop v Kranju. Vecina pevcev omenjenega
zbora je prejemnikov zlatih Gallusovih
priznanj, prof. Nevenka Gril Hamersak, ki
vodi zbor, pa je za svoje delo prejela tudi
najvisje obcinsko priznanje.

Tretji so na oder stopili pevci Obrtni-
Skega moskega pevskega zbora Radomlje,

ki neprekinjeno deluje ze 45 let. V zboru,
ki ga vodi Primoz Leskovec, so povezani
pevci iz Radomelj in okoliskih krajev, nji-
hov repertoar pa obsega dela slovenskih
in tujih avtorjev razlicnih zanrov.

Na reviji obrtniskih pevskih zborov je
sodeloval tudi Me3ani pevski zbor Ladko
Korosec Zagorje ob Savi, tokrat Ze 3est-
najstic. Zbor, ki ga zadnja tri leta vodi Ur-
$ka Magdalena Luzar, je bil ustanovljen
leta 1996 in Ze 15 let sodeluje z OOZ Za-
gorje ob Savi.

Nastopajocim se je pridruZil tudi Obr-
tniski moski pevski zbor Smarje pri Jel3ah,
ki deluje 14 let, vodi pa ga Franci Plohl.
Njihov repertoar obsega renesancne, ba-
rocne, ljudske in umetne pesmi. Gostovali
so tudi ze v Angliji, Kanadi in Ameriki in
posneli tiri zgo3cenke.

Tudi v Selnici je zborovsko petje Ze od
nekdaj tradicija. Ljubezen do petja je bil
vzrok za ustanovitev Obrtniskega moske-
ga pevskega zbora KD Pavza Selnica ob
Dravi leta 1982. Zbor, ki ga vodi Gregor
Zavec, sestavljajo ljubiteljski pevci, ki z
veseljem poleg ljudskih pesmi pojejo tudi
zahtevnejse avtorske skladbe, in sicer re-
nesanéne, nabozne in ¢rnsko-duhovne.

Program so sklenili gostitelji, Dru-
Stvo obrtniski pevski zbor Kranj, ki delu-

je ze od leta 1981. Ustanovljen je bil na
pobudo nekaterih pevcev obrtnikov, ki so
prepevali v takratnem obrtniskem zboru
Enakost Kranj. Vsako leto organizirajo ve¢
tematskih koncertov, redno pa se udele-
Zujejo preglednih obcinskih pevskih revij.
Zbor, ki ga vodi Marko Zavrsnik, sodeluje
tudi z zamejskimi zbori iz Italije, Avstrije
in Hrvaske.

Ob petju omenjenih zborov na leto-
Snji reviji je uzival tudi podpredsednik
obrtno-podjetniske zbornice Franc Novak,
ki je posebej poudaril pomen povezova-
nja obrtnikov in zdruZevanja za dosego
svojih prizadevanj. »Petje, ki ga obrtniki
v svojih vrstah gojijo Ze leta, je zagotovo
ena od dejavnosti, ki najbolj povezuje,«
je Se dodal in pevcem zagotovil podporo
obrtno-podjetniske zbornice tudi v priho-
dnje. Zbrane je pozdravil tudi predsednik
00Z Kranj Ludvik Kav¢ic, ki se je zahvalil
nastopajocim ter izrazil spostovanje do
obrtnikov — pevcev, ki del svojega proste-
ga Casa, ki ga Ze tako ali tako ni veliko,
namenjajo druzenju ob petju in ohranja-
nju lepe slovenske pesmi.

Ob koncu se je predsednik Drustva
obrtniski pevski zbor Kranj Boris Jez za-
hvalil vsem, ki so omogocili revijo: Srednji
ekonomski, storitveni in gradbeni 3ol
Kranj, Drustvu obrtnikov Kranj, Obmocni
obrtno-podjetniski zbornici Kranj, Obr-
tno-podjetniski zbornici Slovenije, Gostil-
ni Kot, Orodjarstvu Kavc¢i¢, Slap, d. o. o,
Kogras, d. o. 0., Bojani Zaberl s. p. in Ob-
mocni izpostavi Kranj Javnega sklada Re-
publike Slovenije za kulturne dejavnosti.

Obrtniski pevski zbori se bodo na 34.
reviji srecali 28. maja prihodnje leto v Lo-
gatcu.

Udelezenci letosnje revije obrtniskih pevskih zborov so
ob koncu pod vodstvom Marka Zavrsnika zapeli Na
Gorenjskem je fletno.
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Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije ostro obsoja dejanja
organov vodenja in nadzora ter predsednika OOZ Koper Slavka
Vizintina in sekretarke Elide Laginja ter graja neaktivnost nad-
zornega odbora OOZ Koper, katerega ena izmed treh klju¢nih
nalog je tudi nadzor nad izvajanjem dolo¢b statuta.

OOZ Koper je ze v mesecu decembru na Upravni odbor
Obrtno-podjetniske zbornice Slovenije (UO OZS) naslovila
prosnjo za podajo soglasja k spremembam statuta glede nacina
volitev predsednika zbornice na OOZ Koper, pri ¢emer naj bi
predsednika zbornice volili ¢lani neposredno in ne ve¢ skups¢i-
na, kot je dolo¢eno po trenutno veljavnem statutu OOZ Koper.
UO OZS je v mesecu januarju sklenil, da soglasja k predlaganim
spremembam ne poda, ker niso v skladu s statutom OZS, po
katerem predsednika zbornice voli skup$¢ina. Po pritozbi OOZ
Koper zoper navedeni sklep je UO OZS sklenil, da svojega
stali$¢a ne bo spreminjal.

ZA PODJETJA
IN PODJETNIKE

www.aBanka.si | info@abanka.si | Abafon 080 1

UO OZS poudarja, da nikakor ni proti tovrstnemu nadinu
volitev, za katere se zavzema O OZ Koper. Trenutno veljavne
doloc¢be Statuta OZS, ki urejajo volitve predsednika in dolo-
¢ajo, dale-tega voli skupséina, UO OZS ne dovoljujejo, da bi
podal soglasje k predlagani spremembi Statuta O OZ Koper,
ki se nanasa na volitve predsednika.

Pri tem je bilo vodstvu OOZ Koper veckrat predlagano, naj
predlagajo spremembo statuta OZS, in ¢e bi skup$¢ina OZS
tovrstno spremembo sprejela, bi jim lahko UO OZS podal tudi
soglasje k predlaganim spremembam statuta OOZ Koper.

Kljub razli¢nim predvolilnim ravnanjem vodstva OOZ
Koper moramo izpostaviti, da so trenutno v teku predvolilni
postopki, ki temeljijo na neveljavnem statutu.

Navedena ravnanja vodstva OOZ Koper povzrocajo Skodo
ugledu celotnega obrtno-zborni¢nega sistema. Obrtno-
podjetniska zbornica Slovenije vodstvo OOZ Koper $e en-
krat poziva, naj ne izpelje nezakonitih volitev predsednika
zbornice in naj se drzi pravil, ki veljajo za vse v obrtno-zbor-
ni¢nem sistemu.

Polozite
gotovino kar
na bankomatu!

S poslovno kartico BA Maestro lahko
polozite denar na poslovni racun kar na
bankomatu. Sprememba stanja na vasem
poslovnem racunu se zabelezi takoj.

Seznam bankomatov Abanke, ki
omogocajo tovrstne pologe, najdete na
spletni strani www.abanka.si (Kontakt —
Poslovalnice in bankomati).

ABANKA

Banka prijaznib ljudi
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PODJETNO IEXEEER R R YT T Y )

NACINI ZA 1ZBOLISANJE PRODAJNIH REZULTATOV

Né
SO

<aterim
DOSrednik

Prodaja preko posrednikov pomeni, da prodajate preko podjetij, ki pozneje vase izdelke ali storitve
prodajajo naprej podjetjem ali pa koncnemu potrosniku.

Mnoga podjetja se odlocijo svoje pro-
dukte ali storitve prodajati brez lastne
mocne prodajne ekipe. Logicen sklep, do
katerega pridejo, je, da uporabijo druge
prodajne kanale ali drugaéno obliko na-
stopa na koncnih trgih. V praksi se za ta-
ksno obliko prodaje odlocajo podjetja, ki
S0 izvozno naravnana, vendar je tovrsten
prodajni pristop prisoten tudi pri prodaji
na domacem trgu. V prvem primeru je
taksen tip prodaje prisoten, ko so pod-
jetja igralci na tujih trgih, v drugem pa,
ko prodaja poteka na primer v segmentu
Siroke potro3nje.

Tak3en nacin prodaje ni tako enosta-
ven, saj se podjetja srecujejo z mnogi=
mi izzivi: »Kako povecati prodajo, ko pa
ne zmoremo napovedati rasti trga, kako
naj povecujemo prodajni rezultat, ko pa
ne poznamo potreb in zahtev konénih
kupcev, kako naj povecujemo prodajni
rezultat, ko pa nam na3 “kupec” blokira
dostop do informacij s trga, kako vplivati
na prodajni rezultat, ko pa nas “kupec”
uporablja in prodaja tudi konkurenéne
znamke itd.«

Da, pogosto je problem, da posredni-
ke razumemo kot “kupce”. A to v resnici
niso. So nasi distributerji, partnerji, zu-
nanja prodajna ekipa, razvojni partnerji.

Lahko jih oznacite za kar koli drugega,
kot pa za vasega kupcal!

Pogosto govorimo tudi o razlicnih
oblikah zastopanja nasega podjetja. To
“zastopanje” pa je odvisno od notranjih
zahtev v podjetju in specifiénosti posre-
dnika na njegovem trgu. V praksi se tako
pojavljajo razli¢ne oblike zastopanja (ali
posrednistva), ki so si razlicne glede na
naravo in vsebino sodelovanja. Govori-
mo o nasih “kupcih”, ki z nami sodelu-
jejo kot distributerji, agenti, hcerinske
druzbe, licencni partnerji.

Ko se sprasujemo, kako povecati pro-
dajni rezultat, se v praksi izkaze, da lah-
ko Ze napacna izbira oblike zastopstva
onemogoca razvoj na prodajnih trgih.

= - Pomislite na “poroko”.

= - Obravnavajte jih kot
partnerja in ne kot kupca.

= -V mislih imejte maraton.

Ze pri izbiri oblike posrednistva, ko
izbirate najprimernejSega partnerja, ki

bo prodajal vase produkte, pomislite
na kriterije selekcije. Zaradi najboljsih
interesov seveda razmisljate o razvoju
trga, vecanju prodajnega rezultata, rasti
prodajnega deleza na trgu, izpodrivanju
konkurencnih produktov ali storitev itd.

Gotovo je v vasem interesu, da iz-
berete pravega posrednika. Ta naloga je
ena od tezjih, saj morate investirati veli-
ko ¢asa in napora:

- Pri sprejemanju strateske odlocitve
koga izbrati (kako je posrednik usklajen
z nasim poslom, kaksen je njegov trzni
polozaj, ali imajo primerno veliko prodaj-
no ekipo, ali imajo dovolj prodajnih tock,
koliko so zmozni investirati v marketing,
kako dobri so pri zbiranju informacij s
trga itd.).

- Pri obravnavi vasega »prodajnega«
pristopa razmisliti, kako z njimi vzposta-
viti kontakt, pripraviti unikatne tocke
za »prodajo ideje« o distribuciji vasih
produktov ali storitev, pripraviti prodaj-
ne argumente, reference, pozicioniranje
vasega podjetja in prodajnega asorti-
maja, premisliti, kako do njih pristopiti
in kaksno zgodbo o generiranju dodane
vednosti za njihov posel jim predstaviti
(tako imenovani »profit story«).

- In ne nazadnje boste morali imeti
dobro pripravljen predlog in nacin, kako
jih boste zasnubili.
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17,64 %

vec prihodkov prodaje morate
ustvariti, ce posredniku
odobrite samo 3 % popusta na

izhodiscne cene*

Postopek izbire je torej izjemno po-
memben, saj izbirate partnerja na dolgi
rok, s tem pa preprecujete, da bi vas po-
srednik spravil »v kot« med samim so-
delovanjem.

Ce ne izberemo pravega partnerja, se
mnogim podjetjem zgodi, da pridobijo
posrednika le na racun najniZjih cen ali
velikih popustov (seveda zaradi argu-
menta, da bodo s tem posredniki zasluzi-
li ve¢ na racun boljsih marz). Res je tudi,
da je to eno najobcutljivejsih podrocij so-
delovanja ali prodaje preko posrednikov.

Zamislimo si, da prodajate 100 enot
vasega produkta in prodajna cena, ki ste
jo seveda skrbno preracunali, je 1 €. Pri
taksni ceni ustvarjate bruto marzo v visi-
ni 20 %, kar zadovoljivo pokrije stroske,
povezane s produkcijo, in ustvarja mi-
nimalni profit. Ce distributerju odobrite
samo 3 % popusta, bi morali prodati 18 %
ve¢, kar pomeni 118 kosov. Kdo bo kupil
teh 18 kosov ve¢, komu jih boste prodali,
e jih ne boste, kako to vpliva na vaso
profitabilnost?

Formula za

IZzracun

dodatnega popusta/
prodajnih kolicin:

Obravnavajte jih kot
partnerja.

In ne kot kupca! Ce poénemo slednje,
si lahko zapremo vrata za prodajno na-

¢rtovanje. Tvegamo lahko, da ne bomo
imeli pregleda nad kon¢no prodajo, nad
kon¢nim trgom, in ne bomo imeli mo-
Znosti, da vplivamo na prodajne nacrte
nasih partnerjev. Primanjkovalo nam bo
konkretnih informacij o delu nase kon-
kurence na kon¢nem trgu.

S tem izpustimo tudi moznost za re-
alno prodajno rast. In pogosto se tako
pojavi perec vidik dela s posredniki — po-
gajanja o ceni.

Predlagamo vam seveda drugo pot.
Partnerstvo pomeni, da posrednika glo-
boko razumete - vasa naloga je, da po-
magate njim, ce Zelite, da oni pomagajo
vam. Podrogja, ki so pri tem pomembna,
so pomoc posredniku pri prodaji na trgu
(pomoc pri »sell outu«) ter pomoc pri kre-
pitvi trznega polozaja nasega posrednika.

Zato pa moramo dobro poznati in s
posrednikom razpravljati o trzni dinami-
ki (njegov trg, potencial, njegov konku-
ren¢ni polozaj), ucinkovitosti posredni-
kove prodajne ekipe (potrebna pomoc
prodajni ekipi v smislu prodajnih ves¢in,
tehnoloskega in produktnega znanja),
ucinkovitosti marketinskih aktivnosti,
prodajnih procesih ipd. Veliko od teh
stvari je potrebno poceti dovolj pogo-
sto, mnogokrat kar dnevno, da bi dosegli
skupne interese in partnerstvo.

V mislih imejte maraton.

Predvidevajmo, da ste izbrali pravega

partnerja, sodelovanje pa Ze tece. Prodaj-
ni rezultati so na zacetku in seveda si Ze-
lite ustvariti vec.

Ko prodajate preko posrednikov, je
prodajno naértovanje naloga, ki se opra-
vlja konstantno in se nikoli ne konca. Pri
tem morate biti dobro pripravljeni, siste-
maticni in delati rutinsko.

Zakaj maraton? Vsako leto, morda
tudi pogosteje (polletno ali cetrtletno),
je modro implementirati tako imenovani
pregled poslovanja. Ta mora — tako po-
gosto, kot je potrebno — pokriti vsaj tri
pomembna podro¢ja priprave razvojne-
ga nacrta za posrednika ali posrednike
(vsakega posebej):

1. analizo preteklega sodelovanja (na
nivoju rezultata, trga, aktivnosti in ra-
zvoja) z obrisi sodelovanja v naslednjem
obdobju;

2. analizo tekocega poslovanja in na-
¢ine doseganja skupnih ciljev;

3. predlog poslovnih ciljev za nasle-
dnje obdobje (vidik trga, aktivnosti in
rezultata).

Z urejenim procesom izvajanja pre-
gledov poslovanja pravzaprav nenehno
vadite in trenirate, da lahko ostanete v
dobri kondiciji ali pa kondicijo celo po-
vecujete.

Tipicne

W EDELGE
pri prodaji prek
posrednikov:

Mercuri
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PODJETNO

ZASCITA ZNAMK NA TUJIH TRGIH

00 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 ¢

e Nalnol uUstrezen’/

Veliko je slovenskih podjetnikov in obrtnikov, ki dejavnost Sirijo preko slovenskih meja ter svoje
izdelke in storitve nudijo tudi v tujini, posebej na trgih sosednjih in balkanskih drzav. Cetudi

se ozavescenost glede nujnosti zascite znamk zmeraj bolj Siri med podjetniki in obrtniki, pa se
Se vedno pogosto dogaja, da svojih znamk sploh ne zascitijo, jih zascitijo neustrezno ali pa jih
pozabijo zascititi pred vstopom na tuji trg tudi na teh teritorijih.

namko je treba registrirati tudi v

tujini, in sicer 3e preden podjetja s
svojimi izdelki ali storitvami vstopijo na
tuji trg. Le z registracijo znamke si podje-
tja lahko zagotovijo pravico do izkljuéne
uporabe dolocenega znaka za oznaceva-
nje izbranih vrst proizvodov in storitev
ter pravno varstvo pred posnemovalci.

Varstvo oziroma registracija znam-
ke v tujih drzavah se lahko pridobi na
tri nacine, in sicer z nacionalnimi regi-
stracijami znamke v izbranih drzavah, z
registracijo mednarodne znamke za ve¢
drzav hkrati ali pa z registracijo znam-
ke Skupnosti, ki pokriva drzave Evropske
unije. V primeru zas¢ite znamke v vec
tujih drZzavah se po navadi priporoca re-
gistracija mednarodne znamke ali znam-
ke Skupnosti, odvisno od tega, na katere
tuje trge slovensko podjetje namerava
vstopiti s svojimi izdelki ali storitvami.
Poleg tega je treba upostevati tudi, ali
na teh trgih Ze obstajajo kak3ne podob-
ne (ali celo enake) predhodne znamke,
ki bi registracijo znamke in vstop pro-
duktov oziroma storitev pod to znamko
preprecevale. V nadaljevanju tega ¢lanka
bom na kratko predstavila prednosti in
slabosti navedenih moZnosti registracije
znamke v tujih drzavah.

Pred vstopom na tuji trg priporo-
¢am, da se podjetja glede registracije
znamk v tujini posvetujejo z izkusenimi
strokovnjaki, ki bodo predhodno preve-
rili moznosti registracije znamke na po-
sameznih tujih trgih ter bodo glede na
izid taksnega pregleda, glede na same

potrebe in interese podjetja ter glede na
z registracijo povezane stroske podjetju
najbolj svetovali, kateri nacin registracije
znamke v tujini izbrati.

Ena od moinosti registracije znam-
ke v tujini je vloZitev nacionalnih prijav
v posameznih, izbranih drzavah. V tem
primeru je treba nacionalne prijave
znamke vloZiti neposredno pri ustreznih
nacionalnih uradih, v vecini primerov
preko lokalnih zastopnikov za znamke.

Ce zeli podjetje registrirati znamko v
vec tujih drZavah, se nacionalne prijave
znamke predvsem s stroskovnega vidika
po navadi ne izplacajo in je primernejsa
zascita preko mednarodne znamke ali
znamke Skupnosti.

Ce zeli podjetje znamko zascititi v
vec tujih drzavah, je ena od moznosti re-
gistracija mednarodne znamke. Medna-
rodna znamka se v okviru Madridskega
sporazuma o mednarodnem registrira-
nju znamk in protokola k temu sporazu-
mu lahko namre¢ registrira v ve¢ kot 9o
drzavah ¢lanicah tega sporazuma. Med-
nje sodijo skoraj vse evropske driave,
vkljuéno z drzavami nekdanje Jugoslavi-
je, ter nekatere druge neevropske drza-
ve, med katerimi so na primer tudi ZDA,
Kitajska, OAPI (organizacija, ki vkljucuje
17 afriskih drzav) itd. Seznam vseh drzav
¢lanic si lahko ogledate na spletni strani
Svetovne organizacije za intelektualno

lastnino (WIPO) na http://www.wipo.
int/madrid/en/members.

Predpogoj za vlozitev mednarodne
znamke je, da ima prijavitelj mednaro-
dne znamke Ze registrirano (oziroma v
nekaterih drzavah vsaj prijavljeno) slo-
vensko nacionalno znamko, kar pomeni,
da mora prijavitelj najprej v Sloveniji re-
gistrirati (oziroma prijaviti) znamko, na
podlagi katere vloZi tudi mednarodno
prijavo za izbrane drzave ¢lanice madrid-
skega sistema, v katerih Zeli imeti za3¢i-
to znamke.

Ce prijavitelj vlozi prijavo za medna-
rodno znamko v roku Sestih mesecev od
datuma vloZitve slovenske nacionalne
prijave znamke, ki je podlaga za medna-
rodno znamko, lahko uveljavlja predno-
stno pravico. V taksnem primeru WIPO
kot datum registracije znamke sprejme
datum prijave slovenske nacionalne
znamke. Datum prijave je namrec po-
memben v primeru sporov med podob-
nimi znamkami, saj se glede na datum
prijave znamk ugotavlja, katera znamka
velja za predhodno in ima torej varstvo
pred morebitnimi poznejSimi podobnimi
znamkami.

Prijava za mednarodno znamko (kot
tudi za osnovno nacionalno znamko) se
vlozi pri Uradu Republike Slovenije za
intelektualno lastnino, postopek regi-
stracije pa se nadaljuje pri WIPO in pri
pristojnih nacionalnih uradih izbranih
drzav &lanic. Ce znamka ne ustreza zako-
nodaji o registraciji znamk v posamezni
izbrani drzavi ¢lanici, lahko pristojni na-
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cionalni urad sicer zavrne varstvo med-
narodne znamke, vendar le v delu, ki se
nanasa na drzavo doti¢nega nacionalne-
ga urada.

Pri mednarodni znamki gre za Sopek
nacionalnih znamk, ki so med seboj ne-
odvisne, kar pomeni, da se mednarodna
znamka lahko prenese na novega imetni-
ka le za dolocene drZave oziroma se razve-
ljavi ali se njena veljavnost ne podaljsa le
za posamezne drzave. Mednarodna znam-
ka se torej ne tretira kot enotna pravica,
ampak se zasc¢ita znamke v vsaki izmed
designiranih drzav tretira kot posebna
pravica glede na tamkajsnjo zakonoda-
jo. Z registracijo mednarodne znamke je
zascita znamke v vsaki izmed izbranih in
designiranih drzav ¢lanic, kjer mednaro-
dna znamka velja, enaka, kot e bi bila ta
znamka registrirana direktno pri nacional-
nem uradu kot nacionalna znamka.

Cetudi gre pri mednarodni znamki za
Sopek med seboj neodvisnih nacionalnih
znamk, pa je treba opozoriti, da so le-
-te prvih pet let registracije vezane na
veljavnost znamke drzave izvora, torej
na veljavnost nacionalne znamke, ki je
temelj mednarodne znamke. Ce osnov-
na nacionalna znamka v roku prvih petih
let od datuma registracije mednarodne
znamke preneha veljati (na primer zara-
di razveljavitve na podlagi odlo¢be urada
ali sodisca, zaradi nepodaljsanja veljav-
nosti itd.), preneha mednarodna registri-
rana znamka veljati v vseh designiranih
drzavah ¢lanicah. Po preteku tega petle-
tnega roka pa mednarodna znamka po-
stane neodvisna od osnovne nacionalne
znamke.

Prednost mednarodne prijave znam-
ke pred vlaganjem posameznih nacional-
nih prijav je torej predvsem v racionaliza-
ciji postopkov, saj se z eno samo vlogo v
enem jeziku doseZe zas¢ita znamke v ve¢
drzavah. Poleg tega se placa ena sama
pristojbina, ki jo WIPO razdeli med posa-
mezne drZave, in so stroski mednarodne
prijave po navadi tudi nizji od sestevka
stroskov, povezanih s posameznimi naci-
onalnimi prijavami znamke. Tudi podalj-
Sevanje veljavnosti mednarodne znamke
(vsakih 10 let) oziroma morebitni vpisi
sprememb (na primer sprememba ime-
na ali naslova nosilca znamke, omejitev
seznama, vpis licence itd.) se pri medna-

rodni znamki za vse drzave opravijo zno-
traj enega postopka.

Prednost mednarodne prijave znamke
pred vlaganjem posameznih nacionalnih
prijav je predvsem v enotnem postopku,
ki je po navadi tudi strodkovno ugodnejsi
od posameznih nacionalnih prijav.

Prednost mednarodne znamke pred
znamko Skupnosti pa je v tem, da prija-
vitelj poleg drzav Evropske unije (z izje-
mo Malte) lahko v mednarodno znamko
vkljuci tudi druge evropske in neevropske
drzave, ki so del madridskega sistema,

medtem ko je znamka Skupnosti teritori-
alno vezana le na drzave Evropske unije.
Poleg tega gre pri mednarodni znamki za
vec neodvisnih znamk, ki imajo v posame-
znih designiranih drzavah enako varstvo
kot tamkajsnje nacionalne znamke. To
pomeni, da ¢e v eni izmed teh drzav med-
narodna znamka iz katerega koli razloga
preneha veljati, to ne vpliva na veljavnost
mednarodne znamke v drugih designira-
nih drzavah (z iziemo zgoraj omenjene
petletne vezanosti na veljavnost osnovne
nacionalne znamke).

Knjiga dr. Mihe TomazZevica
»Potresno odporne zidane stavbe«

Potresno odporne
zidane stavbe

54,91 EUR
(z ddv)

Vec informacij in narocilo knjige:
Tehnis d.o.o., Linhartova 3
1000 Ljubljana
e-posta: revija@gradbenik.net
tel.: 01/ 430 60 61
gsm: 041 388 721
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Prednost mednarodne znamke pred
znamko Skupnosti je v tem, da si prijavitelj
lahko izbere posamezne drzave madrid-
skega sistema, v katerih bo mednarodna
znamka veljala, pri ¢emer veljavnost med-
narodne znamke v posameznih izbranih de-
signiranih drzavah ni medsebojno odvisna.

Znamka Skupnosti

Ce zeli podjetje zas¢ititi znamke v veé
drZavah hkrati, je poleg registracije med-
narodne znamke mozna tudi registracija
znamke Skupnosti (evropska znamka,
CTM). Znamka Skupnosti je omejena na
teritorij drzav ¢lanic Evropske unije, pri
¢emer je zanjo znacilno nacelo enotno-
sti. To pomeni, da znamka Skupnosti po
uspesni registraciji velja na celotnem ob-
mocju drzav Evropske unije.

Tako kot pri mednarodni znamki se
tudi pri znamki Skupnosti vloZi ena sama
prijava, in sicer neposredno pri Uradu za
harmonizacijo notranjega trga ali pa
preko Urada Republike Slovenije za in-
telektualno lastnino. Znesek pristojbine
za prijavo znamke Skupnosti je nizji pri
elektronski prijavi neposredno pri OHIM.
Prednost znamke Skupnosti je, da se z
eno prijavo pridobi znamka z veljavno-
stjio v vseh drzavah ¢lanicah Evropske
unije. Ce pozneje k Evropski uniji pristo-
pijo nove ¢lanice, velja takSna znamka
tudi na teritoriju novih ¢lanic Evropske
unije, vendar zgolj od datuma vstopa v
Evropsko unijo dalje.

BODITE
VIDNI!
<o

Brezplacni mali oglasi

Clani 0ZS lahko v reviji
Obrtnik objavite svoj
brezplacni mali oglas.
Vec na strani 86.

Enotnost znamki Skupnosti torej
daje 3iroko zadcito za relativno nizko
pristojbino. Na drugi strani pa enotni
znacaj znamke Skupnosti véasih pome-
ni tudi slabost, saj dostikrat onemogoca
registracijo. Da bi registracija uspela, v
nobeni od drzav ¢lanic Evropske unije
ne sme biti ovir za registracijo prija-
vljene znamke (na primer enake ali po-
dobne predhodne znamke). Poleg tega
se znamka Skupnosti zaradi pri prijavi
obstojecih ovir lahko razveljavi tudi na-
knadno po registraciji (na primer z zah-
tevo za razveljavitev ali ni¢nost znamke
Skupnosti). V primeru razveljavitve pa
znamka Skupnosti pade v celoti, torej
v vseh drzavah €lanicah Evropske unije.
Mozna resitev v takSnem primeru je, da
prijavitelj znamko Skupnosti s konverzijo
spremeni v nacionalne prijave v drzavah
¢lanicah Evropske unije, kjer ovire ne ob-
stajajo. S tem se obdrzi datum prijave,
kar je lahko pomembno v primeru spo-
rov z drugimi podobnimi znamkami (saj
predhodne znamke uZivajo varstvo pred
poznejsimi), vendar pa hkrati konverzija
v vse preostale drZave ¢lanice Evropske
unije pomeni precej visok strosek (saj je
treba znamko konvertirati preko lokalnih
zastopnikov in placati pristojbine pri vsa-
kem nacionalnem uradu, kot v primeru
nacionalnih znamk).

Enotnost znamki Skupnosti sicer daje
Siroko zascito za precej nizek strodek v
primerjavi z mednarodno znamko, ven-
dar pa je prav zaradi enotnega znacaja
znamke Skupnosti glede na 3irok nabor
vkljucenih drzav (celotna Evropska unija),
kjer lahko obstajajo ovire za registracijo,
znamko teZje registrirati oziroma lahko
tudi po registraciji zaradi razveljavitve ali
ni¢nosti znamka pade v celoti, torej na
celotnem teritoriju Evropske unije.

Ker pa je treba registrirano znamko
dejansko uporabljati, saj je v primeru pe-
tih let neuporabe znamka ranljiva (lah-
ko se zahteva njena razveljavitev zaradi
neuporabe), predstavlja enotni znacaj
znamke Skupnosti, kar se uporabe tice,
prednost. Znamke Skupnosti namre¢ ni
treba uporabljati v vsaki izmed drzav
¢lanic Evropske unije, temvec zgolj na
preteznem obmoc¢ju, pa je kljub neupo-
rabi v preostalih drzavah ni mogoce raz-
veljaviti.

Nadaljnja prednost znamke Skupno-
sti v nasprotju z mednarodno znamko
je tudi, da ni potrebna predhodna re-
gistracija oziroma prijava nacionalne
znamke, kar pomeni tudi manjsi strosek.
Poleg tega se prijava za znamko Skupno-
sti lahko vlozi tudi v slovenskem jeziku
(medtem ko postopek nato tece v enem
izmed petih uradnih jezikov OHIM-a),
mozna pa je tudi bolj ugodna elektron-
ska prijava. Glede podaljsanja veljavno-
sti in vpisov morebitnih sprememb pri
znamki Skupnosti pa velja enako kot pri
mednarodni znamki in se le-to opravi z
eno samo vlogo.

Pred izbiro zascite znamke
ni odvec povprasati
strokovnjaka

Pri odlocitvi podjetja, na katerega iz-
med zgoraj nastetih moznih nacinov bo
zascitilo svojo znamko pred vstopom na
tuje trge, je v prvi vrsti treba upostevati
potrebe in interese podjetja ter teritorij,
kjer Zeli imeti za3¢iteno znamko, in temu
primerno izbrati najbolj ustrezen nacin
registracije znamke v tujini.

Poleg tega je dobro izbrati tudi stro-
skovno najbolj ugoden postopek. V zve-
zi s tem pa ni dovolj, da se upostevajo
le strodki samega prijavnega postopka
znamke, ampak tudi morebitni stroski v
primeru zapletov pri registraciji znamke
zaradi predhodnih enakih ali podobnih
znamk. Treba je torej izbrati tisti nacin
registracije znamke v tujini, ki je tudi
najmanj rizicen z vidika morebitnih za-
pletov pri sami registraciji in morebitnih
poznejsih sporov s predhodnimi enakimi
ali podobnimi znamkami.

Za izbiro najboljsega nacina regi-
stracije znamke v tujini je torej zelo
priporocljivo, da se podjetje posvetuje z
izkusenimi strokovnjaki s podro¢ja inte-
lektualne lastnine, ki med drugim pred-
hodno izvedejo ustrezne poizvedbe o
razpoloZzljivosti znamke na vsakem trgu
posebej. Na ta nacin se je mozno izogni-
ti nepotrebnim registracijskim zapletom
in sporom, kar se podjetju kljub placilu
za svetovanje in poizvedbe konec koncev
bolj izplaca.

*item
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DRUZBENA OMREZJA

<ako |In lanko

izkoristite tudi vi

V zadnijih letih so tako med uporabniki kot tudi med podjetji
priljubljena razli¢cna druzbena omreZja. Uporabniki na njih igrajo
igrice, ¢vekajo s prijatelji, objavljajo svoja mnenja in razlicne
slike: svoje, svojih otrok in seveda svojega kosila. Tisti bolj Sportni
pa tudi zemljevide svojih tekaskih in drugih podvigov. Vse to so
kmalu zacela bolj ali manj uspesno izkoris¢ati tudi podjetja.

Dejansko so zacela gledati na Facebo-
ok in na druga omreZja kot na neki
medij, ki bo v trenutku resil vse probleme
marketinga, pripeljal v podjetje ogromno
novih kupcev in tako v hipu povecal pro-
dajo. Seveda se to ni zgodilo.

Druzbena omreZja so 3e vedno tukaj
in kar nekaj casa tudi bodo. Nekatera
podjetja jih uspe3no uporabljajo, redki pa
so taksni, ki z njimi uspevajo hitro in na
tak3en nacin, kot se je pricakovalo v pre-
teklosti.

Nujne so redne in kakovostne
objave!

Seveda imajo druibena omrezja -
osredotocili se bomo predvsem na Face-
book, ki je najvedji — veliko prednosti. Kot
prvo je to, da je na njih veliko uporab-
nikov. V Sloveniji je na Facebooku ze 40
% prebivalcev, se pravi dobrih 800.000.
Drugi razlog je ta, da je osnovna upora-
ba, tudi za podjetja, brezplacna. Stran na
Facebooku si lahko postavi vsako, 3e tako
majhno podjetje. Negativna stran pa je
ta, da uspesno upravljanje Facebook stra-
ni zahteva redno ukvarjanje z njo. Nujne
so namrec redne in kakovostne objave.

Ob zacetku bodite pozorni predvsem
na to, kaj si sploh odprete na Facebooku
za predstavitev svojega podjetja. MoZno-
sti imate dve. Lahko odprete osebni profil.
To je profil, ki ga odprete, se predstavite z
imenom in priimkom, nato pa spoprijate-
ljite z ljudmi, ki jih poznate v resni¢cnem
Zivljenju. No, tega za podjetje ne odpirajte.

Za podjetje odprite Facebook stran.
To so strani, ki zbirajo viecke. V Sloveniji
imajo najvec vieckov zbranih Lisca, Radio
1 in Spar. Slednji pod imenom Spar me-
sto. Lisca ima v tem trenutku Ze vec kot
214.000 vseckov. Facebook stran lahko
odprete le, ¢e imate prej svoj osebni Face-
book profil. Z njim potem tudi upravljate
Facebook stran. A bodite brez skrbi, ¢e ne
boste Zeleli, vasi sledilci ne bodo vedeli,
da ste v ozadju vi osebno.

Ko ste stran zagnali, je potrebno naj-
ti ljudi, ki bodo stran v3eckali, saj objave
vidijo predvsem ti, ki so to storili. Tukaj
imate moznosti vec. Najprej boste za to
zaprosili zaposlene, znance in prijatelje.
Prosite tudi stranke! Ko imate Ze vsaj ne-
kaj sledilcev, pa zacnite z objavami.

Stevilo sledilcev lahko povecate tudi z
nagradnimi igrami in oglasevanjem. Na-
gradne igre so sicer ucinkovit nacin pove-
Cevanja Stevila sledilcev, a lahko se vam
zgodi, da jih boste dobili cel kup, a niko-
gar ne bo niti malo zanimal izdelek, ki ga
prodajate. Zato bodite sigurni, da jo boste
naslovili in oblikovali tako, da bo pritegnila
tiste, ki bodo enkrat v prihodnosti postali
vade stranke. Vado spletno stran in objave
na njej lahko tudi promovirate s pomocjo
ogladevanja preko Facebooka. Ker je stro3ek
preizkusa zelo nizek, lahko celoten sistem
preizkusite, in ¢e vam prinese Zelene rezul-
tate, ga tudi uporabite. Sledilce lahko od
razliénih ponudnikov tudi kupite. Tega ni-
kakor ne pocnite, saj 3e nisem slisal za pri-
mer, da bi bil s temi sledilci kdo zadovoljen.

Ne skusajte samo prodajati!

Vase objave naj bodo tako vsebinske
(navodila, nasveti, novice) kot tudi ko-
mercialne (ponudbe, akcije, predstavitve
produktov). Nikakor ne objavljajte samo
informacij o tem, kar Zelite sledilcem pro-
dati. Osredotocite se na informacije, od
katerih bodo imeli vasi sledilci koristi. Ce
ste racunovodski servis, pisite o tem, do
kdaj je treba oddati bilance, e gradite le-
sene hise, pisite o tem, katere so njihove
prednosti v primerjavi z zidanimi, ¢e ima-
te trgovino z zdravo prehrano, pa obja-
vljajte recepte za presne sladice.

Seveda objavljajte tudi prodajne in-
formacije, a naj bodo v manjsini. Ce je v
skladu s podobo vadega podjetja, obja-
vljajte tudi Sale in zabavne posnetke, a
drzite se tega, da naj bodo v neki poveza-
vi z vami in vasim produktom. Ne pocni-
te tega, kar pocnejo drugi, ki ob uspehih
nasih $portnikov vsi objavljajo cestitke.
Res boste prejeli kar nekaj vieckov vase
objave, a ez pet minut nihce ne bo vedel,
¢igavo objavo je vieckal. Ce pa se ukvar-
jate s servisom smudi, pa seveda objavite
nekaj v zvezi s tem, ko bodo nasledniki
Tine Maze zaceli s svojimi uspehi.

Pri objavah se torej drZite svojega po-
drogja. To je tudi tisto, kar najbolj pozna-
te. Objavljajte dnevno ali vsaj nekajkrat
tedensko. Objave enkrat mesecno nimajo
smisla, saj jih vasi sledilci ne bodo videli
oziroma jih bo videlo zelo malo.

O tem podrocju se da povedati Se
veliko, a najve¢ se boste naucili, e bo-
ste stvar postavili in preizkusili sami. Ko
boste obvladali temelje, pa se obrnite na
strokovnjake in se morda udelezite tudi
izobraZevanja s tega podrocja.
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Drzava naj izboljSa poslovno okolje, podjetniki pa bomo za dobro poslovanje Ze sami poskrbeli,
je bilo slisati na 4. Kongresu podjetnikov Slovenije v Bernardinu, ki je v dveh dneh ponudil 30
podjetniskih izkusenj, sedem tematskih podrocij, dve okrogli mizi in razlicne oblike poslovnega
mreZenja, vse s ciliem izmenjave kontaktov, izkusenj in oplajanja poslovnih idej.

-
Ceprav mala in srednje velika podje-

tja predstavljajo skoraj 99 odstotkov
celotnega slovenskega gospodarstva in
ustvarijo ve¢ kot 60 odstotkov dodane
vrednosti, se, e posebej mala podjetja,
tradicionalno usmerjajo na domacdi trg in
ustvarijo manj kot polovico vrednosti bla-
govnega izvoza (46,2 % v letu 2012; Vir:
Statisticni urad RS). Da bi pospesili njiho-
Vo izvozno naravnanost, so organizatorji
za 'oranzni' niti* leto3njega 4. Kongresa
podjetnikov Slovenije izbrali temo inter-
nacionalizacije in digitalnega marketinga,

Miran Lampret, pobudnik in vodja Kongresa
podjetnikov Slovenije: »Podjetniki smo zacutili, da
potrebujemo institucijo, ki bi nas povezovala in prek
katere bi si lahko izmenjevali prakse in izkusnje<.

saj so prepricani, da je v globaliziranem in
digitaliziranem svetu tudi manjsim pod-
jetjem dosegljiv sleherni trg.

Izkuseni izvozniki so najboljsi
gospodarski diplomati

»Internacionalizacijo se lahko gres
tako, da se ucis na lastnih, véasih tudi
zelo dragih napakah, ali pa se povezes s
podjetniki, ki Ze uspe3no izvazajo na trg,
kamor Zelis vstopiti«, meni Miran Lam-
pret, vodja organizacije kongresa, tudi
sam podjetnik. Na kongresu so Zeleli pod-
jetnikom, ki Zelijo prodreti v tujino, dati
¢im ve¢ oprijemljivih, konkretnih napot-
kov. Oblikovali so omizje podjetnikov, ki
so osvetlili pogoje za vstop na tuje trge,
med drugim na nemski trg, v Savdsko
Arabijo in Kazahstan. Namre¢, e Zeli
podjetje izvazati v drzavo z drugacno kul-
turo in religijo, ni dovolj, da pozna pravno
ureditev, ampak mora poznati tudi nefor-
malna pravila in navade. Podjetniki, ki so
se prelevili v predavatelje, so podali izku-
$nje iz prve roke, ponudili so svoje osebne
povezave in poznanstva, medtem ko se
uradna gospodarska diplomacija koncna
pri iskanju kontaktov v tujini.

Branko Meh, predsednik upravnega
odbora Obrtno-podjetniske zbornice Slo-
venije, partnerice kongresa, se strinja, da
je uspeh in prezivetje slovenske obrti in
podjetnistva v internacionalizaciji: »Ni-

smo vec zaprti v eno drzavo, priloino-
sti lahko pois¢emo na 500-milijonskem
evropskem trgu ali globalno. Pogoj je, da
imas inovativen, kakovosten izdelek, da
si redoljuben, se drzis rokov in se zna$
dobro trZiti. Tu imajo mlajsi zagotovo
prednost pred nami, zato pa moramo
zdruziti ideje mlajse in izkudnje starejse
generacije. Cegko, Peceénik, Stanovnik so
vsi zaceli v garazi in so danes globalizira-
na podjetja. Povedali so, kako so s svojim
znanjem in vizijo prisli do danasnje veli-
kosti. Za udelezence kongresa so taksna

»Drzava mora urediti pogoje, da bomo lahko
obrtniki in podjetniki poslovali. Potem bo $lo dobro
tudi slovenskemu gospodarstvu in drzavljanom«.
Branko Meh, predsednik OZS
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predavanja spodbuda, da vidijo, da se da,
Ce se hoce! Seveda je treba najprej imeti
vizijo in vloZiti veliko delax. Meh je 3e
izpostavil, da slovensko konkurenénost
dusijo birokratske ovire in visoki davki.
»Drzava mora strmeti k temu, da bo
ustvarila taksne razmere, da bomo obr-
tniki in podjetniki lahko poslovali. Tako
bo bolje za vse: za nas, za gospodarstvo
in drzavljane«.

Poziv ministrstvu za
gospodarstvo

Kongresa se je udeleZil Ales Canta-
rutti, drZzavni sekretar iz ministrstva za
gospodarski razvoj in tehnologijo. Zbra-
nim podjetnikom je predstavil nekaj
konkretnih aktivnosti in ukrepov mi-
nistrstva, s katerimi bi poslovno okolje
postalo bolj prijazno do malih in srednje
velikih podjetij. Tako naj bi bilo v okviru
nove evropske finanéne perspektive do
leta 2020 tem podjetjem na voljo ve¢ kot
pol milijarde evrov za inovativnost, razi-
skave in razvoj. Ministrstvo je pripravilo
akcijski nacrt Mednarodni izzivi 2015-
2016 in namerava v prihodnje povezati
vse institucije, ki delujejo na podrogju
pomoci podjetjem pri spodbujanju inter-
nacionalizacije.

Oglasevanj e se seli na
mobilne telefone, tablice in
nosljive naprave

V ZDA je kolac¢ digitalnega oglaseva-
nja v letu 2014 obsegal skoraj 70 odstot-
kov vseh prihodkov oglasevanja ali sko-
raj 50 milijard dolarjev ali 46,6 milijarde
evrov, pri ¢emer najhitrejSo rast dosega
mobilno oglasevanje. Ogladevalci so za
oglase, ki se prikazujejo na nasih pame-
tnih telefonih, tablicah, pametnih urah
in vedno novih napravah, zasluZili 7,1
milijarde dolarjev ali 6,6 milijarde evrov,
kar je kar 76 odstotkov ve¢ kot leto po-
prej. »Globalni trend gre v smeri mobil-
nega oglasevanja. Kdor bo prvi vstopil na
ta vlak, bo 3e pravi ¢as ulovil tok rastic,
je po spletni konferenci sporocal Miha
Mikek, direktor druzbe Celtra, ki je vo-
dilna v svetu pri razvoju programskih
aplikacij za mobilni marketing in oglade-
vanje. »Celtra je globalna referenca, zato
verjamem, da bo to predavanje marsi-
katerega od prisotnih podjetnikov na

konferenci prepricalo, da je oglasevanje
na mobilnih napravah najbolj ucinkovit
nacin nagovarjanja potrosnikov«, meni
vodja organizacije kongresa Lampret.

Zaposleni ustvarjajo dodano
vrednost podjetij

Predstavnika podjetja Dewesoft, Zla-
te gazele 2012, sta na kongresu predsta-
vila, kako so se v podjetju lotili prenove
podjetja in zaposlene premaknili s »stra-
ni stroskov« na prihodkovno stran. »Vse
udelezence kongresa druzi to, da smo
podjetniki in lastniki podjetja. Zaveda-
mo se, da svojega podjetja ne moremo
razvijati in $iriti, ¢e nimamo zadovoljnih
zaposlenih. To velja za vsa podjetja, ne
glede na to, v kateri panogi delamo, v
proizvodni ali storitveni dejavnosti, smo
veliki ali majhni«.

Vodstvo podjetja Dewesoft je v pre-
strukturiranje spodbudilo predavanje
podjetja Cosylab, ki so mu bili prica leto
poprej ravno na kongresu podjetnikov.
Danes ima trboveljsko podjetje 120 tiso¢
dodane vrednosti na zaposlenega. Vse-
kakor pozitiven ucinek prenosa znanj,
informacij in mrezenja, ki jih omogoca
udelezba na takem poslovnem dogodku.

Podjetniki in obrtniki
potrebujejo enake ukrepe
»Danes bi morali sindikalisti slisati,
da delodajalci svoje zaposlene obravna-
vamo kot partnerje. Pri majhnih podje-
tjih jih direktor ¢uti kot svoje druzinske
¢lane. Kritika sindikatov, da smo deloda-
jalci kapitalisti, ki izkoris3¢amo ljudi, je
morda upravicena, ko govorimo o najetih
menedzerjih, ki podjetja vodijo s tujim
denarjem. Vsekakor pa ne, ko je govor
o obrtnikih, malih in srednjih podjetjih,
ki se zdruiujemo v Obrtno-podjetniski
zbornici Slovenije, je preprican Meh.
»Moram reci, da sem izredno zado-
voljen, da sem na konferenci srecal ko-
lege, ki smo jim pri OZS podali laskavi
naziv Podjetnik leta in Obrtnik leta. Ko-
ristno je, da se druzimo, izmenjujemo
izku3nje, si svetujemo. Pozitivno je tudi,
da konferenca podjetnikom omogoca
neposreden stik s predstavniki ministr-
stva. Zal minister Pocivaviek ni prisel, a
je na upravnem odboru Ze prisluhnil na-
$im zahtevam glede odprave administra-

Drzavni sekretar v gospodarskem ministrstvu Ales
Cantarutti je napovedal, da bodo povezali vse pod-
porne institucije, ki delujejo na podrocju spodbuja-
nja internacionalizacije.

tivnih ovir, glede regresnega zahtevka in
davénih blagajn. Le uspedno gospodar-
stvo bo lahko zaposlovalo. Gospodarska
rast ne bo odvisna le od izvoza, ampak
jo bo poganjala tudi visja domaca potro-
nja«, tako bomo dezela podjetnikov in
srecnih ljudi, kot je bil imenovan eden od
panelov kongresa.

Kongres rise vizijo Slovenije

»Leta 2011 smo podjetniki zacutili, da
potrebujemo institucijo, ki bi nas pove-
zovala in prek katere bi si lahko izmenje-
vali prakse in izkusnje. Kongres je v 5tirih
letih zrasel z okoli 120 na skoraj 300 ude-
lezencev. Vec kot polovica se kongresa
udelezi vsako leto, saj vsebinske panele
oblikujemo po njihovih potrebah in Ze-
liah. Lani so udelezenci predlagali temi
internacionalizacije in prenosa lastnistva
druzinskega podjetja; obe smo letos iz-
vedli«, je z razvojem konference zado-
voljen pobudnik in vodja Miha Lampret.
»Zavedamo se tudi pomena mrezenja,
zato smo imeli tudi aktivne odmore s
hitrimi 1-minutnimi sestanki in 3-minu-
tnimi poslovnimi pogovori, zvecer pa 3e
podjetniski mrezenje«. Lampret je 3e za-
gotovil, da bodo s partnerji OZS, CEED,
TV-oddajo Prava ideja in drugimi zagoto-
vo tudi prihodnje leto pripravili zanimivo
in koristno podjetnisko konferenco.
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IZOBRAZEVANJE IN PRENOS ZNANJ

BIONIKA IN SLOVENSKI RAZVOJNI TRENDI

V Sloveniji bionika dobiva identiteto in prica smo Ze prvim rezultatom in uspeSnim projektom.
Vseeno pa je mogoce potrebno uvodoma 3e enkrat pojasniti, da je bionika veda, ki posnema
naravo in isce resitve v gradnji sistemov in naprav, ki so kar najbolj podobni tistim resitvam, ki

nam jih ponuja narava sama.

osnemanje narave na nacin, ki ga da-

nes poznamo pod pojmom bionika,
se je zacelo pred leti, ko so strokovnja-
ki sistemati¢no zaceli spremljati kon-
strukcijske resitve narave in jih uvajati
v tehnicne procese. Pred kratkim je bila
javnost obvescena, da so velik korak na
podro¢ju bionike naredili strokovnjaki
Fakultete za elektrotehniko Univerze v
Ljubljani. Skupaj z evropskimi kolegi so
razvili novo robotsko bionsko tehnologi-
jo, ki pomaga osebam po amputaciji nog
vrniti ¢&im bolj naravno gibanje. Gre za
pripomocek, ki je kombinacija robotske
bionske tehnologije, s katerim osebi s
protezo mocno olajsajo gibanje. V trile-
tnem projektu so razvili aktivno ortozo
za sklep kolka, aktivno protezo za ampu-
tirani ud, senzorni sistem za zaznavanje
stanja in aktivnosti uporabnika ter sis-
tem za posredovanje povratne informa-
cije uporabniku. Ne dolgo tega so v sve-
tu razvili bioni¢ne rocne proteze, ki jih je
moc¢ krmiliti oziroma opravljati z mislimi.
Prav tako je zaznati izjemen napredek
na podrocju drugih bioni¢nih naprav, kot
so ocesne in slusne proteze, inzulinske
¢rpalke, sodobni bioni¢ni spodbujevalci
sréne misice ipd. Marca pa smo bili prica
prvi javni predstavitvi izjemnih inova-
tivnih resitev, ki jih na podrocju bionike
ustvarjajo studenti iz vi$je strokovne Sole
Solskega centra Ptuj. Kmalu pricakujemo
podobno predstavitev tudi na Visoki Soli
za bioniko, prav tako na Ptuju.

Po mnenju strokovnjakov je bionika
veda, ki nam bo najbolj pomagala pri
razvoju energetsko ucinkovitih naprav,
pri razvoju sodobne protetike, vsadkov,
zivljenjsko pomembnih pripomockov,

Razvoj bioni¢nih protez je lahko velik izziv tudi za bodoce slovenske inZenirje bionike.

pri razvoju medicinskih tehnologij itd.
Z dobrim opazovanjem narave bomo
namrec¢ zaceli sistemati¢no spreminjati
konstrukcijske resitve ter v svoje tehno-
loske izdelke in procese s pridom uvajati
naravne resitve, ki nam bodo prinesle
energetsko varcnost, velik prihranek v
materialih in velik prihranek truda v
raziskovalnih procesih. Ce bomo bioni-
ko prepoznali kot resilno vedo za naso
prihodnost, bodo bioni¢ni izdelki nareje-
ni s kar najmanjso porabo materiala in
energije, kar bo veljalo tudi za celoten
zivljenjski cikel izdelka v nasprotju s Ste-
vilnimi tehnicnimi izdelki, ki jih poznamo
danes. Cilj bionike je, da bi bil izdelek po

uporabi razgradljiv in bi se vrnil v narav-
ni proces kroZenja snovi. Bionika nam je
lahko priloZznost, da spremenimo razmi-
Sljanje in navade, ter da za¢nemo gradi-
ti okolju in ljudem bolj naravni prijazni
svet. Vsekakor pa si Zelimo, da bomo
sposobni v Sloveniji ustrezno izobraziti
inZenirski kader ter da jim bomo spo-
sobni zagotoviti zaposlitev, ki je pogoj za
uspesen razvoj vsakega poklica in tudi
vede. Vso podporo razvoju tega poklica v
Sloveniji je dala tudi Obrtno-podjetniska
zbornica Slovenije in drugi Stevilni pred-
stavniki gospodarstva.
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IZOBRAZEVANJE IN PRENOS ZNANJ

DOBRA PRAKSA NA PTUJU

Imamo tudi izvrstne sole,
le sodelovati moramo zaceti!

Po nekaj prispevkih in iskanju dobrih praks prenosa znanj iz Sol in raziskovalnih institucij v
industrijo in obrt smo na strani obrtnikov in podjetnikov Ze zaznavali, da je z nasim 3olskim
sistemom nekaj hudo narobe. A vendarle ni vse tako crno.

Iz pogovorov s sogovorniki se je dalo ra-
zumeti, da znanje ne tece prevec rado
v smeri industrije in da je mladi kader,
ki prihaja iz 3ol na delo v industrijo, po-
manjkljivo in zastarelo izobrazen, ter da
imajo z njim zaposlovalci preve¢ dela,
preden ga lahko samostojno vkljucijo v
delovne procese. Pa vseeno Se zdale¢ ni
vse tako ¢rno. Dva obiska, ki smo ju do-
ziveli v tednu pred izidom revije, sta nas
dodobra prepricala o tem.

Najprej se samo na kratko dotakni-
mo obiska delegacije OZS na Kemijskem
institutu v Ljubljani, ki ga je organiziral
Odbor za znanost in tehnologijo pri OZS.
S predstavitvijo svojega instituta so nam
gostitelji dokazali, da vedo, kaj delajo, da
se ni bati za prihodnost, predvsem pa,
da je vecina njihovega dela in znanosti

aplikativne narave in usmerjena v sode-
lovanje z industrijo. Ve¢ o tem si lahko
preberete v prispevku na zacetku nase
revije.

Okrog kritik, ki jih v podjetjih izgo-
varjajo na racun mladega kadra, ki ni
dovolj poducen, lahko ugotovimo, da je
to dostikrat zelo res. Ni pa vedno tako in
zelo odvisno je tudi od tega, s kak3ne in
katere 3ole mladi kader prihaja. Na drugi
strani pa je tudi res, da se obrtnikom in
podjetnikom v poslu mudi, dana3nji svet
se hitro vrti, od zasnove izdelka ali sto-
ritve do njegove uveljavitve na trgu pa
pretece vedno manj ¢asa. Zato moramo
razumeti tudi njih, da imajo vedno manj
¢asa za osnovno izobrazevanje novih za-
poslenih in njihovo samostojno vkljuci-
tev v delovne procese. In kje je resitev?

Robotski daljinsko vodeni sneznim plug, ki ga je Solska ekipa izdelala v HNT, z nim so na zadnjem evrop-
skem tekmovanju RoboCup na Portugalskem aprila letos dosegli izvrstno drugo mesto.

Robert Harb, ravnatelj VSS Ptuj, se zaveda, da je
sodelovanje Sole z industrijo kljucnega pomena pri

zagotavljanju konkurenénosti Studentov na trgu
dela.

Z gotovostjo lahko trdimo, da v zgodbi,
ki sledi. V pravocasnem in poglobljenem
sodelovanju med Solami in industrijo.
Druga zgodba je nastala na Ptuju.
Obiskali smo Solski center Ptuj. Lahko bi
rekli, da objema mesto Ptuj in deluje na
stirih lokacijah, ki so med seboj vsebin-
sko povezane. Sprejeli so me na lokaciji
nekdanje vojasnice, ki so jo sredi prej-
Snjega desetletja popolnoma prenovili,
ji vdahnili novo podobo in jo namenili
boljsemu poslanstvu. Ze prvi pogled
pove, da se na lokaciji veliko dogaja, po-
leg mladine, ki jo je opaziti na vsakem
koraku, so stavbe Ze na zunaj okrasene
z vsemi moznimi tehnoloskimi pridobi-
tvami novega casa, ni¢ ni prepusceno
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naklju¢ju ali samo sebi, vse je urejeno,
vzdrievano in deluje. SC Ptuj je splet
cele linije strokovnega izobrazevalnega
procesa. Ve¢ kot 1400 mladih se izobra-
zuje na poklicnih in srednjih 3olah, kjer
najdemo ekonomsko, biotehnisko, elek-
tro in racunalnisko ter strojno 3olo, vse s
Stevilnimi programi, dodatnih slabih 500
mladih pa se izobrazuje na programih
visje strokovne 3ole in novih programih
visoke Sole.

Najprej sem se pogovarjal z Rober-
tom Harbom, ravnateljem Visje strokov-
ne Sole. Ze sam sprehod po hodnikih,
kjer domujejo vodstvo 3ole, referat in
glavne predavalnice, jasno kaze, da je
3ola prezeta s sodelovanjem z industrijo
in zunanjim okoljem. To dokazuje ne-
pregledna mnozica diplom in zahval za
sodelovanje njihovih Studentov in 3ole
pri razlicnih projektih. Pouk poteka v
prostornih, svetlih in sodobno opremlje-
nih prostorih. Njihovi studenti pa dobr-
3en del izobraZevanja preZivijo na praksi,
tudi v industriji, kar je 3e poseben ¢ar nji-
hove 3ole in studentom pozneje na trgu
dela zagotavlja konkurenéno prednost,
saj se bodo lahko bistveno lazje in hitreje
vkljucevali v delovne procese. Med pro-
grami rednega in izrednega Studija na
VSS najdemo Upravljanje podezelja in
krajine, Mehanotronika, Ekonomist in Bi-

ERent ;,:___1
BBstrolouvna dal l

Bionic¢no trikrako prijemalo s svojo inovativno
konstrukcijo povzema naravni ucinek prstov ali
lovk hobotnice, ki ob prijemu popolnoma objamejo
predmet.

onika. Za vecino programov si vsebino Ze
lahko predstavljamo, za program Bionika
pa najverjetneje e ne. To je program, ki
ga za redni in izredni Studij izvajajo edini
v Sloveniji. Je popolnoma nov program,
ki je prve diplomante »rodil« Sele letos.
Poenostavljeno povedano, pri bioniki
gre za to, da s pomocjo naravoslovja in
tehnike ob podpori inZenirskega znanja
prenasamo, simuliramo, posnemamo,
kombiniramo in uporabljamo S3tevilne
reSitve, ki jih sicer ponuja narava v svo-
jih naravnih procesih in organizmih. Sola
je na ta novi program upraviceno zelo
ponosna. Na Ptuju pa so razvili ze nada-
ljevanje v visoko3olski program, ki pa za
zdaj deluje le za izredni studij.

Visokotehnoloska oprema za
prakticni pouk

Moj naslednji sogovornik je bil dr.
Martin Terbuc, ki me je sprejel v Hisi
naprednih tehnologij (HNT), kjer dija-
kom in studentom zagotavljajo prakticni
pouk z opremo, ki je vsa po vrsti zadnji
hit tehnike, vendar ta oprema ni v lasti
Sole. Ker se v 3oli zavedajo dejstva, da
tehnika in tehnologija napredujeta ne-
predstavljivo hitro, je bila edina resitev,
da se ponovno poveZejo z industrijo. K
sodelovanju so pritegnili stevilna podje-
tja, ki svoje najsodobnejse stroje in opre-
mo vedno znova postavljajo v HNT. Tako
jih pri svojem prakticnem pouku lahko
uporabljajo mladi in so v uénem procesu
zares v stiku z najmodernejSo tehnolo-
gijo, hkrati pa v HNT potekajo tudi ste-
vilna izobraZevanja in usposabljanja za
zunanje udeleZence, za Ze zaposlene, ki
se ucijo dela s sodobno tehnologijo. Sle-
dnji so pridobili kakovostno opremljene
ucilnice, 3ola pa najmodernejso opremo
kot ucni pripomocek. Koristi vsem, zado-
voljni so vsi. Veliko sodobne opreme v
kombinaciji z mladimi iskrivimi mozgani
ob kakovostnem mentorstvu uciteljev
pa rojeva tudi izjemne rezultate. Eki-
pa 3ole, ki je svoj projekt razvijala prav
v HNT, je s svojim robotskim daljinsko
vodenim sneinim plugom na zadnjem
evropskem tekmovanju RoboCup na Por-
tugalskem aprila letos dosegla izvrstno
drugo mesto in s tem dokazala, da zna-
nje, inovativnost in prizadevnost lahko
uspesno konkurirajo projektom, v katere

Dr. Martin Terbuc, ob simulatorju industrijske linije
z najmodernejsimi roboti, ki jo HNT zagotavlja s
sodelovanjem z industrijo.

je bilo vlozeno tudi stokrat ve¢ finané¢-
nih sredstev. Vsi projekti, ki se jih na oli
lotevajo, so kar se da multidisciplinarni
in povezovalni, vsebujejo vse kljucne ele-
mente podjetniskih podjemov, so razvoj-
no naravnani in praktiéno uporabni za
ucinkovito vkljucitev v industrijo.
Naslednja postaja mojega obiska je
bil MIC — Medpodjetniski izobrazevalni

Ena od sedmih ucnih postaj za varilce, opremljena
z najsodobnejsim varilnim aparatom, ki v MIC
prihaja na podlagi sodelovanja z industrijo.
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IZOBRAZEVANJE IN PRENOS ZNANJ

Utna postaja, maketa razvoda vodovoda in odtokov,
kjer se instalaterji ucijo pravil montaze vodovodnih
sistemov.

center, njegov koordinator Branko Po-
lanec pa mi je predstavil njegove raz-
vejane vsebine. Mirno bi lahko rekli, da
gre v prvi vrsti kar za mali raj na Zemlji,
kar se tice prakticnega izobrazevanja za

i Tl

i | :.- i i
A <

Branko Polanec, koordinator MIC, poudarja, da je praktitno izobraZevanje izrednega pomena za prave

mojstre svojega poklica.

Stevilne obrtniske in tehnicne poklice. V
obseznem objektu so ucne delavnice za
vse obravnavane programe, ki so bogato
opremljene tako z neizogibnim klasi¢nim
orodjem in opremo kot tudi z vrhunsko
tehnologijo aktualnega casa, ponosni pa
so tudi na nove laboratorije za izvajanje
programov prakti¢nega pouka visje in vi-
soke Sole.

Tudi soocanje s trgom

Tudi v MIC zato sodelujejo s stevil-
nimi podjetji, ki s svojo najsodobnejso
opremo dijakom poklicnih in srednjih
Sol ter Studentom visje in visoke 3ole

Mayg. Cvetka Pintar svoje dijake in Studente s prakti¢nim delom, proizvodnjo in udelezbo na tekmovanjih
neprestano postavlja pred realne poklicne izzive.

zagotavljajo, da se lahko kakovostno in
ucinkovito izobraZujejo ter v Zivljenje
stopajo v koraku s ¢asom. MIC je na eni
strani bolj rokodelski, usmerjen v nepo-
sredno izvajanje dejavnosti v poklicu,
hkrati deluje tudi kot promotor tehni¢-
nega izobraZevanja na osnovno3olskem
nivoju, na drugi strani pa deluje tudi kot
center za izobrazevanje odraslih, tezje
zaposljivih in ucljivih, kot center za pre-
kvalifikacije v sodelovanju z Zavodom za
zaposlovanje RS in kot podjetniski inku-
bator, izvaja mojstrske izpite za kleparje
in krovce, strojne mehanike, oblikovalce
kovin, orodjarje in mojstre toplotne ob-
delave, izvaja strokovna izobrazevanja
za podjetja ter sodeluje in pomaga pri
njihovem tehnoloskem razvoju. Pri svo-
jem prakti¢nem delu se dijaki in Studenti
soocajo tudi s trgom, saj skozi svoj ucni
proces v dolocenih fazah zagotavljajo
tudi storitve na trgu. Tako znotraj cen-
tra na eni strani najdemo obseino av-
toservisno in avtokaroserijsko delavnico,
na drugi strani pa trgovino z izdelki in
pridelki Biotehniske 3ole.

In prav Biotehniska 3ola je bila zadnja
postaja mojega obiska. Prijazna gostite-
ljica mag. Cvetka Pintar me je popeljala
na obrobje Ptuja, kjer na posestvu nek-
danje grascine zdaj deluje Solsko pose-
stvo. Izobrazujejo za poklice, usmerjene
v kmetijstvo, sadjarstvo, vinogradnistvo,
okoljevarstvo, cvetlicarstvo, Zivinorejo,
pridelavo, predelavo in pripravo hrane
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ter po novem tudi hotelirstvo in gastro-
nomijo. Posestvo je tako kot vse druge
to¢ke SC Ptuj skrbno urejeno, prenovlje-
no in sodobno opremljeno. Tudi dijaki Bi-
otehniske 3ole zelo veliko ¢asa prezivijo
ob prakti¢nem izobraZzevanju in se pove-
zujejo z industrijo. Za to imajo izvrstne
moznosti, od profesionalno opremljene
kuhinje, vinske kleti, obrata za pridelavo
kisa, Zganjekuhe, pridelave jabolénega
soka, vse iz jabolk z lastnega posestva,
velik vtis pustijo tudi susilnica sadja in
za¢imb, sodobno opremljen obrat za
predelavo mesa, razko3ni rastlinjaki in
hlevi za Zivino, seznanjajo pa se tudi z
najmodernejSo opremo in mehanizacijo,
ki jo bodo uporabljali pri svojem delu.
Veliko sodelujejo z zunanjim okoljem,
predvsem s kmetijci, zanje organizirajo
Stevilna srecanja in izobrazevanja. Sami
tudi veliko proizvajajo, od vina, soka,
kisa, Zganja, medu, mesnih izdelkov, in

Solski obrat za pridelavo kisa, eden od $tevilnih
profesionalno opremljenih obratov na posestvu
Biotehniske Sole.

Solska zganjekuha, iz sadja s Solskega posestva ku-
hajo tudi Zganje, ki na tekmovanjih dosega izvrstne
rezultate.

o,

Dijaki z mentorjem pri prakti¢nem pouku v MIC.

vse to pod lastno blagovno znamko 3ole
tudi prodajajo na trgu. S svojimi izdelki
in aranZmaji pa sodelujejo tudi na Ste-
vilnih tekmovanjih, razstavah in sejmih
ter vedno Zanjejo zavidljive uspehe, med
katere sodi tudi njihova »zlata« klobasa
z letodnje prireditve Dobrote slovenskih
kmetij, ki bo ostala v trajnem spominu.
Solski center Ptuj je nedvomno pri-
mer dobre prakse in vzor vsem, kako iz-
obraZevati za poklic ob poklicu samem
in z roko v roki z industrijo. Prepri¢an
sem, da se vsem, ki so svoja mlada leta
preZiveli v njem, ni treba bati za svojo
prihodnost in poklicno kariero, saj so
nanjo dobro pripravljeni. Vsem mladim
(in njihovim starsem), ki so 3e pred izzi-
vom izbire svoje prihodnje izobrazevalne
poti, iskreno priporocam, da se SC Ptuj
podrobnejse posvetijo. Vsem obrtnikom
in podjetnikom, ki si v prihodnje Zelijo
dobrih sodelavcev, pa svetujem, da pre-
verijo moznosti sodelovanja s SC Ptuj in
skupaj z njimi ob sodelovanju poiscejo
tiste najbolj primerne kadre ze med nji-
hovim 3olanjem.
ANTON SUANEC
Foto: A. S.
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SEJMI IN POSLOVNA SRECANJA

..........................................................................................................................

59. MEDNARODNI SEJEM TEHNIKE IN TEHNICNIH DOSEZKOV

Slovensko gospodarstvo

v Beogradu

Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije Ze vrsto let uspesno
organizira skupinske sejemske nastope za mala in srednje velika
podijetja. S pomocjo OZS in SPIRIT Slovenija se je na mednarodnem
sejmu tehnike in tehnicnih doseZkov, ki je med 11. in 15. majem
potekal v Beogradu, predstavilo 14 slovenskih podijetij.

Mednarodni sejem tehnika in teh-
nicnih dosezikov je najpomemb-
nejsi gospodarski in tehnoloski poslovni
dogodek v Srbiji in Jugovzhodni Evropi.
Na sejmu, ki ga je uradno odprl minister
za gospodarstvo Republike Srbije Zelj-
ko Serti¢, se je predstavilo ve¢ kot 520
podjetij, obiskalo pa ga je vec kot 19.500
obiskovalcev iz Srbije, Hrvaske, Bosne in
Hercegovine, Crne gore in Kosova. Na
sejmu so se predstavila podjetja iz Srbije
in drzav Evropske unije s podrocja ele-
ktroenergetike, elektronike, razsvetljave,
telekomunikacij, opreme za ogrevanje in
hlajenje, klimatizacije, procesne tehnike,
varjenja, raunalnistva, logistike in tran-
sporta ter inovacij in novih tehnologij.
Na skupinskem razstavnem prostoru
v velikosti 196 m? v dvorani 3 beograj-

skega sejmisca se je predstavilo 14 slo-
venskih podjetij (Strojna Maribor, d. 0. 0.,
Hermi, d. o. o., Sever pogonska tehnika,
d. 0. 0., Proes, d. o. 0., VRC, d. o. 0., Iskra
Zascite, d. 0. 0., Lotri¢, d. o. o., Sistemska
tehnika, d. o. o. — Laboratoriji, Etiks, d. o.
0., Gostol TST, d. d., Smrdelplast, d. o. o,
SOP - International, d. o. o., Microtronic,
d. o. 0., Cinkarna Celje, d. d.). Skupinski
razstavni prostor Slovenije, na katerem
so podjetja obiskovalcem predstavila vr-
hunske izdelke in storitve slovenske obrti
in podjetnistva, je bil zelo dobro obiskan.

enterprise
europe
network

Porskerrs spet el e el

Skupinski razstavni prostor Slovenije, na katerem so podjetja obiskovalcem predstavila vrhunske izdelke in
storitve slovenske obrti in podjetnistva, je bil zelo dobro obiskan.

Letoénja predstavitev obrtno-podje-
tniskega zborni¢nega sistema bo v
dvorani L1, kjer bodo predstavljene stro-
kovne sekcije pri OZS, obmocne obrtno-
-podjetniske zbornice (00Z), clani ter
domadi in tuji poslovni partnerji OZS, in
dvorani C, kjer se bodo predstavile neka-

tere strokovne sekcije pri OZS. Po uspe-
$ni lanski predstavitvi bo OZS tudi letos
pripravila Ulico obrti, kjer bodo potekale
v Zivo predstavitve obrtnih poklicev. 0ZS
bo v ¢asu sejma organizirala tudi vrsto
strokovnih obsejemskih dogod-
kov in podelila najvisja zbornic-
na sejemska priznanja (cehe) ter
predstavila kartico partnerjev v
Mozaiku podjetnih.

Strokovne sekcije pri
0ZS, Odbor za znanost
in tehnologijo OZS in
clani

Letos se bo predstavilo Sest
strokovnih sekcij, in sicer sekci-
ja elektronikov in mehatronikov
(v dvorani L1), sekcija gradbincev
(v dvorani L1), odbor za znanost
in tehnologijo OZS (v dvorani L1),
sekcija kovinarjev (v dvorani C),
sekcija plasticarjev (v dvorani C), sekcija
elektro dejavnosti (v dvorani C) ter sek-
cija za domaco in umetnostno obrt (v
»Hisi obrti« pred dvorano A). Na razstav-
nih prostorih sekcij se bodo predstavili
njihovi €lani, hkrati pa bo predstavljeno
delo in aktivnosti sekcije.

Obmocne obrtno-podjetniske
zbornice in ¢lani

Letos se bo v dvorani L1 predstavilo
sedem OOZ s ¢lani in partnerji, in sicer
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48. MEDNARODNI SEJEM OBRTI IN PODJETNOSTI (MOS) v CELIU

Obrtno-podjetniski zbornicni sistem

na letosnjem MOS

Mednarodni sejem obrti in podjetnosti bo potekal od 8. do 13. septembra 2015 v Celju. Tudi letos ga bo
popestrila predstavitev obrtno-podjetniskega zbornicnega sistema.

00Z Metlika, 00Z Crnomelj, 00Z Grosu-
plie, 0OZ Murska Sobota, 00Z Maribor,
00Z Krsko in O0Z Sezana.

Ulica Obrti - predstavitev
obrtnih poklicev

Letos bodo drugi¢ v ¢asu MOS-a po-
tekale v Zzivo predstavitve atraktivnih
obrtnih poklicev na Ulici obrti, ki bo or-
ganizirana po nacelu »vse na enem me-
stuk, saj bodo obiskovalci hkrati lahko
videli demonstracijo posameznih pokli-
cev, vkljucitev dijakov v proces praktic-

I pganica
Ediiiovinin

RS 8%, |aas |

nega usposabljanja z delom, informacije
srednjih 3ol in Centra RS za poklicno iz-
obrazevanje ter strokovno podporo obr-
tno-podjetniskega zbornicnega sistema.

Obsejemski program

Slavnostno odprtje 48. MOS-a bo v
torek, 8. septembra 2015, ob 10.00 v Mo-
dri dvorani v poslovni stavbi Celjskega
sejmisca.

OZS bo v letodnjem letu v ¢asu MOS-
-a izvedla 3tevilne strokovne obsejemske
dogodke:

- v torek, 8. septembra 2015 - se-
minar na temo elektricne instalacije in
strelovodi ter z njimi povezana pozarna
varnost pri sanacijah in novogradnjah;

- v sredo, 9. septembra 2015 — stro-
kovni seminar: lzvajanje predpisov
Evropske unije o proizvodih in posvet o
novi Uredbi o fluoriranih toplogrednih
plinih ter seja UO Sekcije instalaterjev-
-energetikov pri OZS in seja Odbora
monterjev hladilnih naprav;

— v okviru projekta Evropska pod-
jetniska mreza (EEN) bo OZS skupaj z

mednarodnimi partnerji organizirala
najvecje regijsko Mednarodno poslov-
no srecanje obrtnikov in podjetnikov
iz Slovenije, drzav Evropske unije in
Jugovzhodne Evrope s podrocja obno-
vljivih virov energije, gradbenistva,
elektronike ter kovinske, lesne, pla-
sticne in elektro industrije. Mednaro-
dno poslovno srecanje bo v cetrtek,
10. septembra 2015, ob 10.45 v Modri
dvorani v poslovni stavbi Celjskega
sejmisca;

- v Cetrtek, 10. septembra 2015,
bo seja UO Sekcije gradbin-
cev pri OZS;

- v petek, 1. septem-
bra 2015, bo sestanek siste-

ma OZS v okviru dneva OZS in
podelitev sejemskih priznanj
Celjskega sejma, Mestne obci-
ne Celje in Obrtno-podjetniske
zbornice Slovenije.

Na razstavhem prostoru OZS
bodo v ¢asu MOS-a od 10.00 do
16.00 (razen v soboto in nede-
ljo) brezplaéna podjetniska in
pravna svetovanja, kjer bodo
svetovalci OZS obstoje¢im in

Sejemska priznanja OZS -
Cehi 2015

0ZS bo v sodelovanju s Celjskim
sejmom in Mestno obcino Celje naju-
spesnejsim razstavljavcem podelila zla-
ti, srebrni in bronasti ceh. Slavnostna
priznanj bo potekala v osrednjem prire-
ditvenem atriju v petek, 11. septembra
2015.

EpINA ZEJNIE

prihodnjim ¢élanom zagotavljali
celovite resitve na enem mestu.
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SEJMI IN POSLOVNA SRECANJA

Sejemski napovednik

Julij - avgust 2015

1.-3. 7

Firence, Italija (sejem sukanca, vlaken
in trikotaze, dvakrat letno, poslovni
obiskovalci).
Informacije: Firenze Fiera S.p.A, Piazza
Adua, 1, 50123 Firence, Italija, telefon:

0039/055 49 721, faks: 0039/055 4973
237, e-posta: info@firenzefiera.it

4.-6. 7.

Miinchen, Nemcija, (sejem modnega na-
kita, modnih dodatkov, buticne mode,
drogerije in pribora, dvakrat letno,
poslovni obiskovalci in siroka publika).
Informacije: Stane Terlep s. p., Mlinska
pot 20, 1231 Ljubljana Crnuce, tel./faks:
01/56 13 816, GSM: 041/637 718, e-posta:
stane.terlep@eunet.si

15.-18. 7.

Friedrichshafen, Nem¢ija (evropski
sejem za aktivnosti v naravi, vsako leto,
poslovni obiskovalci).
Informacije: Messe Friedrichshafen,
Friedrichshafen, Nemcija, tel.: 0049/7541
7080, faks: 0049/7541708 110, e-posta:
info@messe-fn.de

29.-31. 7.
Diisseldorf, Nem¢ija, (mednarodni sejem
¢evljev in modnih dodatkov, vsako leto,
poslovni obiskovalci).
Informacije: APR Predstavnistvo tujih
sejmov Andrej Prpic s. p.,Rozke Usenik
10, 1210 Ljubljana Sentvid, tel.: 01/513 14
80, faks: 01/513 14 85, e-posta:
info@sejem.si, andrej.prpic@sejem.si

..........................................................................................................................

5.-9. 8.

KoIn, Nemcija (svetovni sejem za
druzabne igre in zabavo, vsako leto,
poslovni obiskovalci in Siroka publika).
Informacije: DESLO d. o., Poljanski nasip
6, 1000 Ljubljana, telefon: 01/252 88 70,
faks: 01/252 88 69, e-posta:
karin.crepinko@ahkslo.si.

22.-27. 8.
Gornja Radgona (mednarodni kmetij-
sko-zivilski sejem, vsako leto, poslovni
obiskovalci in 3iroka publika).
Informacije: POMURSKI SEJEM d. d., Ce-
sta na Stadion 2, 9250 Gornja Radgona,
telefon: 02/564 21 00, faks: 02/564 21
60, e-posta: info@pomurski-sejem.si.

26. 8.-6. 9.

Diisseldorf, Nemcija (svetovni sejem po-
¢itniskih prikolic, avtodomov in opreme
za kampiranje, vsako leto, 1. dan samo
poslovni obiskovalci, potem tudi siroka
publika).

Informacije: APR Predstavnistvo tujih
sejmov Andrej Prpic s. p., Rozke Usenik
10, 1210 Ljubljana Sentvid, tel.:

01/513 14 80, faks: 01/513 14 85, e-posta:
info@sejem.si, andrej.prpic@sejem.si

29. 8.-1. 9.

Frankfurt, Nemcija (jesenski mednaro-
dni sejem izdelkov Siroke potrosnje —
notranja oprema, dizajn, vse za kuhinjo
in jedilnico, mali gospodinjski aparati,
darila, vsako leto, poslovni obiskovalci).

Pametna merilna naprava
VIVOFIT 2-BLACK

Z vrstico gibanjain zvocnim opozorilom vas
spodbuja k aktivnosti. Spozna vaso raven

Informacije: Andrej Prpic s. p., APR
Predstavnistvo tujih sejmov, Ulica
Rozke Usenik 10, 1210 Ljubljana-Sentvid,
telefon: 01/513 14 80, faks:01/513 14 8,
e-posta: info@sejem.si, andrej.prpic@
sejem.si

30. 8.-1. 9.

(mednarodni sejem za 5port, kampiranje
in zZivljenje v naravi, vrtnarski sejem,
vsako leto, poslovni obiskovalci), SPOGA
HORSE (mednarodni sejem konjeniskega
Sporta, vsako leto, poslovni obiskovalci),
Koln, Neméija.

Informacije: DESLO d. o., Poljanski nasip
6, 1000 Ljubljana, telefon: 01/252 88
70, faks: 01/252 88 69, e-posta: karin.
crepinko@ahkslo.si. de

Razsirjen seznam sejmov za leto
2015 najdete na www.ozs.si/obrtnik

za imetnike Kartice
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ali nakup na 2 obroka
(z Mozaik podjetnih Diners Club Kartico)

dejavnostiin vam predlaga prilagojen dnevni
cilj. Prikazuje korake, kalorije, razdaljo in cas
na osvetljenem zaslonu ter spremlja spanje.

DpBpBns
Pol D JE NI H

a
=
=

o
=
=
=
=
=
7y
=

-

Diners Club

INTERNATIONAL

(]
Omogoca: EFBSTE S

80 obrtNilk junij 2015



OBRTNO-PODJETNISKA
ZBORNICA
SLOVENIJE

se nekaj prostih terminov

V prijaznem mestecu Stomorska na dalmatinskem otoku Solta
ima Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije (v nadaljevanju: OZS)
pocitniski dom s Sestimi moderno opremljenimi apartmaji

(dva modra, dva rdeca in dva rumena):

B Modri apartma: bivalni prostor (raztegljiva sedezna garnitura), spalnica
(zakonska postelja), balkon in pogled na morje, velikost 33,9 m2.

B Rdeci apartma: zdruZena bivalni in spalni prostor (pograd in raztegljiva
sedeZna garnitura), balkon in pogled na morje, velikost 19,1 m2.
Rumeni apartma: zdruzena bivalni in spalni prostor (pograd in
raztegljiva sedeina garnitura), brez balkona in pogleda na morje,
velikost 18,5 m2.

Vsak apartma ima svojo kuhinjo in kopalnico, v pritli¢ju doma pa je dnevni
prostor, kjer se lahko zbere vecja skupina ljudi.

Cenik najema apartmaja pocitniskega doma OZS v Stomorski na otoku
Solta in proste termine za letovanje v letu 2015 si lahko ogledate na
spletni strani www.ozs.si. Prijava je mogoca samo z izpolnjeno prijavnico.

C e T

Dodatne informacije lahko dobite pri gospe Nini Kotar, na telefonski stevilki (o1) 58 30 585
ali na elektronskem naslovu nina.kotar@ozs.si.
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POPRAVILO KMETIJSKE MEHANIZACUE IN TRGOVINA, JANI ZIBRAT MoOTA PRI LIUTOMERU

Podjetniska druzina
s Sportnim pridihom

Pri Zibratovih na Moti pri Ljutomeru sta tradicionalno kovasko obrt opravljala ze Anton in
Janez, s postopnim prehajanjem na raznovrstna popravila kmetijskih strojev jo je nadaljeval
Peter, druZinsko tradicijo obrti in podjetnistva pa od leta 1991 dalje ohranja njegov sin Jani.

Jani Zibrat (prvi z desne), ob njem oce Peter in zaposleni delavci (sin David je drugi z leve).

Po koncani srednji strojni 3oli in od-
sluzenem vojaskem roku sem se leta
1983 zaposlil pri ocetu, osem let pozneje
pa tudi prevzel obrtno dejavnost kot sa-
mostojni podjetnik. Ze v ocetovem obdo-
bju smo bili pooblasceni servis za znano
podjetje SIP iz Sempetra, s katerimi sode-
lujemo 3e danes. S kakovostnimi storitva-
mi, ki se nanasajo na kmetijsko-gozdar-
ske stroje in naprave, smo prepoznavni
skorajda po vsej Evropi,« pripoveduje Jani,
kjer v sklopu njegovega obratovanja po-
sluje tudi trgovina z rezervnimi deli, letos
spomladi pa je obrt razsiril e na gostin-
ski del, z lokalom v prekmurski ob¢ini Od-
ranci. Pravi, da se je s kovinarskimi posli
spoprijateljil Zze v otrostvu, saj se je rad
smukal v kovaciji dedka Janeza. Prva leta
zaposlitve pri ocetu so kovinarska opravi-
la v glavnem potekala v delavniskih pro-
storih, potem pa tudi na terenu. »Bilo je
obdobje, ko so 3tevilne vaske kmetije po-
sedovale manjSo mehanizacijo, e zlasti

v Prlekiji in Prekmurju, Ze takrat pa sva
si stalne stranke pridobila tudi v Hrvaski
in Bosni, saj smo bili prvi zasebni SIP-ov
servis v takratni skupni drzavi. S kako-
vostjo smo si pridobili zaupanje znanih
in priznanih podjetij Farmtech (nekdanji
ljutomerski Tehnostroj) in Walterscheid,
ki slovi po izdelavi najkakovostnejsih kar-
danskih gredi in gonil v svetovnem meri-
lu,« e pove.

Jeseni leta 2013 so pri Zibratovih
razsirili poslovne prostore s 150 m2 na
dodatnih 120 m2 notranjih ter 300 m2
zunanjih povrsin. Jani je z obsegom po-
slovanja zadovoljen, saj je dela vec¢ kot
dovolj. »V letnem obdobju gre za spo-
mladansko in jesensko konico, s ko3njo
trave in spravilom kmetijskih pridelkov.
Zima je cas za remont delavnice in pri-
pravo dela, ki se obeta ze v prvem spo-
mladanskem mesecu.« Ob sinu Davidu
Zibrat zaposluje $e dva delavca, ki si pri
njem sluZita kruh Ze vrsto let.

Zanimivo, da je obrtno-podjetniska
druzina Zibratovih moéno prepletena
s §portnimi aktivnostmi. Ze Peter je bil
znan kot odli¢en orodni telovadec, Jani
se je rekreativno ukvarjal z judom in 3e
danes z nogometom, David pa je zelo
znan tekmovalec v borilni ves¢ini, ime-
novani kickbox. Nedavno je v Mariboru
postal profesionalni internacionalni pr-
vak, sicer pa si David Zeli svetovni naslov
na letosnjem svetovnem prvenstvu na Ir-
skem. Na lestvici izjemno uspesnih mla-
dih 3portnikov kotira tudi njegov starejsi
brat Jan, ki se je proslavil s Stevilnimi
evropskimi in svetovnimi dosezki v na-
miznem tenisu. Trenutno je ¢lan nemske
prvoligaske vrste.

52-letni Jani Zibrat je aktiven v de-
lovanju OOZ Ljutomer, 3e zlasti v odbo-
ru za Sport in rekreacijo. Znova Zzeli dati
poudarek na druZenju med stanovskimi
kolegi, zato ga toliko bolj veseli, da so
letos ponovno bile organizirane zimske
$portne igre obrtnikov in delavcev Slove-
nije. Zavzemati se morajo 3e za izvedbo
letnih iger. Preprican je, da se vracajo
¢asi, ko bodo obrtniki in podjetniki vse
ve¢ pozornosti namenjali eden druge-
mu, se srecevali, druzili in zabavali. To-
vrstne dejavnosti Jani Zibrat povezuje s
sejemsko dejavnostjo, saj si brez srecanj
s poslovnimi partnerji, prijatelji in znanci
na vegjih sejemskih dogodkih doma (KZS
Gornja Radgona) in zunaj nasih meja
(zlasti kmetijski sejem v Novem Sadu) ne
zna predstavljati obrtno-podjetniskega
napredka in uspesnega poslovanja. Ce-
prav ga do upokojitve loci 3e kar nekaj
delovnih let, razmislja o prihodnosti in
verjame, da bo sin David uspesno nada-
ljeval podjetnisko dejavnost in zakorakal
v jubilejno peto generacijo druZinske
obrti Zibratovih na Moti.

Niko So3TARIE
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ELEKTROSTIK RUPNIK BOGDAN, s. P., BUKOvVO

Znanja ni nikoli prevec

Kombi z napisom Elektrostik lahko
srecamo po vsej Primorski in tudi Sir-
Se. Povsod tam, kjer lastnik Bogdan Ru-
pnik zadnjih osemnajst let opravlja delo
na razli¢nih objektih, od novogradenj do
popravil elektro naprav. Zadnjih pet let
mu druzbo dela sin Andraz, ki se je, tako
kot oce, iz3olal za elektricarja.

»Ze mlad sem se ob stiku z doma-
¢inom iz nade vasi navdusil nad delom
elektricarja,« nam zaupa Bogdan. Zaradi
oddaljenosti od centra je bival v Novi Go-
rici in se $olal na tedanji EGS, dobil je 5ti-
pendijo enote DES v Elektro Tolmin in se
tam po kon¢anem 3olanju leta 1979 tudi
zaposlil. Terensko delo od Bovca do Idrije
na razli¢nih gradbiscih je bila glavna zna-
¢ilnost tega obdobja. A ker so bila to tudi
leta, ko si je Bogdan ustvarjal druZino
in si na razglednem predelu Vricice na
Bukovem ogledoval lokacijo za gradnjo
stanovanjske hise, je sredi osemdesetih
let zamenjal delo. »Razlog je bil tudi ta,
da so v tedanji enoti ukinili naso skupi-
no,« pove in doda, da je kot elektricar-
-vzdrzevalec nato v Eti delal vse do leta
1999. Ker so se tudi v tej tovarni dogajala
krizna leta, je Ze 1997 odprl »popoldan-
sko obrt« in iskal primerno delo v svoji
stroki. Odlocitev, da pusti redno delo,
je sprejel, ko je s Hidrio v Spodniji Idriji
sklenil pogodbo za delo energetika, od-
govornega za transformatorsko postajo,
elektro agregate in kompresorje v tovar-
ni ter vseh poslovnih enotah te tovarne
- od Kopra do Jesenic »Kot s. p. sem to
delo opravljal natanko deset let, a tudi
tu nisem imel srece. Zaradi recesije so
mi odpovedali pogodbo, kar je bil zame
velik udarec,« prizna in doda, da je bilo
to prvi¢ v Zivljenju, ko skoraj ni videl ve¢
izhoda; brez dela, denarja, prostorov za
nadaljnje delo, skratka, povsem na dnu
ali 3e malo nizje. Kljub temu se ni vdal.

Iskal je nove prilozno-
sti, pisal ponudbe, se pri-
javljal na razpise in uspel.
Uspel je tudi v tem, da je
za poklic navdusil sina An-
draia, ki se je po konca-
nem 3olanju pri njem tudi
zaposlil.

»Poleg tega, da danes
dela ni na pretek in se je
treba za vsak posel krepko
potruditi, in ko so poleg
tega problem 3e placila,
mora$ biti pri prevzemanju
posla zelo previden. Neure-
jena razmerja med izvajal-
ci, ki kazejo na korupcijo,
so zadnja leta postala v nasi
drzavi velik problem. Raz-
vrednoteno je delo, in ¢e odgovorni na
to ne bodo pozorni, se nam slabo pie,«
je kriticen Rupnik, ki dodaja: »Danes ve¢
dosezes s '¢rnogorskim sodis¢em' kot z
izvrsbo, legalnim in za pravno drzavo
normalnim procesom. Pove$ jim, kdo ti
dolguje in koliko, pa ti prinesejo denar
— Cisto preprosta realnost v nasi drzavi.«

Reference, ki jih je pridobil v letih
opravljanja dejavnosti, so tiste, na ka-
tere stavi pri pridobivanju dela. Pred-
vsem pa posten odnos do strank — kar
investitor Zeli, to dobi. »Casi so taksni in
tudi vzgojen sem bil tako, da je poste-
nje vrednota, kajti danes se megle ne da
vec¢ prodajati,« pove in doda, da je nje-
gov slogan Ze vsa leta »poceni servis se
nam hitro in drago mascuje«. Prav zato
namenja veliko pozornosti izobrazeva-
nju, ovira pa je le ta, da so ta izjemno
draga. Na drugi strani so 3e investicije v
opremo in orodja, ki jih je treba nenehno
dopolnjevati. Posojil se izogiba, vzel ga
je le ob nakupu kombija, ki ga je opre-
mil v potujoco delavnico. »Lansko leto

Bogdan in Andraz Rupnik pred dvizno kosaro za visinska dela na
elektro napravah.

sva s sinom v pri¢akovanju posla kupila
dvizno ko3aro za visinska dela na elektro
napravah. Zal pa se nama ni izslo zaradi
'kupckanja pod mizo', kar stejem za cisto
korupcijo. Od takrat vlagava vse napore,
da bi investicijo s pridobitvijo ustreznega
dela tudi opravicila,« pove in se ob tem
pohvali s pravkar koncanimi deli pri pre-
novi kampa v Bovcu.

Zaradi truda, ki ga Rupnikova vlagata
v delo, pa tudi zaradi doslednosti, poste-
nega odnosa do strank ter strokovnosti
ne gre dvomiti, da bosta uspela. Poleg
drugega ju utrjuje 3e nesteto prevozenih
kilometrov v vseh letnih ¢asih, opravlje-
nih z Bukovega do doline, kjer se nahaja
vecina njunih naro¢nikov. Rednim stran-
kam namre¢ zagotavljata dosegljivost
24 ur, 7 dni v tednu in 365 dni na leto.
Predvsem pa Bogdana hrabrijo tisti, ki ga
tudi po vec letih poklicejo in ga ponovno
najamejo za izvedbo del, kar je e en do-
kaz ve¢, da se postenost in strokovnost
obrestujeta.
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KLEPARSKE IN KLIUCAVNICARSKE STORITVE EDVARD ZBOGAR, S. P., BANJSICE

anjsice, velikanske in raznolike, po-

nujajo neokrnjeno naravo in svei
zrak. Tu proste trenutke preZivlja Edvard
Zbogar, domacin, obrtnik, ki pa priznava,
da teh ni prav veliko. Posebej zdaj ne,
ko se je zacela sezona. Gradbinci, kljub
temu, da je na Goriskem podnebje milo,
imajo najvec¢ dela spomladi in poleti. V
teh letnih ¢asih ga skorajda ni doma,
tudi konci tedna so praviloma delovni,
Ceprav si prizadeva, da bi bile predvsem
nedelje proste in namenjene druZini.

Edvard Zbogar se je samostojnega
podjetnistva lotil na prigovarjanje bra-
ta, ki se je s to dejavnostjo ze ukvarjal.
Skupaj sta, ¢eprav vsak s svojim s.p.-jem,
zagrizla v kost in se lotila tudi najzahtev-
nejsih del. Na zacetku je bilo potrebnega
veliko ucenja in truda, zasluge, da mu je
uspelo, da se je priucil in hitro osvojil vsa
potrebna znanja, pa gredo prav bratu, ki

se je s krovsko-kleparskimi deli ukvarjal
vse Zivljenje.

»Lahko bi rekel, da je streha moj dru-
gi dom. Ko se takole sprehodim po Novi
Gorici, ugotavljam, da poznam skoraj vse
strehe. Vesel sem, da je tako,« pravi Zbo-
gar, ki ima nekaj pogodb sklenjenih tudi
za vzdrzevanje streh, kar mu predstavlja
reden vir dohodka. Pa tudi sicer ima ve-
liko dela z novogradnjami ali popravili
starih streh. Postavljanje Zlebov, obrob,
prekrivanje plocevinastih streh, izolacij-
ska dela, vse to terja veliko natan¢nost in
strokovnost. Trenutno ima enega zapo-
slenega. V preteklosti jih je bilo vec, ven-
dar je kriza oklestila delovno silo. V grad-
benistvu je e vedno slabo, pravi Zbogar,
letos ima celo manj narodil kot lani, ce-
prav se je sezona Sele zacela, in upa, da
bo dela poleti vec. Izpostavil je sodelova-
nje s kolegi gradbeniki, ki si pomagajo
med seboj predvsem
s priporocili.

»0d viSine se mi
v glavi ne vrti,« hudo-
musno pripomni Zbo-
gar. To je prvi pogoj,
Ce Zelis opravljati kro-
vsko dejavnost. Poleg
tega pa je pomembno
znanje in tudi hitrost.
Stranke imajo rade
hitro in kakovostno
opravljeno delo, sploh
pa ne marajo dol-
gih cakalnih rokov. V
krovski dejavnosti so
novosti predvsem na

podro¢ju  materialov
' in orodij. Med materi-

»V dvajsetih letih obrtniske dejavnosti sem poskusil Ze vse, poiskal in
predlagal prave resitve in poskrbel za kakovostno opravljeno delo,« med
drugim s ponosom pove Edvard Zbogar.

ali je trenutno najvec
dela s pocinkano rjavo
plocevino. Baker in

nerjavno jeklo sta draga in se malo upo-
rabljata. »Zleba ni tezko postaviti, ume-
tnost je v detajlih. A zame skoraj ni novih
izzivov. V svojih dvajsetih letih obrtniske
dejavnosti sem poskusil Ze vse, poiskal
in predlagal prave resitve in poskrbel za
kakovostno opravljeno delo,« s ponosom
pove Zbogar. »Niso vse strehe dvokapnice
ali ravne, so visinske razlike in na videz
malenkosti, ki pa terjajo veliko znanja. Za
zdaj mi odliéno uspeva. Pomembno je,
da streha ne pusca,« doda Zbogar, ki ima
najvec dela prav na Goriskem.

»Kriza je naredila svoje, v gradbeni-
Stvu sploh. Manj gradenj je, posledi¢no
pa manj dela. To se izjemno pozna. Prej
smo delali ve¢, pa Se placano je bilo bolj-
Se. Delamo sicer se vedno veliko, a za
bistveno manj denarja. Pojavljajo se tudi
tezave z neplacniki, a tega ni veliko,«
pravi Zbogar, ki upa, da se bo kolesje za-
vrtelo proti boljsim ¢asom.

Predvsem dober glas, znanje in tudi
to, da ga ljudje poznajo in mu zaupajo,
ga vedno znova resduje. Pravi, da konku-
renca ni huda: »Ni nas veliko, podmladka
pa sploh ne. Kdo se bo odlocal za tovr-
stna dela? Majhna placila, tezko delo,
brez urnika, delati moramo ob vsakem
vremenu, da ne omenjam nevarnosti ...«
A ¢e imas3 delo rad, je vse to zanemarlji-
vo. In Edvard je eden tistih, ki s svojim
znanjem, specifi¢nostjo in natanénostjo
$e vedno blesti med sebi enakimi.

Je tudi ¢lan upravnega odbora grad-
bincev pri OZS Nova Gorica. Skozi delova-
nje zbornice spoznava delovanje in teza-
ve, s katerimi se danes srecujejo obrtniki.
Gre za izmenjavo izkudenj in primerov
dobrih praks. Clanstvo vidi kot nujo, ne
obvezo, kajti preprican je, da bodo obr-
tniki in podjetniki le s skupnimi mocmi
lahko uspeli.
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Njihovi izdelki v zgradbah po vsej
Sloveniji in zahodni Evropi

Anton Vesel je uspesen podjetnik, ki se je poslovanja ucil v Nemciji in to prenasa na svoje
podjetje. Pravi, da sta pomembna red in tocnost do delavcev in do kupcev. »Ordnung und
disziplin?« vprasam, in Anton odgovori: »So ist das!«*

Lastnik podjetja Vesmetal Anton Ve-
sel je dobrih 18 let delal v Nemciji v
BMW-ju in Volvu, potem pa je prihranke
vloZil v kovinarsko dejavnost, natancne-
je, v izdelovanje ekspandirane mreze.
»Vsak ¢lovek ima v Zivljenju eno fanta-
zijo, ki jo skusa narediti rentabilno. Mi
smo poskusili v tej dejavnosti in je 3lo,«
pove Vesel. Ko je Anton prisel iz Nem¢i-
je, je pripeljal stroje in doma zacel pro-
izvodnjo. Najprej so izdelovali mreze za
domadi trg, in ko so videli, da so zmo-
Zni narediti ve¢, kot prodati doma, so
se usmerili v tujino — v Nemdijo, Svico,
Dansko, Norvesko in Avstrijo.
Ekspandirana plocevina je uporab-
na kot zas¢itna mreza, iz nje pa delajo
filtre, strope, fasade ... V Sloveniji lahko
njihove izdelke vidite na fasadah na Du-
najskih kristalih v Ljubljani, na garazni
hisi Sempeter, na bolnisnici v Brezicah,
na parkirni hisi in hotelu Meksiko v Lju-
bljani in Se pogosteje v tujini — stropi na
letalid¢u v Pulju in Zagrebu, medicinska
fakulteta v Gradcu, letalis¢e v Berlinu in
Frankfurtu, Zelezniska postaja in pod-

zemna Zeleznica v Miinchnu, Ham-
burgu in Hannovru, skratka po vsej
zahodni Evropi, kar pomeni, da gre
95 % izdelkov v izvoz. Pravkar pa po-
tekajo pogovori za izdelavo 15.000
kvadratnih metrov stropa v Svici.
Vesmetal zaposluje 25 ljudi in An-
ton pravi, da izuCenega kadra v tej
dejavnosti ni, ter da je treba delavce
priuciti, hkrati pa poudari, da je enaka
praksa tudi pri BMW-ju ali Volvu.
Pred osmimi leti je doma postalo
pretesno, zato so zgradili prostoren in

»Vsak clovek ima v Zivljenju eno fantazijo, ki jo
skusa narediti rentabilno. Mi smo poskusili v tej

dejavnosti in je Slo,« pravi Anton Vesel.

sodoben proizvodni obrat v bliznji indu-
strijski coni, kjer, kot pravi Anton, ves ¢as
vlagajo v sodobno opremo. Delajo vse
sami, razen konc¢ne termicne obdelave
izdelka.

Anton Vesel je kriticen in direkten
podjetnik, in ko ga vprasam po komen-
tarju poslovnega okolja, razocarano od-
govori, da je drZava v razsulu in pravi, da
bi morali urediti banéni sektor ter izpo-
stavi postenost in to¢nost. Glede na od-
govor me je zanimalo, ce je kdaj razmi-
8ljal o selitvi proizvodnje v bolj ugodno
poslovno okolje, a pravi da ne, da morajo
ljudje imeti delo tudi doma.

*Red in disciplina? Tako je to!

SA50 HOCEVAR
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TERME PARADISO, MARJAN CVETKOVIC, DOBOVA

Ob vsej ponudbi gostom ni dolgcas

Nedalec stran od Zelezniske postaje v Dobovi, ki pa goste prav ni¢ ne moti — mnogi celo sploh
ne vedo, da je v neposredni bliZini in prakticno na meji s Hrvasko —, je hotel z bazenskim
kompleksom, v katerem je ena najboljsih termalnih voda v Sloveniji, s savnami, SPA centrom in
bogato ponudbo drugih storitev, namenjenih sprostitvi. Prav ta mesec so Terme Paradiso stare
pet let.

arjan Cvetkovi¢ je eden I

tistih, ki ima, kot radi re-
¢emo, »nos« za dober posel. Ko
je le redko kdo vedel, kaj je pica,
kako izgleda in kaksnega okusa
je, je leta 1986 odprl prvo zaseb-
no picerijo v Zasavju. Leta 1993
je odprl Se diskoteko, vmes pa
picerijo nekajkrat razsiril. Tudi
diskoteka je bila velik uspeh, saj
so vanjo poleg domacih gostov
mnoziéno zahajali tudi mladi iz
Sirse okolice Zagreba.

Zaprli so jo leta 2004 in na-
daljevali le gostinsko tradicijo.
Ponudbo so med drugim dopol-
nili tudi z mehiskimi jedmi.

Leta 2008 pa se je Marjanu
porodila ideja o hotelu: »Takrat
se je namre¢ dalo dobiti nekaj
nepovratnega evropskega de-
narja. Zato smo se odlocili za

V hotelu Term Paradiso je 54 lezis¢. Domaci
gostje za dva odstotka vodijo pred tujimi,
med katerimi je najvec Avstrijcev, Nemcev in
Hrvatov, gostili pa so Ze turiste iz vec kot SO
razlicnih drZav.

Letos so v Termah Paradiso svoji ponudbi
dodali fitnes center s sodobno opremo na 300
m2 in oazo savn, v kateri je osem razlicnih
savn v dveh nadstropjih, ter od drugih vodnih
povrsin locen notranji in zunanji bazen.
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Pred stirimi leti so hotelu dodali zaprti in odprti
bazen, leta 2012 pa Se otroski bazen in dva
tobogana. Ker vodnih povrsin kar ni bilo dovolj,
so junija lani odprli $e bazen s pocasno reko in mu
dodali dva bolj adrenalinska tobogana.

gradnjo hotela s SPA-jem. Pripravili smo
projekt in na podlagi tega dobili 40 %
sredstev od Evropske unije.« Med gradnjo
so se odlocili, da preverijo, e je na njihovi
lokaciji tudi termalna voda. »Nasli smo jo
na 707 metrih globine, ima pa okrog 54
°C in odli¢ne zdravilne lastnosti. Je ena
najboljsih termalnih voda v Sloveniji. Na
podlagi balneokemicne analize jo je Mi-
nistrstvo za zdravje Republike Slovenije
razglasilo za naravno zdravilno sredstvo.
Termalna voda je dista, prakti¢no brez
primesi, obogatena s kalcijem, magnezi-
jem, hidrogenkarbonatom in sulfatom,«
opise Marjan termalno vodo iz njihove
vrtine, ki je predstavljala velik poslovni
riziko, ki pa se je na sreco, kot pravi Mar-
jan, obrestoval.

Ko so kandidirali za evropska sred-
stva, so dali tri obveze za dobo petih let.
Te so se nanasale na dodano vrednost na
zaposlenega, Stevilo zaposlitev in Stevilo
nocitev. »Svoje obveze oziroma takratne
napovedi smo Ze povecali za 120 %,« z za-
dovoljstvom pove Marjan.

»Najboljsa reklama je od ust do ust.
Goste, ki se vra¢ajo, imamo sploh zelo
radi, saj obicajno radi Sirijo dober glas
med svoje prijatelje in znance. Predvsem
pa je zame osebno izjemno pomembno,
da nas je okolica sprejela in da so doma-
¢ini nasi stalni gostje,« 3e poudari Mar-
jan, ki ima s svojo druZino in sodelavci
tudi ¢ut za dobrodelnost. Tako donirajo
sredstva lokalni bolnisnici, pred ¢asom pa
so nekaj brezskrbnih dni v njihovem ho-
telu in bazenih podarili druZini, ki si sama
bivanja ni mogla privos¢iti.

MATEJE TERCON, BE FUNKY, SEZANA

UspeSen nastop

v Sarajevu

Podjetnica Mateja Tercon je
v Sarajevo odpotovala s se-
demdesetimi plesalci. Pred tem
je pripravila koreografije, s ple-
salci pridno vadila - najete ima
prostore OOZ SeZana - in v Sara-
jevo odsla z dvanajstimi tockami
v razliénih kategorijah. Prvi dan
je bilo tekmovanje namenjeno
hip-hop ter street dance show
plesu. V soboto zjutraj so bili

najprej na vrsti njeni najmlajsi
tekmovalci, starosti od 6 do 8 let v ka-
tegoriji street dance mlajsi pionirji mala
skupina. S svojo prikupnostjo, energijo
in odliécnim znanjem plesnih korakov so
si priplesali 2. mesto. Sledila je kategori-
ja street dance solo pionirji, kjer je njena
plesalka Marusa Okreti¢ osvojila odlicno
4. mesto. V konkurenci street dance duo
pionirji sta si Evelina Marusi¢ in Maru-
$a Okretic s svojo skladnostjo in odli¢no
odplesano tocko nadeli zlato medaljo.
Tekmovanje se je nadaljevalo in z njim
tudi njihovi uspehi in veselje.

Njihovi veliki formaciji street dance
pionirji, ki jo sestavlja 24 plesalcev, je
bil celoletni trud poplacan z osvojitvijo
2. mesta in z ogromnim aplavzom pu-
blike. Za njimi so na plesis¢u navijali za
plesalke v kategoriji street dance open
mala skupina, ki so se s svojo dobro pri-
pravljenostjo na tekmovanje na koncu
povzpele na najvisjo stopnicko z zlato
medaljo okrog vratu. V kategoriji street
dance open velika formacija s tocko, v
kateri plesejo plesalci starosti od 12 do
24 let. Njihova povezanost in trud se je
obrestoval, saj so si priplesali 1. mesto.
Komaj so odsli z odra, Ze so stiskali pesti
za Leo Marusic¢ v kategoriji street dan-
ce solo mladinci. Na koncu je v moéni

Ekipa Be funky po uspesnem nastopu v Sarajevu.

konkurenci zasedla 6.mesto. Tekmova-
nja so se udelezili se trije dui in sicer:
Lea Marusic¢ in Ines Franceskin ter Teja
Umek in Ura Svagelj, oboji z osvojenim
7. mestom med 17-imi pari in Mateja Ter-
¢on in Lena JeZz s kon¢nim 4. mestom v
clanski konkurenci. Do konca dneva sta
jih locili le Se dve plesni tocki. Najprej so
tekmovali ¢lani v kategoriji street dance
mala skupina in osvojili 7. mesto. »Piko
na i« so celotnemu tekmovanju in vsem
uspehom ob 00:15 zjutraj dodale 3e eno
1. mesto hip-hop mame.

Mateja je seveda zelo ponosna na
svojo izjemno ekipo in rezultate, za kar
jim je neizmerno tudi hvalezna. Pravi,
da je tudi sama srecna in zadovoljna, ko
jih vidi sre€ne, nasmejane in polne ener-
gije. Hvalezna pa je seveda tudi starSem,
ki jim vse to omogocijo. Clanici, Mateji
Teréon in njeni ekipi Be funky iskreno
Cestita za uspehe tudi OOZ SezZana in ji
zeli Se veliko uspesnih plesnih korakov v
prihodnje.
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OSEBNE ZGODBE

OSEBNE ZGODBE: OBRTNISKI DOM NA GOVEJKU

[

e Strelj

Aljosa Rebolj se je udelezil blagoslova Obrtniskega doma na Govejku, Miro Milosevic, predsednik PD Obrtnik, pa je gonilna sila prenove obeh domov.

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Posest na Govejku, ki jo je skupina ljubljanskih obrtnikov leta 1935 odkupila na drazbi, je 8o

let pozneje priljubljena izletniska tocka s planinsko koco, imenovano po nekdanjem sekretarju
Planinskega drustva Obrtnik Mihelci¢u. Da bi tudi prvotni Obrtniski dom ponovno oZivel, pa si
prizadeva Miro Milosevic, danasnji predsednik PD Obrtnik, ki upravlja dom. Razkriva nam zgodbo o,
Zal, preveckrat pozabljeni obrtniski solidarnosti, zadruzniStvu in viziji skupnega pocitniskega doma.

laninska drustva so v nasem, alp-

skem prostoru najbolj razsirjena
oblika zdruZevanj ze od konca 19. sto-
letja, ko se je med narodi zacela tekma
Tudi med ljubljanskimi obrtniki je bilo Ze
med vojnama hribolazenje priljubljena
oblika rekreacije, sprostitve, druzenja in
zabave. Tako so pred osemdesetimi leti,
natancéneje 26. januarja 1935, kot najbolj-
$i ponudniki na drazbi z lastnimi sredstvi

za 46.600 dinarjev — preracunano na pri-
blizno 46 tiso¢ evrov — odkupili propa-
dajoco kmetijo s 26 hektarji pripadajoce
zemlje in jo z udarniskim delom renovi-
rali, na novo opremili in tako uredili svoj
obrtniski dom na planini Govejek nad
Medvodami.

Obrtniki so zavihali rokave
Ob nakupu je bilo kmecko poslopje
na Govejku v nezavidljivem stanju, zato

so obrtniki oblikovali 11-¢lansko zadrugo
Dom jugoslovanskih obrtnikov s sede-
Zzem v Ljubljani in zaceli pospeseno zbira-
ti ¢lanstvo svoje »pocitniske zadruge« in
sredstva za adaptacijo doma. »Do konca
leta 1935 je imela zadruga Ze 45 ¢lanov,
ki so svoje obveznosti, pristopnino in
delez vecinoma odplacevali v mesecnih
obrokih, nekateri pa tudi z delom.« Clan-
stvo v zadrugi je bilo pisano in obrtniki
razlicnih poklicev, od zidarjev, krovcev,
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do elektricarjev in mizarjev so prispevali
lastno znanje, orodje in materiale. »\Dom
so za silo uredili in ga odprli Ze 25. aprila,
do konca leta 1935 pa so poleg obrtni-
ke sobe, rezervirane za ¢lane zadruge,
uredili 3e tri sobe s skupno desetimi po-
steljami in urejenimi sanitarijami. Obisk
je bil dober, predvsem ob vikendih in
poleti, ko so na dom prihajale pocitni-
kovat cele druzine«, pripoveduje Miro
Milosevic, ki se je do podatkov dokopal z
izprasevanji domacinov, starejsih planin-
cev in obrtnikov.

»0Ob otvoritvi doma sem imel sedem
let. Z ocetom sva iz Medvod do Govejka
pesacila dobri dve uri, drugace se niti ni
dalo, saj takrat do doma 3e ni bilo spe-
ljane ceste. Okoli doma je bila velika
mnoZica, ki jo je nagovoril visok, ugle-
den moz z visokim pokrivalom in lepo
palico,« se upokojeni medvoski obrtnik,
ljubitelj pohodnistva in dolgoletni ¢lan
PD Obrtnik Aljosa Rebolj potopi v svo-
je spomine na slovesno otvoritev. Kdo
je bil moz s pokrivalom, razkrije Milo-
Sevic: »Obrtniski dom je prisel blago-
slovit prevzviseni Skof dr. Gregorij Roz-
man. To sem ugotovil iz pripovedovanj
domacinov, pri zadnji obnovi doma pa
je domneve potrdil Se napis, vklesan v

marmorno plosco. Ko se je oblast menja-
la, so €eznjo namestili plocevinasto plo-
¢o«. In kako je mogoce, da je tako visoki
cerkveni dostojanstvenik sploh prisel na
727 metrov visoki Govejek? »Raziskoval
sem in prisel do sklepa, da je priznani
krojaski mojster Martin Muc, ki je vo-
dil skupino obrtnikov, Sival oblacila za
ljubljansko skofijo, in je skofa verjetno
poprosil, naj posveti njihov dom. Prav
tako ni mogoce, da bi ga na Govejek pri-
peljali z avtomobilom, kar sem preveril
pri sinu edinega lastnika avtomobila v
Medvodah v tistem casu; na planino je
namrec vodila le ozka steza. RoZzman je
bil takrat star 52 let in Se dovolj vitalen,
da je na Govejek pripesacil,« nam kot
detektivko, koscek za koskom razgrinja
aktualni predsednik Planinskega drustva
Obrtnik ter gonilna sila revitalizacije po-
sesti in obnove obeh obrtniskih domov,
tako prvotnega kot tudi mlajsega Mihel-
Cicevega doma.

Rebolj mu pritrdi, da je za danasnje
razmere Govejek blizu, primeren za po-
poldanski pohod ali kolesarski izlet iz
Medvod, Ljubljane ali Skofje Loke, pred
2. svetovno vojno pa je pot zahtevala
precej ve¢ casa, zato so planinci vedi-
noma prespali v.domu. »Obiskovalci iz
Ljubljane so se morali najprej pripeljati
z vlakom do Medvod ali Retec in nato e
dve, tri ure pesaciti do koce, kjer jih je
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pricakal prijazen oskrbnik«, pozimi tudi
z zakurjeno keramic¢no pecjo, ki Se vedno
ogreva stari obrtniski dom. »Tudi ves
material in orodje za adaptacijo doma so
obrtniki na planino znosili v nahrbtnikih,
za tramove in pohistvo pa so seveda lah-
ko uporabili les iz svojega gozda.«

Vojna je prekinila
pocitnikovanje na Govejku

Meja med italijansko in nemsko oku-
pacijsko cono je potekala med To3cem,
Katarino in Smarno goro in obrtnikom
je bila pot do Govejka nekaj let onemo-
gocena. »Partizani smo vedeli za nevaro-
vane prehode, pozimi pa smo hodili po
potoku, da za seboj nismo puscali sledi,«
pojasni Rebolj, ki se je komaj 16-leten
pridruzil osvobodilni vojski. »Dom je
mnogokrat nudil zatocis¢e partizanom, s
katerimi je zadruga simpatizirala, kma-
lu pa so celotno posest zasegli Nemci,
gospodar doma je 3e pravocasno pobe-
gnil, nekaj obrtnikov, ¢lanov upravnega
odbora, pa je pristalo v italijanskih za-
porih. Po osvoboditvi so se lotili takoj-
$nje obnove izropanega in unicenega
doma, prekrili so streho, ki je pogorela,
in izvedli druga obrtniska dela, da se je
poslovanje moglo zaceti,« navaja Milo-
Sevic podatke iz bro3ure, ki je izsla ob 25.
obletnici Obrtniskega doma na Govejku.
Tudi Rebolj se spominja, da so obrtniki
za nakup nujnega inventarja in opreme
za dom uporabili kar osebne nakaznice,
ki so jih unov¢ili pri Obrtno nabavno-
prodajni zadrugi.

Oblast je gradnjo doma
prepoznala kot javno dobro

Obisk izletniske tocke na Govejku in
ponovno odprtega obrtniskega doma je
v povojnih letih moéno narastel, »¢uda
obiska je bilo«, kar je zadruznike spod-
budilo, da so Ze leta 1949 zaceli z gra-
dnjo novega, vecjega doma. Projekt ni
potekal brez tezav, saj je hotela tedanja
oblast posest nacionalizirati. Zadruga je
po reseni pritozbi glede agrarne reforme
ostala polnopravni lastnik zemljis¢a in
stavbe. Clani zadruge so se z veliko vne-
mo lotili gradnje, pri ¢emer so se jim pri-
druzili $e drugi obrtniki, svojci in Stevilni
prostovoljci, kajti delo je bilo priznano v
kvoto obveznega javnega dela.
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»Gradbene nacrte je prispeval ¢lan
Ivan Bricelj, tako da je dom tudi po dana-
$njih kriterijih optimalno zgrajen. Odprli
so ga prvo nedeljo junija 1951. Iz vraze-
verja, da ne bi tudi novi dom zagorel in
da ne bi $lo v nos oblasti, ga niso blago-
slovili, doda Rebolj. V zgodnjih prostorih
opremljene z rocno izrezljanim lesenim
pohistvom po nacrtih arhitekta Omahna
in jih bomo ljubljanski obrtniki ponovno
restavrirali in jih vrnili na svoje mesto.
V spodnjih prostorih pa so jedilnica, to-
¢ilnica in druZabni prostor, v katerem je
danes urejena Mihel¢iceva soba, imeno-
vana po Ivanu Mihelci¢u, prizadevnem
tajniku pozneje ustanovljenega Planin-
skega drustva Obrtnik. Mihelci¢ je vodil
izgradnjo novega doma in spodbudil
obnovo gospodarskega poslopja. V pet-
desetih letih se je v ko€i prvi¢ zasvetilo;
obrtniki so z lastnimi sredstvi in znanjem
postavili generator in z elektriko oskrbeli
tudi prebivalce doline Locnice. Vijugasto,
$e danes tezko prevozno makadamsko
cesto pa so do Govejka speljali ele leta
1968. Zaradi vseh zaslug pri izgradnji in
upravljanju doma so po smrti tajnika
leta 1978 dom preimenovali v Mihelcicev
dom, o cemer prica tabla pri vhodu.

Iz zadruge v drustvo

Reforme v 3estdesetih letih so od
obrtnikov zahtevale organizacijske spre-
membe, tako so leta 1962 likvidirali za-
drugo in se reorganizirali v Planinsko
drustvo Obrtnik, ki z nekaj deset clani
deluje e danes. V naslednjih desetletjih,
ko so avtomobili olajsali dostop do bolj
oddaljenih gora in omogocili letovanje
na morju, je dom na Govejku izgubil svo-
jo privlacnost. Zaradi bliZine so le redki
prenocili, zato »smo predlagali, da bi
vsako ljubljansko obrtno drustvo izbralo
najbolj zasluznega ¢lana in mu omogoci-
lo brezplacno letovanje v domu, navse-
zadnje je bil letni odmor in pocitek tudi
namen nasega domac, predstavi Rebolj
(3e) nerealizirano zamisel.

Vizija Govejka kot druzini in
naravi prijaznega doma

Miro Milosevi¢, ki je po Mihelcicu
prevzel tako vodenje Planinskega dru-
Stva Obrtnik kot tudi podjetja Elektro-

vod, glavnega financerja obnove doma,
je preprican, da lahko postojanka, ustre-
zno prenovljena in z dobro gostinsko po-
nudbo, postane odlicen magnet tako za
Ljubljancane in druge izletnike, ki iScejo
neokrnjeno naravo. »Zgodaj zjutraj in
zvecer se nad hiSo pasejo gamsi. Tezko
verjamete, da lahko kaj takega dozivite
le pol ure voinje iz glavnega mestag,
navduseno pripoveduje in pogleduje
proti Kamniskim Alpam in na Sorsko
polje. »Zamislite si, da prespite s svojo
Zeno na originalni restavrirani postelji,
da vas prebudi pti¢je petje in vas skozi
okno pozdravi ¢udovit razgled; saj se po-
Cutite kot na medenih tednih.«

Tak3no razmisljanje ga je privedlo do
odlocitve, da na Govejek povrne Zivlje-
nje. Pobudi so se odzvali stevilni obrtniki
in drugi somisljeniki. Leta 2013 so zaceli
veliko prenovo: »Mizar je doniral svoje
delo pri izdelavi celotne kuhinje, drugi
je odstopil iveral, pleskarji so brezplacno
prebelili celoten Mihelcicev dom. Vgradi-
li smo centralno pe¢ na drva — teh ima-
mo dovolj — in v sobe namestili radiator-
je, saj so bile stare loncene peci zastarele
in nevarne, predvsem pa je neznansko
dolgo trajalo, preden so se segrele. Zdaj
potekajo dela na strehi starega doma
in gospodarskega poslopja, namestili
smo nove Zlebove, restavrator popra-
vlja staro pohistvo, velika pridobitev so
otroska igrala, zato k nam 3e raje priha-
jajo druZine. Milo3evi¢ nasteva 3tevilna
prostovoljno opravljena obrtniska dela.
Tudi 88-letni Aljosa Rebolj, ki je Govejek
obiskal po mnogih letih, ni mogel skriti
navdusenja: »Vidi se, da se stvari pre-
mikajo, Zelel bi si, da dom znova postane
drugi dom obrtnikov in drugih ljubiteljev
planine.

Gradimo dom skupaj za
prihodnost

A delo 3e zdale¢ ni koncano. »V sta-
rem skednju bomo uredili dvorano in jo
napolnili z razliénim programom, s kon-
certi in plesi. S Planinsko zvezo Sloveni-
je se dogovarjamo za pridobitev znaka
Naravi prijazen dom. Naravne danosti
tod naokoli so ¢udovite, zato bi jih radi
ohranili za nase potomce. Na planini bi
lahko organizirali razne tabore. Mimo
nas poteka evropska pot E7, zato imamo

priloznost, da privabimo ve¢ tujih poho-
dnikov. Na posestvu bi lahko pridelovali
lastno hrano,« razlaga svojo vizijo doma,
pri ¢emer podporo pricakuje tako od
krovne obrtne zveze kot tudi PZS. »Ob
80. obletnici Obrtniskega doma na Go-
vejku smo vse ljubljanske obrtne zveze
zaprosili za pomo¢ pri obnovi doma, saj
gre za skupno dobro,« poudari.

Minulo soboto, 30. maja, je Dom na
Govejku gostil 45. planinski tabor. Prislo
je vec kot sto planincev, nekateri so pot
nadaljevati do Osovnika in na Grmado.
V vrocem dnevu je prijalo ohlajeno pivo,

podobno kot v hladnejsih dneh prija do-
maci zeliscni caj, ki ga po planini nabira
oskrbnik. Vsi pa so se strinjali, da moci
najbolj povrne zajezen kos domacega
jabolénega »strudla«, ki ga pece oskrb-
nica. »Spodbujamo vzpone na Gove-
jek, za enajsti vzpon podarimo zavitek,
otroci pa dobijo kakino sladkarijo, da Se
rajsi hodijo,« pove. Tik pred poletjem le
$e namig: iz kotla poletja lahko za eno
popoldne, vikend ali kar cel dopust po-
begnete na 727 metrov visoko planino
Govejek. Cakata vas lepa narava, mir,
bogat jedilnik in verjetno eden lepsih
razgledov.

ANITA IVACIC
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NESRECE PLINV OB MEJI Z VAJALKA
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NAS SMUC. IGRALEC
TEZKO SKAKALEC 2IVouI-
KOVASKO (DAMJAN) Novié
KLADIVO MESECNO KRATKO
PERILO BODALO
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SAVSKI DOLINI, TIK KRAJSA VELI- IGOR
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NAFTNI ZELEZA | FRANCETA IGRALEC
KONCERN PRESERNA BEATTY
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-‘ ZNAMKA MOZEV
AVTO- OCE
MOBILOV

B Pravilna resitev majske krizanke je ATELJE
PLEVNIK. Izmed prejetih dopisnic smo
izzrebali dopisnico, ki jo je poslala Helena
Kozorog iz Ljubljane. Za nagrado bo prejela
keramicno sliko, izdelek Ateljeja Plevnik.
Iskrene cestitke!

s pripisom NAGRADNA KRIZANKA.

Pri Zrebanju bomo upostevali vse dopisnice,

ki bodo prispele na nas naslov do

15. junija 2015.

H Resitev (geslo) tokratne nagradne krizanke M Sponzor tokratne krizanke je podjetje Prevekso,
posljite na dopisnici skupaj s svojimi
podatki (ime in priimek, naslov, davéna
stevilka in telefon) na naslov: Urednistvo
revije Obrtnik, Obrtno-podijetniska zbornica
Slovenije, Celovika 71, 1000 Ljubljana,

jezikovne storitve d. o. o. z Bleda, ki podarja dve
nagradi: prva nagrada sta vstopnici za ogled
filma in podelitev nagrad na filmskem festivalu
na Bledu, druga pa dve vstopnici za ogled filma v
casu filmskega festivala.

Dobitek v nagradbni igri je po 3. tocki tretjega odstavka
105. ZDoh-2 obdavcen kot drugi dohodki, vendar le, ce
njegova vrednost presega 42 evrov (108. clen ZDoh-2).
Akontacijo dohodnine za prejete nagrade v skladu z
ZDoh-2 poravna podeljevalec nagrade.
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Ali ste vedeli ...

[ je bil prvi serijski avtomobil iz
recikliranih materialov narejen Ze
davnega leta 1955 v takratni Vzhodni
Nemciji? To je bil nekak3en predho-
dnik trabanta, pri katerem je bilo
veliko karoserijskih delov narejenih
iz odpadnih materialov iz lokalne
kemicne industrije in iz ostankov
sovjetskega bombaza.

[ ... so tudi pri nas velike druzine
oproscene davka pri nakupu novega
avtomobila?

[=>"... je bil prvi avtomobil s samodej-
nim menjalnikom oldsmobile serije
90 iz leta 1940? Dvotonsko limuzi-
no z dolzino 5,1 metra je poganjal
osemvaljni motor z mocjo 88 kW
(120 KM) v kombinaciji s hidrodina-
micnim pretvornikom navora in enim
planetnim prenosnikom. Menjalnik je
imel dve stopnji za voznjo naprej in
€no za nazaj.

[="... je Honda od leta 1959 najvedji sve-
tovni proizvajalec motornih koles in
agregatov z notranjim izgorevanjem?
Letno jih izdela ve¢ kot 14 milijonov.

prebivalci

Mesta so polna plocevine, tudi Slovenija ni izjema, saj pri nas
letno pokupimo okoli 50.000 novih vozil. Cedalje vecja gneca
povzroca nestrpnost in nervozo, ob tem pa je tezko najti
tudi parkirisce. Mestni malcki, ki jih vam predstavljam danes,
imajo z gne€o manj tezav, saj jim dimenzije dovoljujejo skok
tudi na najmanjsi parkirni prostor.

Hyundai I20

Hyundai je cetrti najvedji proizvaja-
lec vozil na svetu. Ponuja izredno Siroko
paleto vozil, med katerimi je najnovejsi
mestni malcek model 120. Oblikovalska
ekipa iz nemskega Russelsheima je pri-
pravila povsem nov pogled na oblikova-
nje avtomobilov, ki so ga poimenovali
»fluidne skulpture«. Kromirana 3estko-
tna maska je postavljena precej nizko,
tanka horizontalna maska pa povezu-
je sprednja svetila, ki zdruZzujejo bifo-
kusne glavne luci, LED dnevne luci ter
pozicijske luci. Na zadnjem delu izstopa
érn »C« stebricek, ki se zlije skupaj z za-
temnjenimi stekli, tako da imamo ob-
cutek, da streha preprosto lebdi v zraku
nad vozilom.

I20 je postavljen na povsem novo
platformo, ki omogoca dobra dva in pol
metra medosne razdalje pri 4 metrih
dolZine vozila. Prostora je tako dovolj

za pet potnikov ter za 326 litrov pr-
tljage. V tem razredu so Se vedno bolj
zastopani bencinski motoriji, kar bomo
videli v nadaljevanju, a 120 ima tudi
zmogljiv in predvsem varcéen 1,4-litrski
dizelski agregat, ki razvije 66 kW moci.
Motor omogoca 1165 kg tezkemu vo-
zilu odlicne zmogljivosti, saj se lahko
poiene tudi do 180 km/h, povprecna
poraba pa bo nizja od 5 litrov. Dobre
zmogljivosti podpira tudi soliden rocni
6-stopenjski menjalnik. Ta motor je na-
menjen bolj tistim, ki letno naredijo ve¢
kot 15.000 kilometrov, saj je osnovna
cena nekoliko visja, se pa izravna zaradi
nizke porabe.

Hyundai sedaj z izgledom, solidnimi
materiali, dobro motorizacijo in bogato
opremo sili v razred visje, saj so casi, ko
smo hyundaije kupovali predvsem zara-
di nizke cene in petletnega jamstva, Ze
zdavnaj mimo.
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Retro slog se o€itno izplaca. Potem,
ko sta mini in fiat 500 na krilih nostalgi-
je podrla vse prodajne rekorde, se je po
njihovih stopinjah odpravil tudi Renault,
ki je preverjenemu receptu dodal e ne-
kaj svojih zacimb. Novi twingo je ponov-
no izviren, kar od njega vedno pricakuje-
mo, saj je ta avtomobil pionir v razredu
malih mestnih avtomobilckov. In kaj je
tako izvirnega na vozilu, ki je bilo prvi¢
predstavljeno pred dvaindvajsetimi leti?
Dolg je vsega 3,6 metra. Tokrat je prvic
predstavljen s petimi vrati, pravzaprav
samo s petimi vrati, v celotni zgodbi pa
je najbolj zanimiv koncept pogona. Kot
pred petdesetimi leti, se je Renault odlo-
¢il, da vse prestavi nazaj. Tako zadaj naj-
demo motor in pogon. Od kod ta ideja,
ni najbolj znano, se pa pri Renaultu radi
pohvalijo, da je bil avtomobil razvit v so-
delovanju z Daimlerjem in da je njegov
brat dvojéek smart forfour. Vozili si de-
lita platformo, motorje, menjalnike ter
tudi proizvodni obrat. Obe vozili namrec
izdelujemo v Novem mestu.

Tako kot je razigrana zunanjost, je
simpaticna in predvsem nadvse prostor-
na tudi notranjost. Ker je v modi perso-
nalizacija vozil, si lahko notranjost, pa
tudi zunanjost, okrasite po svojih Zeljah
s Stevilnimi nalepkami, plasti¢nimi do-
datki, barvami ...

Na motor in pogon zadaj se ne bo
potrebno privajati, saj tega prakti¢no ne
Cutite, je pa obcutno vedji zasuk spre-
dnjih koles, tako da je obracalni krog
najmanjsi v razredu. Vsega liter prostor-
nine ima trivaljni motor, ki razvije 52 kW
modi, in svoje delo opravlja ve¢ kot ko-

rektno, Se posebej, ce je govor o mestni
voznji, a tudi voznje po avtocesti se ne
bo ustrasil. Po nekoliko daljsem zaletu
se kazalec hitrosti ustavi pri 160 km/h,
poraba pa med 5 in 6 litri.

Twingo je retro izviren, svez, mode-
ren in ¢etudi ne bo dosegel uspeha prve
generacije, bo zagotovo navdusil stevil-
ne ljubitelje majhnih avtomobilckov.

Od vseh treh predstavljenih vozil je
corsa kot model dale¢ najstarejsa, saj jo
neprestano izdelujejo Ze od leta 1982 in
do danes je bilo prodanih ve¢ kot 12,5
milijona primerkov. V svoji peti genera-
ciji se je po izgledu naslonila na hi3ni
model adam, vsaj kar se sprednjega dela
tice. Deluje moderno in elegantno, brez
velike agresivnosti. S 402 cm dolZine je
povsem v merah konkurentov. Morda 3e
najbolj dinamicno izgleda avtomobil od
zadaj, kjer se po vzoru na astro luéi pre-
nesejo na pokrov prtljaznika.

Ne glede na stopnjo opremljenosti
mi je bila vse¢ cista notranjost, brez
odveénih gumbkov in stikal. Ceprav je
ploi¢a za merilnik povsem klasi¢ne za-
snove, pa lahko preglednost in skrb za
malenkosti dobi veliko pohvalo. Prese-
netljivo lahkotno. Elektri¢ni servovolan
z upostevanjem hitrosti odpravi napor,
zagotovi natancnost in prihrani gorivo.
S pritiskom na gumb City Mode si boste
zagotovili pomo¢ pri parkiranju ali po-
¢asnem manevriranju. Kljub le enemu
paru vrat potniki do zadnje klopi dosto-
pajo razmeroma preprosto, izza nje pa
je prtljaznik, velik vsega 260 litrov (pri
prej omenjenem hyundaiju kar 326 li-
trov), je pa zato prtljaznik lepo oblozen
z zaprtimi boksi na bokih in s polico, ki
jo lahko nastavljamo po visini, s ¢imer
dobimo raven pod tudi pri podiranju za-
dnjih sedeZev.

Pri motorni paleti ponovno izstopa
bencinski motor, ki iz 1,4-litra prostorni-
ne s pomocjo turbine razvije solidnih 73
kW moci. To pomeni, da je corsa tudi
obcutno najhitrejsa med vsemi tremi
tokrat omenjenimi malcki. Velik izbor
Zivih barv, kot v testnem primerku (sun-
ny melone), pa bo poskrbel, da bo corsa
zares opazena na vsakem koraku.

Vsi vemo, da motor brez olja ne
more delovati. Danes so pred
moderna motorna olja postavljeni
izredno visoki zahtevki: mora dobro
podmazovati, hladiti, zadrZzati
umazanijo in se kljub agresivnim
sestavinam bencina ne sme pokvariti.

lja delimo po njihovi osnovi na mi-

neralna (naravna) in na sinteti¢na
(umetna). To osnovo narekujejo tako
imenovani polialfaolefini, ki tudi odrejajo
zivljenjsko dobo ter viskoznost olja. Ciklus
menjav olja in s tem tudi Zivljenjska doba
olja v osebnih avtomobilih je danes do
50.000 kilometrov, pri tovornjakih tudi
do 100.000 prevozenih kilometrov. Zara-
di tega je potrebno imeti zares dober re-
cept za izdelavo kakovostnega olja. Danes
se to dela povsem elektronsko po naprej
pripravljenih receptih, véasih pa je bilo to
delo bolj zahtevno. Na zacetku je potreb-
no zbrati sestavne elemente. Osnova so
temeljna olja iz naftne rafinerije, ki jim
pozneje dodajajo razlicne aditive, s ¢imer
dobimo razli¢ne vrste olj za razlicne na-
mene.

Ob narocilu olja se stranki dogovori-
ta za vrsto in kakovost, s ¢imer se doloci
tudi, katero temeljno olje bo za osnovo
in katere aditive bo potrebno dodati, kar
pa ni vedno preprosto. Najprej v tovarni
segrejejo posodo, v kateri bodo opravljali
mes3anje, in sicer na 60 do 70 C, s tem
olje ne postane Zarko in se laZje me3a.
Sledi dodajanje aditivov in zopet me3anije.
Po doloc¢enem ¢asu se mesanica precrpa
v novo posodo, kjer se ohlaja in ¢aka na
kupca. Potem, ko se je me3anica ohladila
in je narocilo preverjeno, pride do odloci-
tve, kako se bo olje transportiralo: z ladjo,
cisterno, v sodih ali plastenkah. In slednje
najdemo tudi mi na nasih prodajnih poli-
cah.
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B Na podlagi sklepa kolegija upravnega odbora OZS z dne 4. 3. 2010 imajo
clani OZS, ki ne dolgujejo vec kot dve ¢lanarini, pravico do enega brez-
placnega malega oglasa (do 30 besed) na leto. Clani »A plus« pa imajo
pravico do petih (5) brezplacnih malih oglasov na leto in do 25-odsto-
tnega clanskega popusta pri okvirjenih oglasih (na barvni podlagi).

B Vsi, ki Zelijo izkoristiti zgoraj nastete moznosti brezplacnega oglaseva-
nja, nam morajo ob predaji oglasa sporociti ¢lansko stevilko OZS (naj-
dete jo na prvi strani kartice Mozaik podjetnih). Brez tega brezpla¢ni

mali oglasi niso mozni.

B Cena malega oglasa (do 30 besed) je 17 EUR (+ 22 % DDV).
M 1 cm stolpca okvirjenega malega oglasa na barvni podlagi stane

19 EUR (+ 22 % DDV).

Prosimo vas, da nam ob vseh narocilih oglasov napisete podatke za
izstavitev racuna (naziv, naslov in davéno stevilko) ter navedete, ali ste
zavezanec za DDV. Clani OZS naj sporocijo tudi élansko stevilko 0ZS.
Prosimo, da so vasi dopisi citljivi, opremljeni z Zigom in podpisom
narocnika. Pridrzujemo si pravico do jezikovnih popravkov.

Oglase lahko posljete po:
B e-posti: revija.obrtnik@ozs.si
B faksu: 01 51 93 496

W klasicni posti na naslov: OZS, Revija Obrtnik podjetnik, Celovska 71,

Ljubljana

Malih oglasov po telefonu ne sprejemamo.

TU-VAL, d. 0. o. nudi vso varilsko opremo in
pribor, industrijsko pnevmatiko, pritrdilne
elemente in orodja za kovicenje. Informa-
cije: www.tu-val.si, tel. 0172 12 123, faks: 01
7212 746, e-p: tu-val@siol.net. Sifra oglasa:
15-02-002

Rocni paletnik

*nosilnost: 2500 kg

*dolzina vilic: 1150 mm
«tovorna kolesa: POLYURETAN (PU)
B krmilna kolesa: GUMA

Tel.: 04 518 44 44
gy 1 04

]2
Slika je simbolicna. E

Cena samo 240

PODJETJE Z DOLGOLETNO TRADICIO navi-
janja transformatorjev in tuljav zaradi pre-
usmeritve proizvodnje proda svoje znanje,
kompletno strojno opremo z bazo kupcev,
dobaviteljev in zalogami repromateriala.
Informacije po tel. 041 623 20s. Sifra ogla-
sa: 15-02-005

BA 800/200 BATTENFELD brizgalni stroj,
odli¢no ohranjen, prodamo. Leto izdelave
1996, 35.000 del ovnih ur. Cena po dogo-
voru. Informacije: IKOR, d. o. o, Izola, tel.
041 768 334 ali e-posti: direktor@ikor.si.
Sifra oglasa: 15-02-014

PRODAM ZELO OHRANJEN REZKANI STROJ
Prvomajska ALG 2008, letnik 1985, fiksna
cena: 6.250 € + DDV. Prodajam tudi druge
CNC stroje za obdelavo kovin. Informacije:
WZM - J. Cigon, tel. 031 317 798, o5 769
10 74, e-posta: cigon@siol.net, www.cigon-
-wzm.eu. Sifra oglasa: 15-02-015

ZARADI UPOKOJITVE prodamo kompletno
opremo za izdelavo roéno in strojno izde-
lane darilne kartonske embalaze (kartona-
7o) skupaj z veliko pomoznega inventarja
in repromateriala. Tel. 041 629 558. Sifra
oglasa: 15-02-016

Na podlagi zakona o preprecevanju dela in zaposlovanja na érno
oglasov neregistriranih dejavnosti ne objavljamo!
Ce Zelite, da vam objavimo oglas za storitve, nam

posljite naslednje dokumente:

W s. p.: kopijo obrtnega dovoljenja ali priglasitveni list,

W druzbe: izpis iz sodnega registra.

Oglasi v teh rubrikah morajo vsebovati popoln naziv in naslov,

ki smo ga dolzni tudi objaviti!

Zadnji rok za oddajo malega oglasa v julijsko-avgustovski Obrtnikovi

borzi je 24. junij 2015.

NAROCILO NA REVIJO OBRTNIK PODJETNIK

Letna naro¢nina na revijo Obrtnik podjetnik je 60 EUR
(9,5 % DDV je vklju¢en v ceno). Naroéilo velja do preklica!

Narocite se lahko po:
» e-posti: revija.obrtnik@ozs.si
» faksu: 0151 93 496
+ navadni posti na naslov:
0ZS, Celovska c. 7,
1000 Ljubljana

IZDELAVA EPOKSI-POLIURETANSKIH TLA-
KOV v vse prostore in povrsine (zunaj in
znotraj), brezsivne hidroizolacije na strehe,
terase, zelene strehe, tudi z zakljucnim
pohodnim slojem, vodoodbojne impregna-
cije in zascite za fasade, naravni/umetni
kamen, beton. NOVO - v ponudbi so tudi
deletacijski profili in profesionalni prema-
zi za razlicne povrsine in izzive (zascite za
kovine, strehe, antikorozivni premazi, pro-
tidrsni premazi, priila,..). Skupaj z vami
pois¢emo resitev in svetujemo. Svoj izziv
si lahko izvedete sami ali z nami. Kmalu

MONTAZA IN SERVIS
VSEH VRST DVIGAL

OSEBNA DVIGALA
TOVORNA DVIGALA
INVALIDSKA DVIGALA
MOSTOVNA DVIGALA
KONZOLNA DVIGALA
VERIZNA DVIGALA
GRADBENA DVIGALA
VISECI FASADNI ODRI

DVIGALA BARTOL d.o.0., Badjurova ulica 22, Ljubljana
GSM: 041 668 069, Tel. 01/4288 645, Fax: 01/4272 858
dvigala-bartol@siol.net, www.dvigala-bartol.si

tudi spletna trgovina. PanStan, d. o. 0., Ple-
mljeva 2, Ljubljana, tel. o59 053 340, 041
334 809, www.panstan.si. Sifra oglasa: 15-

03-005

ISCEM DODATNO DELO ZA VARJENJE na
svojem domu za podjetnike. Variti Zelim
manjse izdelke po postopku TIG ali MIG.
Ce potrebujete tako resitev, me lahko kon-
taktirate: Benjamin Vovk, s.p., tel. 030 620
423. Sifra oglasa: 15-03-013

KNJIGOVODSKI SERVIS nudi svoje storitve
obrtnikom samostojnim podjetnikom
(raCunalniska obdelava, vkljuéno z obra-
¢unom OD, izracun obresti, amortizacije,
davéna napoved) strokovno in po ugo-
dni ceni. Dodatne informacije: Podgore-
lec Jolanda s. p., Zgornje Stranje 14, 1242
Stahovica, tel. 01 83 25 344. Sifra oglasa:
15-04-001

RACUNOVODSKI SERVIS nudi kompletno
vodenje poslovanja in svetovanje za obr-
tnike, podjetja in drustva - obracuni OD,
vodenje osnovnih sredstev in amortizacija,
izdelava poslovnih porocil in davéne napo-
vedi, obracuni obresti in ostalo. Storitve
opravljamo azurno in cenovno ugodno za
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podrogje cele Slovenije. Prvi mesec na zara-
€unavamo storitevl DATA-MS, d. o. 0., Voj-
kova cesta 65, Ljubljana (blizina obvozni-
ce). Tel. 01 566 21 95, 041 292 990, e-posta:
data-ms@amis.net. Sifra oglasa: 15-04-002

GRADBENA DOVOLIENJA, UPORABNA DO-
VOLJENJA, nadzor in vodenje investicij,
izdelava energetskih izkaznic, investicijska
dokumentacija. Smo zanesljivi in korektni.
LG InZeniring d. 0. 0., Trzaska 132, Ljubljana,
tel. 041 731 744, e-posta: andrej.krupenko@
Igi.si, www.lgi.si. Sifra oglasa: 15-04-003

RACUNOVODSKI SERVIS SAPIENTIA! Nudi-
mo vam racunovodske storitve po akcijskih
cenah. Informacije po tel.: o041 277 695,
e-posti: jovanovic.sa@gmail.com, spletna
stran: sapientia@sapientia.si. Sifra oglasa:
15-04-008

V ANKARANU, 100 m od morja in centra,
so naprodaj gradbene parcele brez provizi-
je. Elitna lokacija, juzna lega in neposreden

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

INFORMACIJE:

Obrtno-podjetniska zbornica Slovenije
Celovka cesta 71, 1000 Ljubljana
Kontakt: Jana Vidic,

tel. 01 58 30 810

e-posta: een@ozs.si

Mariborska razvojna agencija p. o.
Pobreska cesta 20, 2000 Maribor
Kontaktna oseba: Jolanda Damis,
tel. 02 33 31307

e-posta: een@mra.si,
jolanda.damis@mra.si

Univerza na Primorskem,
Znanstveno-raziskovalno sredisce Koper
Garibaldijeva 18, 6000 Koper
Kontaktna oseba: Sebastjan Rosa,

tel. o5 66 37 713

e-posta: sebastjan.rosa@zrs.upr.si

Gospodarska zbornica Slovenije
Dimiceva 13, 1504 Ljubljana
Kontaktna oseba: Petra Arzensek,
tel. 0158 98 156

e-posta: petra.arzensek@gzs.si

Svicarsko podjetje z izkusnjami na po-
dro¢ju zelenjadarstva is¢e potencialne
partnerje (proizvajalce, dobavitelje) z izku-
$njami v proizvodnji kavljev za paradiznik.
Podjetje nudi sodelovanje v obliki sporazu-
ma o trgovskem zastopanju in/ali proizvo-
dnega sporazuma. EEN-apr-41

Poljski trgovec z varnostnimi sistemi isce
potencialne partnerje (proizvajalce, trgov-

pogled na morje, od 600 do 1.900 m? ali v
kompletu 6.725 m* (z ali brez objekta). Vsa
infrastruktura je urejena. Ponudbe poslji-
te po e-posti: franjo_nemec@t-2.net. Sifra
oglasa: 15-07-008

ZARADI UPOKOJITVE v Dravogradu pro-
dam ali oddam opremljen frizerski salon
v obratovanju. Samo resnim interesentom
informacije po tel.: 031 655 762, po 19. uri.
Sifra oglasa: 15-07-011

PRODAM DELAVNICO v izmeri 145 m?, ob-
novljena leta 2010. Delavnica ima uporab-
no dovoljenje in je primerna za vse dejav-
nosti. Poleg delavnice je hisa, letnik 1965,
delno obnovljena, v dveh etazah, vsaka
po 75 m? skupaj 666 m? zemljisca. Cena:
350.000 EUR. Informacije po tel. 041 649
994. Sifra oglasa: 15-07-012

PRODAMO ALl ODDAMO V NAJEM obrat
Zage za razrez hlodovine (70 cm premera)
z vsemi pripomocki (vilicar) in asfaltiranim
skladid¢nim prostorom v izmeri 800 m=
Informacije po tel. 041 269 561, ali e-po-
§ti: nadaz.295@gmail.com. Sifra oglasa:
15-07-013

enterprise
europe
network

Oglase s ponudbami in
povprasevanjem tujih podjetij si
lahko ogledate na nasem spletnem
naslovu: www.ozs.si/obrtnik

ce) z izkusnjami na sorodnem podrogju.
Podjetje nudi trgovske storitve in se za-
nima za sodelovanje v obliki sporazuma o
trgovskih storitvah. EEN-apr-42

Podjetje iz Velike Britanije, specializirano
za proizvodnjo 3olskih uniform, is¢e pro-
izvajalce nagubanih kril in se zanima za
sodelovanje v obliki proizvodnega sporazu-
ma. EEN-apr-43

Svedsko podjetje, specializirano za kroje-
nje oblacil in dodatkov, je izumilo praktic-
no dekorativno napravo za sledenje ocal,
opremljeno z drialom. Podjetje i3ce proi-
zvajalce kovinskih predmetov in se zanima
za sodelovanje v obliki proizvodnega spo-
razuma. EEN-apr-44

Makedonska farmacevtska druzba, spe-
cializirana na podro¢ju veleprodaje me-
dicinskih in farmacevtskih izdelkov, isce
podjetja, aktivna na podroc¢ju farmacije in
medicine ter trgovce na debelo. Podjetje
nudi sodelovanje v obliki sporazuma o dis-
tribucijskih storitvah. EEN-apr-45

VISNJA GORA - oddamo storitveno-poslov-
ni prostor povriine 560 m?, na parceli 1.200
m?2. V kleti so sanitarni prostori, v pritli¢ju
delavnice in skladis¢a ter v nadstropju pi-
sarne. Lastno parkirisce, blizina AC. Infor-
macije po tel. 041 320 551, e-posta: seme.
luka@gmail.com. Sifra oglasa: 15-07-014

VRANSKO! Prodam bivalni vikend ob smu-
¢is¢u Medvednica nad Vranskim. Uporabne
povréine je 1770 m? + garaza in cca 500 m?
zemljisca. Cena 137.000 €, v racun vzame-
mo vegji avto ali stanovanje. Objekt ima st.
izkaznice 2015-349-21-20475 in velja do leta
2025. Informacije po tel. 041 621 982. Sifra
oglasa: 15-07-015

TRANSPORTNO PODJETIE, zanesljivo, z dol-
goletno tradicijo, iS¢e poslovne partnerje
za pogodbeno delo v transportu, s kombi
in kamionskimi prevozi doma in v tujini.
Avtoprevoznistvo, trgovina in storitve Vin-
ko Tursi¢ s. p., Dajnkova 4, 1000 Ljubljana,
tel. 041 694 18s. Sifra oglasa: 15-09-010

@0ccccccccccccccccccsccccccccce

Belgijsko podjetje, specializirano na po-
drocju proizvodnje izdelkov za varnost in
udobje bolnikov, is¢e potencialne partner-
je (trgovce) in se zanima za sodelovanje
v obliki sporazuma o trgovskih storitvah.
EEN-apr-46

Japonski proizvajalec plasticnih lezajev i3ce
izkusene potencialne partnerje in se zani-
ma za sodelovanje v obliki trgovinskega
sporazuma. EEN-apr-47

Poljsko podijetje, specializirano na podrocju
prodaje lesa (predvsem eksoticnega) isce
potencialne partnerje, dejavne na podrocju
lesnega sektorja, in se zanima za sodelo-
vanje v obliki sporazuma o trgovskih stori-
tvah. EEN-apr-48

Podjetje iz Velike Britanije, specializirano na
podrocju trgovanja z jeklenimi izdelki (pred-
vsem tramovi, stebri, profili, jeklene krogle),
is¢e potencialne partnerje (trgovce) in se
zanima za sodelovanje v obliki sporazuma
o trgovskih storitvah. EEN-apr-49

Poljski proizvajalec svetlobnih teles isce
potencialne partnerje (trgovce na drobno,
trgovce na debelo) z dobrim poznavanjem
lokalnega trga. Podjetje nudi sodelovanje
v obliki sporazuma o trgovskih storitvah.
EEN-apr-50

Spansko kamnosesko podijetje, speciali-
zirano v proizvodnji naravnih in umetnih
kamnov, isce trgovce. EEN-apr-51

Tuski proizvajalec delikatesnih izdelkov,
sveZega mesa, predelanih izdelkov, za-
mrznjenih mesnih kroglic in burgerjev
is¢e trgovce in se zanima za sodelovanje

€ 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000¢

ré Acryisciy’

« Vse yrste izdelkov iz plexi
stekla: plosce, bloki, cevi,
palice, profili, krogle,
kupole, ...

« Laserski razrezi in gravure

R R R R R R R Y T

v obliki sporazuma o trgovskih storitvah.
EEN-apr-52

Priznan portugalski proizvajalec keramic-
nih talnih oblog, ki investira v inovacije,
dizajn in kakovost, is¢e poslovne partnerje
za prodajo svojih proizvodov. EEN-apr-53

Uveljavljen britanski proizvajalec stekla
is¢e poslovne partnerje - komercialne
agente za sodelovanje pri promociji in
akreditaciji preizkusenih varnih steklenih
izdelkov. Zainteresiran je tudi za skupna
vlaganja. EEN-apr-54

Grski proizvajalec lesenih konstrukcij (tra-
movi, leseni okvirji hi3, Sportne dvorane
itd.) ponuja svoje izdelke trgovskim agen-
tom z lesom. Kot podizvajalec ponujajo
tudi svoje strokovno znanje na podrogju
lesenih izdelkov - okvirjev. EEN-apr-55

Hrvaski inovator in ustvarjalec inovativnih
lesenih potisnih stolov, namenjenih rekre-
aciji zdravih otrok in rehabilitaciji invali-
dnih otrok, isce trgovce. EEN-apr-56

Tursko podjetje, specializirano v proizvodnji
marmorja, is¢e potencialne partnerje (proi-
zvajalce, trgovce, podizvajalce) in se zanima
za sodelovanje v obliki trgovinskega, proi-
zvodnega sporazuma in/ali sporazuma o
trgovskih storitvah. Podjetje prav tako nudi
podizvajalske storitve. EEN-apr-57

Podjetje iz Litve, specializirano za proizvo-
dnjo higienskih veterinarskih izdelkov za
zivali, i5¢e trgovske posrednike (agente,
predstavnike,drobne trgovce) in se zanima
za sodelovanje v obliki trgovinskega spora-
zuma. EEN-apr-58
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Poljski proizvajalec brizg in druge medi-
cinske opreme za enkratno uporabo i3ce
trgovce ter nudi podizvajanje. EEN-apr-59

Turdki proizvajalec razli¢nih multivitamin-
skih Zit isce trgovske posrednike za svoje
izdelke in se zanima za sodelovanje v obliki
trgovinskega sporazuma. EEN-apr-60

Londonsko oblikovalsko podjetje isce pod-
jetja za proizvodnjo kovinskih sestavnih
delov za (stenske) obesalnike in povrsinsko
obdelavo kovin. Sestavni deli bodo nareje-
ni iz bakra (ali iz druge kovine, prevlecene
z bakrom) in pred razbarvanjem zasciteni z
lakom. S podjetjem bi sklenili proizvodno
pogodbo. EEN-maj-1

Londonsko oblikovalsko podjetje isce proi-
zvajalce (stenskih) obesalnikov dveh veliko-
sti, ki bodo sestavljeni iz ve¢ razlicnih mate-
rialov in sestavnih delov. Kljuka je bakrena,
disk pa oblecen v usnje. Kovinski deli so
lakirani, da se ne razbarvajo. S podjetjem
bi sklenili proizvodno pogodbo. EEN-maj-2

Madzarsko podijetje, ki izdeluje zunanje in
notranje pohistvo iz surovega lesa, i3¢e do-
bavitelje tega materiala (predvsem hrasta
in akacije). EEN-maj-3

Italijansko podjetje za svojo dejavnost na
podrocju parketarstva is¢e dobavitelje plo-
$¢ic iz masivnega hrastovega lesa, ki jih za-
nima delo na italijanskem trgu. EEN-maj-4

Italijanski proizvajalec mlecnih izdelkov,
s sedezem v Lombardiji, i3¢e dobavitelje
ekoloskih plastenk za kremo. Plastenke
ne smejo imeti nobenega vpliva na okolje
(100% recikliranje embalaze). Z evropskimi
proizvajalci plastenk, ki sledijo najbolj stro-
gim okoljskim zahtevam, Zeli skleniti spo-
razum o podizvajanju. EEN-maj-5

Belgijsko podjetje isce dobavitelje tkanin,
trakov in sukanca za izdelavo torb. lzde-
lava materiala mora ustrezati vrednotam
belgijskega podjetja, zato mora potekati
po eticnih in ekoloskih nacelih (certifikat
pravicne trgovine, bio certifikati za izdelke,
dokazanost o dobrem pocutju zaposlenih
na delovnem mestu). Z dobaviteljem bi
sklenili proizvodno pogodbo. EEN-maj-6

Britansko podjetje, ki izdeluje opremo za
prevoze tovora, isCe partnersko podjetje za
izdelavo zlozljivega sistema polic. Podjetje
je razvilo inovativen sistem zlozljivih polic,
ki omogocajo optimalen izkoristek prosto-
ra med prevozom in v skladis¢u. Ponujajo
sklenitev proizvodne pogodbe. EEN-maj-7

Srbsko podijetje, ki se ukvarja s trgovino na
debelo, uvozom in prodajo farmacevtskih
izdelkov in medicinske opreme, ponuja
storitve predstavnika proizvajalcev tovr-
stnih izdelkov na srbskem trgu. Ponujajo
sklenitev sporazuma za trgovsko posredo-
vanje. EEN-maj-8

Britansko podjetje, ki z opremo oskrbuje
gradbeni sektor, i3¢e proizvajalce pokrovov

jaskov na osnovi polimerov kot nadomesti-
lo za (oziroma alternativo) obicajnim lito-
zeleznim ali jeklenim pokrovom. S proizva-
jalci bi sklenili sporazum o prodaji izdelkov
in trgovskem posredovanju. EEN-maj-9

Majhno dansko podjetje, ki se ukvarja s
proizvodnjo in prodajo inovativne opre-
me za poucevanije in iger, s katerimi Zelijo
spodbuditi zanimanje otrok za glasbeno
teorijo, isce proizvajalce predstavitvenih
skatel iz polipropilena (PP) za hrambo kart
in ucne opreme. Z dobaviteljem bi sklenili
proizvodno pogodbo. EEN-maj-10

Belgijsko podjetje i¢e partnerje za pro-
izvodnjo torb iz lahke naravne tkanine.
Podjetje bo sodelovalo s partnerjem, ki lah-
ko dokaze, da je njegova proizvodnja pra-
vicna, eticna in okolju prijazna. Ponujajo
sklenitev proizvodne pogodbe. EEN-maj-11

Nizozemska modna trgovina in znamka, ki
proizvaja izdelke vijega cenovnega razre-
da, is¢e nove proizvajalce za njeno kolek-
cijo oblacil in Cevljev. Potencialni partner
mora imeti izku3nje z izdelovanjem oblacil
in cevljev, za podjetje bo izdeloval izdelke
v majhnih serijah. Podjetje Zeli skleniti pro-
izvodno pogodbo. EEN-maj-12

Britansko steklarsko podjetje, ki proizvaja
in namesca aluminijaste steklene fasade,
obloge, okna, vrata, balustrade, fasade in
arhitekturno strukturno steklo, isce par-
tnerje za skupni projekt (joint venture),
zunanje izvajanje storitev ali podizvajanje.
EEN-maj-13

Poljski proizvajalec peci na trda goriva in
toplotnih postaj isce trgovce, agente in/
ali trgovske predstavnike za prodajo svojih
izdelkov. EEN-maj-14

Armensko podjetje se ukvarja z uvozom,
posojanjem/prodajo porocnih oblek in do-
datkov in ponuja storitve trgovskega po-
srednistva za tovrstne izdelke v Armeniji.
EEN-maj-15

Nemski proizvajalec elektricnih in elektron-
skih naprav in komponent i3¢e proizvajalca
struzenih, brusenih in ulitih delov. Podjetje
iCe tudi podizvajalca s kovinskega podro-
¢ja, specializiranega za izdelovanje orodja
in kalupov za brizganje, za oblikovanje in
izdelavo kalupov za brizganje. Podjetje bi z
dobaviteljem sklenilo podizvajalsko pogod-
bo. EEN-maj-16

Nemski proizvajalec elektri¢nih in elek-
tronskih naprav in komponent is¢e dobavi-
telje plo3¢ za tiskano vezje in proizvajalce
tiskanega vezja in konektorjev za kable, s
katerimi bi sklenil podizvajalsko pogodbo.
EEN-maj-17

Francosko podjetje za poslovni razvoj s
kontakti in partnerji v mednarodni prodaj-
ni mrezi, ponuja storitve posrednistva pri
vstopanju na francoski trg. Podjetje ponuja
sklenitev sporazuma o trgovskem zastop-
stvu. EEN-maj-18

Britansko podjetje i¢e proizvajalce izdel-
kov iz terakote, keramike, plastike in beto-
na za izdelovanje sestavnih delov za inova-
tivni sestavljiv vertikalni vrt, s katerimi bi
sklenilo proizvodno pogodbo. EEN-maj-19

Slovasko trgovsko/marketinsko podjetje,
specializirano za oglasevanje in marketing
ter posrednistvo na podrocju poslovanja,
storitev in proizvodnje, ponuja storitve po-
srednistva pri vstopanju tujih podjetij na
slovaski in ceski trg. Podjetje ponuja skle-
nitev sporazuma o posredniskih storitvah
ali sporazuma o storitvah. EEN-maj-20

Francosko podjetje, specializirano za pleme-
nitenje tekstilij, iS¢e dobavitelje PES (polie-
tersulfon) aluminiziranega filma, ki ustreza
oznakam A1, A2 ali B (standard EN13501-1).
S partnerjem bi sklenili podizvajalsko ali
proizvodno pogodbo, sporazum o vzajemni
dobavi ali licenéno pogodbo. EEN-maj-21

Grsko zagonsko podjetje, specializirano za
opremo in pribor za bare, i3ce proizvajalce
kuhinjskega pribora, jedilnega pribora ali
pribora za bare in kuhinjske opreme, za
proizvodnjo izdelkov visoke kakovosti iz
nerjavecega jekla in/ali titana. S partnerji
bi sklenilo proizvodno pogodbo. EEN-maj-22

Poljsko podjetje, ki izdeluje elegantne
usnjene Zenske cevlje isce tujega proizvajal-
ca cevljev za siritev ponudbe. S partnerjem
bi sklenili proizvodno pogodbo. EEN-maj-23

Britansko podjetje, ki se ukvarja z dobavo
laboratorijske opreme, tehnologije, sis-
temov in izdelkov raziskovalnim in aka-
demskim ustanovam in industriji v Veliki
Britaniji in na Irskem, i3¢e nove dobavitelje
- proizvajalce tovrstnih izdelkov in ponuja
sklenitev sporazuma o predstavnistvu ali
pogodbe o zastopstvu. EEN-maj-24

Francosko trgovsko podjetje isce inovativne
izdelke, namenjene kmetijskemu in horti-
kulturnemu trgu, za prodajo v Franciji. Po-
nudba vkljucuje opremo za hleve, kmecko
mehanizacijo, traktorje, rabljene traktorje in
stroje itn. Ponujajo sklenitev sporazuma o
trgovskem zastopstvu. EEN-maj-25

Britansko podjetje, ki se ukvarja s toplotno
izolacijo, i5¢e dobavitelje materiala za izde-
lavo kroglic iz polistirena za izolacijo votlih
sten. S partnerji bi sklenilo licen¢no pogod-
bo ali trgovsko pogodbo. EEN-maj-26

Nizozemsko podjetie z lastno blagovno
znamko isce novega partnerja za proizvodnjo
novih usnjenih torb. Proizvodnja mora biti
ekoloska in dobava stalna. Podjetje ponuja
sklenitev proizvodne pogodbe. EEN-maj-27

Nizozemsko oblikovalsko podjetje je obli-
kovalo inovativen tekstilni izdelek za za3ci-
to oblacil pri jedi. I3¢ejo podjetja za proi-
zvodnjo teh izdelkov, kar vkljucuje dobavo
materialov, izdelovanje in tisk ter pakira-
nje. S partnerji (vse korake bi izpeljalo eno
podjetje ali lokalno povezana podjetja) bi
sklenili proizvodno pogodbo. EEN-maj-28

Spansko podijetje, ki se ukvarja s 3D ti-
skom in 3D oblikovanjem i3ce dobavitelje
(proizvajalce) kolutov za polnila iz ABS. S
partnerjem bi sklenili proizvodno pogodbo.
EEN-maj-29

Britansko podjetje, ki se ukvarja s spletno
prodajo lepotilnih izdelkov, is¢e dobavitelje
lepotilnih izdelkov, predvsem novih in ino-
vativnih. S proizvajalci/trgovci na debelo bi
sklenili pogodbo o zastopstvu ali prodaji
izdelkov. EEN-maj-30

Cesko podjetje, ki se ukvarja z grelnimi
sistemi, iS¢e proizvajalce samoregulirnih
grelnih kablov za talno ogrevanje in plos¢
za njihovo namestitev. Podjetje ponuja
sklenitev trgovskega sporazuma z vkljuce-
no tehnicno asistenco. EEN-maj-31

Litvansko podjetje, ki se ukvarja z zbira-
njem nevarnih in nenevarnih odpadkov,
ponuja dvovalenten Zelezov oksid (FeO,
granule), ki nastaja kot odpadek v meta-
lurski industriji in se lahko uporablja kot
pigment za barvo ali surovina za pripravo
kovin. Podjetje bi s partnerji sklenilo spora-
zum o zastopstvu, predstavnistvu ali pro-
daji. EEN-maj-32

Romunski trgovec z opremo za ogrevanje
ter drugimi industrijskimi izdelki ponuja tr-
govske storitve tovrstnim podjetjem, ki Zelijo
prodajati na romunskem trgu. EEN-maj-33

Srbsko trgovsko podjetje, ki prodaja raz-
licne profile za gradbeno industrijo, epo-
ksi fugirno maso in opremo za kopalnice,
ponuja trgovske storitve proizvajalcem
tovrstnih izdelkov, ki bi Zeleli prodajati na
srbskem trgu. EEN-maj-34

Hrvasko podjetje, ki se ukvarja z izdelavo
darilne embalaze, i3¢e dobavitelje karton-
skih pol in drugega materiala za dekoraci-
jo embalaze (lepila za karton, okraske, PVC
folije, celofana itd.). Ponujajo sklenitev
sporazuma o prodaji. EEN-maj-35

Malteski proizvajalec preciznih kalupov in
modelov is¢e dobavitelje plo3¢ za kalupe
oziroma polizdelane kalupe, s katerimi
bi sklenili sporazum o podizvajanju. EEN-
maj-36

Ceski oblikovalec notranje opreme isce iz-
delovalce crk iz blaga, PVC, lesa in Zice, za
dekoracijo notranjih prostorov. S partnerji
bi sklenili proizvodno pogodbo. EEN-maj-37

Brazilsko kemijsko podjetje, ki se ukvarja s
higieno za bolnice, is¢e dobavitelje plastic-
nih vre¢ za bolnisni¢ne odpadke. Z dobavi-
telji bi najprej sklenili sporazum o prodaji
izdelkov/zastopstvu, pozneje pa proizvo-
dno pogodbo. EEN-maj-38

Britansko avtomatizacijsko podjetje isce
sisteme za nove nacine rezanja razlicnih
materialov na manjse kose (karton, lepen-
ka, polimeri, tekstil). S partnerji bi sklenilo
sporazum o dobavi ali storitvah ali financ-
no pogodbo. EEN-maj-39
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Crafter. Zasnovan za najtezje delovne pogoje.

Crafter je velik v vseh pogledih. Na voljo v treh razli¢nih razredih dovoljene skupne
mase z razli¢nimi nadgradnjamiin predelavami, s tremi medosnimi razdaljami,
tremi viSinami strehe in v Sestih razli¢nih izvedbah: kot furgon, furgon s podaljsano
kabino, kombi, kesonar, Sasija in bus Hannover. Preseneca z izjemno velikim
tovornim prostorom do 17 m3. Seveda je za vse razliCice elektronski stabilizacijski
sistem ESP serijski. S TDI motorji z maksimalnim navorom 400 Nm in izjemno nizko
porabo goriva postavlja nova merila v svojem razredu. Na voljo so tudi motorji
EURO VI. Crafter je gospodarsko vozilo z nizkimi stro$ki obratovanja in zagotovljeno

brezkompromisno zanesljivostjo. Zanj velja tovarniSka garancija za 3 leta(2+1)**. —
Gospodarska
vozila

Emisije CO,: 216-203 g/km. Kombinirana poraba goriva: 8,2-7,7 1/100 km. Ogljikov dioksid (CO,) je najpomembnej3i toplogredni plin, ki

povzro¢a globalno segrevanje. Emisije onesnaZeval zunanjega zraka iz prometa pomembno prispevajo k poslabsanju kakovosti

zunanjega zraka. Prispevajo zlasti k Cezmerno povisanim koncentracijam prizemnega ozona, delcev PM, in PM, . ter dusikovih oksidov.

*Podjetniski bonus do 5.000 EUR (z DDV) za vse razli¢ice modela Crafter. Pogoji veljajo za omejeno Stevilo vozil.

**Dodatno poleg zakonsko dolocene garancije 24 mesecev brezplacno prejmete jamstvo za tretje leto uporabe (do najve¢ 250.000 km).
Porsche Slovenija d.o.o., Bravnicarjeva ul. 5, 1000 Ljubljana. Slika je simbolna.





